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Windows Me magyarul 
Idén jó termés volt Windowsból, 
"most beéreti a Windows Me is 


Volvo FH: a könnyed monstrum Ha egyszer lendületbe jósnak... 


Személyes tapasztalatok a 48 
17. oldal fiőeszei e rzrnyazer zéró 
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tonnás 


19. okázi fiz 22. oldal 
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Pentium 4 


Az Intel bejelentetle a Pentum pro- 


menedzser elmondta: az új CPU Net- 
burst névre keresztelt mikroarchitektú- 
rájának a tervezésekor az általános 
teljesítménynövelésen túl elsősorban 
a hangot és mozgóképet teldolgozó 
alkalmazások támogatását tartották 
szem előtt. A teljesítménynövekedés 
több belsó újdonság eredménye. Az 
Újratervezett utasítás végrehajtó egy. 
ség a Penttum III-hoz képest több to. 
kozatot tartalmaz, és egyes részet a 
Processzor órajelének a kétszeresével 
működnek — az 1.5 gigahertzés Pen. 
dum 4 esetén 3 gigahertzen —, 
gyorsabb végrehajtást tesz lehetővé. 
Folytatták az utasításkészlet bővíté- 
sét, az SSE2 bővítése 144 új utasítást 
tartalmaz, ezek közvetlenül támogat- 
ják a hang és a mozgókép kódolását 
És dekódolását. A külső sín frekven- 
iáját a Pentium III 139 megahertzérői. ! 
400 megaherízre növelték, így másod: 
percenként 3.2 gigabájt maximáls át- 
viteli kapacitást sikerült elérni. A te- 
Épített gyorsitótárakkal együtt a pro. 
Ccesszor 42 milió tranzisztorból áll Az 
Új processzorhoz új tapkakészjet szük-. / 
séges: az intel 850 típusszámú lapka-. / 
készletet a Pentium 4-hez optimalizál- 
ták, így kezeli a processzor új külső 
sínjéhez Illeszkedő RDRAM memória- 
Csalomákat, Az RORAM ára még jóval.) 
magasabb a ma használatos SORAM.. / 
ökénál, ezér az Intel ara számit ) 
hogy a Pentum III és a Pentium 4 vi 
sSzonytág hosszú ideig él együtt a pia- 
con, Az előrejelzés szerint — bár az új 
GPU piaci részesedése fokozatosan 
nő - 2002 első negyedévélg még a 
Pentium III-ból adnak el többet. 
Cs.S. 


Hercegh Tamás 
távozik 


Hervegh Tamás, a Micrósot Ma 

gGyarország Kt. ügyvezétője 2000. de. 

cember 1-jétól, közös megegyezéssel 
ihagyja a cégat. Feladatait határoz: 
an időre. Vtyi Péter, nagyvállalati ke. 
Feskedelmi igazgató veszi át. Vityi Pé. 
1er a Reisz Attila távozása és Hercegh 
Tamás kingvezése közöti időszakban 
"ár betöltő ezt a szerepkört. A vég 
fogos utód kiválasztásáról még nincs 
öntés. A váratlan bejelentés hárteré. 
ban a magyar leányvállalat és a köz- 
Pont közötti munkamegosztás eltérő 
Érolmezése álhat. Munkatársunktól 


9 BY III! II 


A merevlemez megmentője 


Hosszú távon biztosíthatja a túlélést 
a merevlemezes egységek gyártásá 
ra szakosodott cégek számára a tele 
víziókészülékkel kombinált és nagy 
tárkapacitást nyú 
magnák (personal video recorder. 
PVR) új generációja — állítják a 
Trend Focus piacelemző cég szak 
értő. John Kím, a Trend Focus 
nökhelyettese nagy jöv. 
PVR-nak, 
mezes egysé 
Kim emlél 
technoló 


személyi video- 


ennélfogva 
eknek is. 
ztet arra, hogy a PVR. 
jeiában élenjáró TíVo In 
épp a közelmúltban k 


tt egyez 
ményt a Rupert Mardock 
British Sky Broadcastin; 

fionnel. Szerinte ez a lépés minden. 
képpen annak a jele, hogy felfelé 
ível a PVR-piac. Egyes optimista 
becslések szerint idén több mi 
egymillió személyi videomagnót a 
nak el világ: 


akár 3 millió fi 


vezette 
Corpora: 


2001-ben pe 


Az ennél látványosabb piacbóvü, 
lésnek részben az egyelőre még ma. 
gas fogyasztói árak, másrészt pedig 
a készülékek használatának vi. 
szonylagos bonyolultsága szab ha 


tárt. A Trend Focus főnöke a hát 
ráltató tényezők között könyveli el 
azt in. hogy nagyban eltémek a piac 


vonatkozó különböző 
hogy 
nem térképezték fel 
alaposan a továbbfejiesztéshez fel. 
tétlenül szükséges felhasználói igé 


j 
elemzői jóslatok, 


letve azt 


még mindig 


nyeket, véle 
Jelenleg 
lomban kapható 


ényeket 
a kereskodcimi forga 
PVR-ok közel 26 


órányi televíziós program 


képesek. és óránként 9 
kapacitást í 


zerint nem csak a PVR játsz 
a me 


evlemezípar Mm 
-pét: az MP3 audi 
őkonzolok. 
fedélzeti 


entőjéne 
lejátszók. az 
a digitális 


sze 


kamerák. a 


érési és mobileszközök 


IEREVLEMEZ-MEGHAJTÓK VILÁGPIACA 


most úgy dollár 88 ezer jen 


rendszerek. a különböző internetel- új alkalmazások HDI mók kisken 
Otmillió darabos pén sz fa mem a kezzlsazyzttak, 4z 
AH- "részvénycsomag — eti Est BEK 
November én ÁPV Rt hazai lárd forint Es gé 
dítja az Antenna Hungária (AH társaságban lévő 


mintegy ötmillió darabos részvény 
útéséL. A; 
nyek pontos számát 
hogy a 
ÁPV RL 


zesedése a társaságban 50 száza. 


csomagjának 


úgy 
tranzakció b 


rés 
lék plusz 1 szavazat felett maradjon, 
illetve az AH legalább 9.5 milliárd 
forintos bevételhez 


jusson. 


Jelenleg az AH bevételeinek 
mintcgy 80 százaléka a rádió- és te 
levízióműsor-szórásból. illetve -ter. 
jesztésből származik, A tervek sze. 


rint 2004 végére a konszolidált be 
vételek 49.50 százalékát már nem a 
hagyományos üzlet, hanem a táv 
közlés és a multimédia teszi ki. Rö- 

telek 
ekből 7 


vid távon a privat: 
ből. saját forrásokból é 


ciós bev 
híte 


nyesítésére, 7 
fejlesztésekre. 
struktúra és a műsorszórás fejleszté 


t 1 milliárdot a molti 


média-üzlet 


ta, he 
Vivendível, az 
működ; 


MVM-mel együtt 
gyarország második 
lt távközlési csapa 


akar. 
zve n KPN. 
érdekeltségű csoportosulást 

Az AH távolabbi jövőjét illetően 
az ÁPV Rt el; 
ja jelezte, hogy a 


ja a több- 


értékesítésének 


M.J. 


HP- -gondok 


kezés ria iózi nugyedik ne 
gyedévét a Hewlett-Packard; rész 
ben ennek hatására a cég elállt a 
PricewaterhouseCoopers 
üzletágának  megvásárl; 
egyszeri kiadásokat-bevételeket nem 
számolva az októbet 31-én lezárult 
om hónapban 992 millió dollár 
volt a cég nyeresége; 
nyenként 41 centet j 
a szakértők által sz 2 cent 
tel. A bevétel 17 százalékkal, 13.3 
milliárd dollárra nőtt a negyedév 


tanácsadó 
isától. 


részvé 
nt, szemben 
ított 52 


ben. A teljes évre 3.6 milliárd doltó 


ros (részvényenként 1.73 dolláros) 4 
profitot ért el a cég. 48.8 milliárd 
dolláros forgalom mellett ú 


Private Storage  Udilit: az soknak hálózaton ken 
esült. Államokban már ismert k. A 
arásának európai premierjét ik id 


Eladó a 6 a GTS Közép- Európa 


Átstrukturálja tevékenységét a GTS; 


Baston bepoz megbt 
A cég 
m az üzleti kommunikációs 
ckelt. Meg 


erminálüzemeltete 


Magyarországon elsősor 


ások kerülnek a fókuszba menaben ja 


VSAT 


tenéseköt 
volt 


új stratégia szerínt a GTS a tová 


Ami a PwC-ügylet meghiúsulását biakban négy üzleti egységbe szer. a mikrohullámú összekörte 
illeti. a HP. közk tevékenységét. Ezek: GTS alkalmas országos hálózat é: 
Fiorina elnök-vezériga ope. GTS Services,  dapcsti optikai hálózat tette teljessé 
galmazott, hogy nem szívesen vonja. GTS Közép-Európa és a Golden Mindemellett tulajdonosa a Data. 


el a vállalat figyelmét ennek a felvá. 
sártásnak a további erőltetésével A — s 
HP ugyanakkor továbbra is erősíte. 


ni akarja tanácsadási tevékenységét, b 


s ehhez talán felvásárol egy másik ül 
vállalatot. (IDGNS, B. 


Russia Telecom. 


(amely 


szándékozik 


A GTS az 
a Business 


j egy: nemek is, amely az 
Tvivest mellett na 
sorban. nyugat-európai 


leti előtizetők 


égek közül 
el 


gyszámú egyéni internet. 
ís kiszolgál, A GTS Ma. 
tyarország bevétele tavaly 3.2 mil- 
hiárd, a Dataneté pedig 1.5 milliárd 
font volt. (JDGNS, London, 


előfizető 


hang alapó 
lletve a 


zolgáltatásokat nyújt 


közép-európai egységet 


eladni. Az űzlet lebo- 


1999: Megnyerni minden meccset a konkurenciával szemben — 
ezt tűzi ki céljául. Ezért az egyik legjobb vállalatirányítási 
rendszert vezeti be. A zavartalan működéshez azonban 
csúcsminőségű szerverre is szüksége van 
2000: Az IBM megoldásával a rendszer kifogástalanul működik. 
(Cége a csúcstechnológiának köszönhetően ellenállhatatlanul tör 
a piacvezető pozíció felé. 


pe fi 


Az e-busíness megváltoztatja az üzleti életet. 


Ma az e-business jelentheti a legnagyobb garanciát a sikerre 
az üzleti életben, Ebben segít az IBM-SAP Business Partner 
azzal, hogy bármilyen kereskedelmi területen összehozza a 
három legfontosabb üzlettársat;: az IBM szervereket", az SAP 
vállalatirányítási rendszert és a felhasználót, Az IBM és az SAP 
elismerten a legjobbak közé tartoznak a maguk területén. 
A kiemelt IBM-SAP Business Partner-hálózat egyszerre 
kínálja mindkettőt. Így a különböző szállítók felkutatása helyett 
egy helyről beszerezhető a komplett megoldás: skálázható, 
erős, megbízható szerverek — külön ágazatokra specializált, 
integrálható vállalatirányítási rendszer, 

IBM-SAP Business Partnerek: Plaut Hungária Kft., Laurel 
Számítástechnikai Kft., MÁV Informatika Kft. 

További információért hívja az IBM 06 40 200 156-os kék 


számát, vagy látogasson el az ibm.com/hu, a www.plaut.hu, 
a www.laurel.hu, illetve a www.mavinformatika.hu weboldalra. 
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TARTALOM 


! 
! k jlkenta ai lG. állattá s átkost 
s en akviZicx pés kódot kíszél 2 cégrk 
PIAC A jelek szerint jót működik abban a szratégiában, 4 ü 
Csak az egyik szemük sír — az SDME. cz dcsült kia kód lye k 4 
Synergon fehőrésére kiírt pályázatból remttetres Cl 
) Hálózati Kép-zele drármáse b sesasnt vágjon Y Kv 
Canon ítal Music Inutiatíve töctun nacterek h 
(Krizsán György 4, oldal lógia fel fol M B 
) Értéknövelt disztribúciós lánc — berben hírdette meg a Hack képé 
Avnet-Sun SDMI versenyt az SDMI- tőjével a svájci mot 4 
(Sziehig Andrea) 5. oldal konzorciun biztonsági ; 
Internetes hírszolgálat kódokat ma fara áz M. 
(Srlebig Andrea) 6. oldal ták. és mindenkit arra biztat a 
Videcújdonságok Piottafelügyelet Volvo módra tak (10 ezer dollámyi juta- r r! £ 
Matrox lom felajánlásával). hogy nemzetközi piacon 4 
(Krizsán Gyórgy) f 19. oldat sótalja tetői azokat. K állja a h 
Táguló perspektíva — MEYE kntériumat határu dafonc partin k 
joszetó ESZT sz segget zjfiezázájezt izét 
(Krizsán Györgyi oldal) HÍREK 1 reprodukálhat; ne La 
Újból célpont a Yahoo Pikoliteresek — isszszzpyamébsar szt 772 k 
1 (Kelemen Zoltán) oldal) Tintasugaras nyomtatók a ár kínálta höz. Mi 
Nem a pornó az első Krizsán Gyór : 
(Kelemen Zoltán) Szolésb ih szedés ártatósa 2001. má ni 
VEZÉRCIKK HÍREK a álasztják 
Szkepszi Windows Me magyarul IGN. Am 
(Varga János) 6-oldal ]  (Branyiczky 7. 
ÁVKÖZL ! ÉKE. z 
HÍREK 9. oldal) HÍREK 7. oldal 
Törvénymóda Volvo FH — a könnyed monstrum Tábla-PC kif . 
1 (Mallász Jud 9. oldal nf 9. oldal r £ 
Sysdata Szegeden Audi AZ: könnyű és finom kódot is feltőrt. AZ egy f 
(Mallász Judit) 9. oldal ff; Arala. 20. old eredmer készülék 
GPRS-telefonokra várva — bek k a alább 
Westel HÍR ÉR fgyelezike k k ke 
(Mallász Judir) 9.oldal ) Választástól függetlenül kon. a 
Nyitás 1800 megahertzen Tv és intemet mt hog 4 
(Mallász Judit; 9. oldal ( (Zimányi Katai 22. hogy négi kézirást kép ú 
Hálózatok vezeték nélkül — enátsoszáget áss a ták gitális k k 
Lucent § ák 
(Mallász Judir) 9.oldal ) HÍREK 23. old ból, IDGNS, B k 
Ha egyszer lendületbe jónnek 4 
Mártonffy Artila 23. old; fi 
Hideghultám az ázsiai á 
elektronikai piacon Huszonöt százalékos része. leh 
] Javul a , magyar 100" m mobilrészlegében a Vo- tehát nagyját f k 
webes megjelenése 2.5 milliárd d; a funkciók 
Mártonffy Az: 4 f 8 m 
d Már szóba kerültek 
Mobile német leányv 
A JVC professzionális DV kamerája net 3G-sukción a Mar aló kapcsolódi A 
6. oldat íg a Debitel hoppor A Supp si fi 


4 [/i SENNHEISER 


Mikrofonok 


Plug into your PC! 


j! medigdcoustics a Sennheiser-től. 


Fejhallgatók 


a S 2040 Budaörs, Építők útja 2-4., Tel. 06-23-415:541/06-23-415-662, 06-23:416-107 Fax: 06-23-415-182 
DK ysS E-mail: basys ő mail.basys.hú, Internet: www.basysihül 
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vekvő árbevétel és romló ft 
NE szintek jellemezték a 
Synergon . Informatikai Rt. 
idei háromnegyed éves teljesítmé; 
nyét. 2000 első kilenc hónapjában a 
társaság árbevétele — a tavalyi ha. 
sonló időszakhoz viszonyítva — 16 
százalékkal, 9.56 milliárd fonntra 
melkedett, a nettó fedezet 1 száza 
lékkal csőkkenve 2.25 milliárd fox 
riniot tett. ki. Az adózott eredmény 
negatívba fordult az 1999. január; 
szeptemben időszakában regisztrált 
307 millió forintos nyereség után az 
ez évi első háromnegyed évben 179 
Aió forint veszteséget volt kény 
a Synergon. A 
ermodik n lév bevétele csak- 
nem elérte a 3.7 milliárd forintot; az 
ty évvel karábbi hasonló periódus 
ban 2.66 milliárd forint volt a for- 
alom. A bbi három hónap 
vesztesége ugyanakkor elérte a 329 
millió forintot, holott az idei első 
hónapot még 150 milliós nyere 
Tibor, a Synergon elnőke 
nt döntően két oka van annak, 
imarzdtak a tervezett ered: 
tirdeten tenderek 
vert ugyan néhá 
nyhirdetés időbe. 
nem vagy 
látozott mértékben 
lük bevétel Ebből 
sik fő oka 


ikönyvel 


1ől. A me 


Synergon-háromnegyedév 


Csak az egyik szemük sír 


A piac növekedési  dínamikája 
ugyanakkor lassú, s ez a tendencia 
Gyurós Tibor szerint még a jövő év- 
re is jellemző lesz. Az állami piac 
bővülési üteme még ettől a szinttől 
ís elmarad. Örvendetes ugyanakkor, 
hogy a Synergon számára hagyomá- 


irús Tibor, a Synergon elnöke 


nyos megrendelőnek számító táv- 
közlési piac — a verseny következi 
ben — megerősödött, továbbá az el- 


döntötteken kívül más nagy tende- 
rekre is lehet számítani a következő 
időszakban. 

A korrigálás érdekében a Syn- 
ergon vezetése a harmadik negyed- 
évben megkezdte a vállalat termék- 
portfóliójának. megtisztítását. Anzal 
József, a cég vezérigazgatója el- 
mondtas a vállalat már megszaba- 
dult az olyan nem stratégiai üzlet- 
Ágaktól, mint a pénzintézeti rend. 
szerek, a videokommunikáció, a 
humán és a BPR-tanácsadás. 

A. társaság a jövőben elsősorban 
azokra a termékekre akar összpon. 
tosítani, amelyek erős piaci pozíciót 
biztosítanak számára, illetve magas 
szolgáltatástartalommal, hozzándott 
értékkel lehet értékesíteni őket, A 
Synergon ezenkívül arra törekszik, 
hogy a projekteket fővállalkozásban 
bonyolítsa le, az üzletek megoldás. 
oricntáltak legyenek, valamint szer- 
ződései hosszú távra szóljanak. A 
racionalizálás jegyében sor kerül 
létszámcsökkentésekre. is. Ennek 
mértéke a mintegy 500 főt foglal- 
koztató cégnél 10 százálékos, s a di- 
víziókat, illetve a kiszolgáló egysé- 
gcket érinti, megszűnt továbbá két 
vezérigazgató-helyettesi és őt igaz 
gatói poszt. A leépítés 80 százalékát 
már realizálták — mondta a vezér: 
igazgató. 

Gyurós Tibor lapunk Szalóczy 
Zsolt volt vezérigazgató ügyét firta. 
tő kérdésére kifejtette: a Synergon 


nem fogadott el és nem bocsátott ki 
fiktív számlákat. ezt az előzetes le- 
tartóztatásban lévő Szalóczy Zsolt 
be fogja bizonyítani. Egyébként az 
elnök maga ix a médiából értesült az 
őrizetbe vétel tényéről, s jelenleg 
sem ll több információ rendelke- 


XV. ÉVFOLYAM 47. SZÁM 2000. NOVEMBER 21. 


zésére, mint amennyi a sajtóban 
megjelent. Olyannyira nem, hogy 
Gyurós Tibor igazából azt sem tud, 
Ja, mi a pontos vád Szalóczy Zsolt 
ellen, de meggyőződése, hogy azok 
alaptalanok, Az eset ugyanakkor 
nem gyakorolt negatív hatást a Syn. 
ergon üzlermenetére, mivel a vádak 
nem a cég és vevőinek kapcsolatára 
vonatkoznak; a tőzsdei szereplést 
viszont minden bizonnyal befolyá- 
solta az ügy — mondta az elnök. 


Mártonffy Attila 


Hálózati Kép-zelet 


fenti címet adta háromnapos 
Aszézssek a. Canon: 

a hálózati digitális napokon a 
kép játszotta a főszerepet. Bemutat- 
ták az ÍR 3250-es prototípust, amely 
Önálló hálózati kommunikációra ké- 
pes másoló-nyomtátó berendezés, A 
következő ..képben" láthatták az ér- 
deklődők a faxokat, egyebek közt a 
színes és az ISDN-változatot, Ez 
utóbbiban G3 és G4 üzemmódú lé- 
zernyomtutó van. Az irodák gépes 
téséhez eddig főleg csak berendezi 
seket kínáltak, most az archiváló- 
rendszer is szerepelt a képek között. 
A fő helyet a mindent tudó másoló- 
gép érdemelte ki. vidám kis előadás 
keretében mutatták be. Az egyik sa- 
rokban egy színbeállító labort ren- 
deztek be, mellette a dígítális fém 
képezőgépek és kamkorderek csa- 
ládja sorakozott, majd a felső részt a 
kivetítők zárták. A terem közepén 
körben helyezték el a tintasugaras 


És a lézernyomtatókat, mindegyik 
mellett egy-egy lapolvasóval, 

Az 1937-ben alakult Canon ta- 
valy 25.7 milliárd dolláros forgal- 
mat én el világszerte, alig több, 
mint 21 ezer alkalmazottal. Forgal- 
mából 7.3 milliárd dollár jut Euró- 
Pára, a magyarországi piac ehhez 
körülbelül 10 milliárd forinttal já- 
rult hozzá. A negyvenöt főt fog- 
lalkoztató Canon Hungáriától 3.5 
milliárd forint származott, u többi 
egyéb csatornák értékesítéseiből, 

A Canon tervei közt szerepel, 
hogy a digitális kamerák piacán 
meglévő viszonylag csekély része- 
sedését a jövő évben drasztikusan 
megnövelje. Igaz, hogy legelsőként 
jelentette be a három megapixeles 
fényképezőgépeket, de gyártási ka- 
pPacitása ma még alacsony e téren, 
így erősen lemaradt a versenytár: 
sakhoz képest, 


K.Gy. 


A sikeres e-businesshez 
integrált szoftvermegoldás 
alkalmazása vezet. 


Adatbázis-kezetés 


Mazrketieg 


Egy teljes körű, 


Értékezítés 


az Oracle-től, 


szállítótól. 


integrált megoldás 


] vagy részmegoldások 


sokasága számos 


A választás az Öné. 


RAGJA RA Aa a a jaja 


at 


- álá 
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PIAC 


cas 


Értéknövelt disztribúciós lánc 


kik követik a piac változásait 
A: gy új típusú nagykereskedet 
mi forma kialakulására figyel. 
hettek fel. A klasszikus módon tevé. 
kenykedő nagykereskedők mellett 
megjelentek az úgynevezett Channel 
Development Provider (CDP) díszt. 
fibútorok; ők nem a tisztán logisz, 
(ikán. alapuló . ngykereskedelemre 
összpontosítanak, hanem arra, hogy 
milyen értéktöbbletet adjanak az 
egyex termékekhez, és milyen új 
partnereket kutassanak fel viszont 
eladónak 
Magyarországon 
vallják magukat CDP-nek 
ban" azonban Euró 
olyan cég (Avnet, DNS. GE 
is akad, amelyik ezt a disztribúció: 
utat választotta, Ahhoz 
hogy az ilyen típusú nagyker 


kevesen 


viszont, 

kede 
lemnek legyen értelme, olyan gyártó 
ís kell, amelyiknel 


a hagyományai 


Krajcsovics Péter, az Avnet Hunga- 
ry Sun üzletágának ügyvezetője 


1226-1003 


disztribúciós tevékenységen túlmu. 
tató nagykereskedelem van igé. 
nye, A jelek szerint a Sun ebbe a 
körbe tartozik: nyár óta a CDP. 
modellt preferálja. Az ok igen egy 
szerű: az intemet előretörése révén 
megváltozik a $un partnereinek kő. 
re. Egyre-másra jelennek meg a pia 
cona felti 

ú vállalkoz 

bávüld 
már nemigen tudja ellátni, véli 
Keresztesi János, a Sun Magyarot 
zág ügyvezetője 

A legmegfelelőbb CDP-t megh 
vásos pályázat útján választotta k 
Sun. Magyarors 
mlíte 


zolgálta 


s ezt a folyamato. 
partneri kört a Sun egy 


CDP rajthoz áll. 
ztcsi Jánes 


rom fent 
atott, Ke 
Sun alapfii 


mondta: a 


zófiája, hogy mindenki. 
nek egyenlő esélyt ad. vagyis mind, 
azok a CDP-k. amelyek 
támaszt 


Sun által 


követelményrendsze 
inek. 


nek 


megfe disztribútorrá. válhat 
nak, A kiválasztásnál a pályázóknak 
két alapvető követelmén: 
2 adott 


rendű befektetést kellett 


piacot E 
leginkább az Avnet M 
tett elk állapította meg Keresz 


tesi János. 

Karel Já 
pai piacokért felelős üg 
punknak elmondta: a Sun May 
szág és az Avnet Hun 


5. az Avnet kelet-euró- 


an 


megállapodás világviszonylatba 


első olyan szerződés, 
Avnet 3 Sunnal k 


lött. Ez azért 


NETWORKS. 


fontos, mert a több mint 40 Éves 
disztnbúciós tapasztalattal rendelke 
26 — Conpag-, HP- és IBM-termé 
kek nagykereskedelmével foglalko. 
1 milliárd dolláros forgalmat 
bonyolító in addig 
semmilyen formábar pelt 
a Sun. Holott Kurel J. zerint a 


Avnet kínálatát 
mm sz 


Keresztesi János, a Sun M: 


Tő4é. 
száll; 


már lés 
fejlesztését tartja szem előtt, baze 


kém 


új partnerek. felkutatását is. 
a 


tudni: 


ha új partne 


a Sunnak a tás 


h 


egamkar 


kkel 


zt sze 


yarurszág úgyvezetője és Kurei János, az Avnet 


kelet-európai arszágokért felelős igazgatója alátrja a disztribúciós szerződési 


Sun 


zempantból 


Avnet 


a be. 


Awnet hazai palettáj 


elt. de a Sunnal ki 


több ezer 


évbe tellett 


kifejleszteni 


rendszerét". 


TRWALD SZAMÍTASTEONEKA 5 

vanépök 

többnyire staltósésítetiek, dc a ha 
tacot jól izenerik, : jó a kapc 


Aetozte ik ÓL 
Ilyen ma f 


Szicbig Andrea 


van 


ennyi ideje az 


korában??? 


.. Hálózatbiztonsági megoldásaink közt 
On is megtalálhatja az igényeinek megfelelőt. 


6. COMPUTERWORLD SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


Mi a hír? Mi számit annak? Mennyi ideig 
ét egy hír? Mi határozza meg, mikor kell 
még éhren tartani a kapcsolódó, frissen 
előkaz? Miként 
dik át elsőrendűhől másodrangú 
vá, harmadrangúvá, s mikor kerül vég- 
képp a süllyesztőbe egy hír? Ezekkel a 
kérdésekkel ma már nem csupán a ha: 
gyományos média felelősen gondolkodó 
szereplőinek kel! nap mint nap, percről 
benézniük, hanem mindazok; 
szereplőknek, akik javarészt a téma technológiai 
rmáriászolgáltatás valamelyik ágáho: 

or a választ, mondván; ..ha én 


felszínre kerülő. infor 


het odázni mindanny 


ráérnét ú eten gondolkodni, biztosan lekésném azt a hírt, 
a ppen mast kellene rudósítanom. 
A kírhajsza során elveszni látszik az az egyetlen eszköz is. 
el az azonnatiság mellett operálni lehet: egyre kevesebb esély 
kínálkozik az extiuzívitásra. Igaz, lehet, hogy csak egyelőre, de u dol- 
£ ál n ég egyik orgánum sem sajátíthatja ki magá. 
a szi agy Bill Gates cumd bla-PC- 
, A h ban bízvást lesz olyan áll 
Most viszont mi határmezsgyé 


vik formája 
s megtalálta a maga ki 
rő. hogy nipar. § 
éppen a tartalom. 


még pénzt is hajlandóak 


inket. Talán 
a féltű. 


ik — internetguruk által kellőképp 


s miként lehet 


i ontine voksolás alakuló. 


ulathattuni 


zronális médta — odaát 


ilyenkor adódik 


szer adódik esély eg 


elté 


rsabban járta volna be 


útvonalat. 5 óhatati 


kepszi 
ezyébként értelmes embe 


Bennünket már ígazábál a: 


által manipuláli 
e minden sansz 


kérdéseken rágódjanak 


psabb hírnek 


a Tether: vagyis hol van a dolog 
var últechnicizált online médiát e 


Meg eluralkodása megállítha. 


akarja senki megállítani ) A mi ré 


a dolgot szúkségszerűen ki 
Vag 


in elhagytát 


jomemherei 


súmör le 


görbűltek monitoraik 


legyenesedhetnet, hátat fordítva a számítógépnek 


legfeljebb az tölthet el bennünk. 


högy ta 
yontechnologizált tálfelé. 
ngrel kellően nagy felhajtást si. 
fognak állni a szerverünknél, hogy letőlt, 

4 Csömör 0.99-et változatot 


Varga János 
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Internetes hírszolgálat 


tyéves előkészítő munka és fél. 
ES eszére 

vember elején kezdte meg nyil- 
vános szolgáltatását egy új inter 
netes portál. A WINS (Worldwilde 
Intemet News Service) nevű globá. 
Tis, angol nyelvű intemetes hírszol- 
gálat sajtószemlét nyújt. 

A hírügynökség munkatársai az 
intemeten publikált napilapokat, he 
tilapokat. folyóiratokat és honlapo- 
kat figyelik, az ott talált érdekes cik: 
kekből készítenek összefoglalót. A 
világ napi mintegy 80 ezer cikk; 
ből álló hírtermését dolgozzák fi 
rendezik. adatbázisba és publikál 
ják. Így a weboldalon csupán a cik: 
kek összefoglalói tekinthetők me 

elérhetők az eredeti 
részt link formájában, 
lőltve — hisz a tallózott 
lapok esetleg meg is szűnhetnek, s 
akkor az eredeti cikk nem lenne 
hozzáférhető. 

A vállalkozás technológízi hátte. 
rét a Sun Magyarúrszág biztosítja. 
Szkurka János, a cég marketing- 
igazgatója . elmondta:  (géretűknek 
megfelelően idén 100 millió forint 
énékben támogatják az intemetet 


ugyanakkor 
cikkek is. 


Magyarországon, Ennek egy része 
indirekt, más része közvetlen támo- 
"gatás. A WINS esetében a Sun a ki. 
szolgálót biztosítja egy éven át ín. 
gyenesen. Szkurka János a Sunnak 
ezt a lépését technológiai befekt 
tésnek tekinti; ezzel az volt a célja, 
hogy a WINS a Sun-platform ma 
lett maradjon az ominózus egy Év 
letelte után is. 

A jelek szerint egy másik inteme. 
tes cég, az Oracle Hungary is tál 
gatja a WII t. Az Oracle vállalta, 
hogy egy éven át a hírdetések 10 
százalékát finanszírozza 

Az intemetes hírszolgálat tulajdo- 
nosi hátteréről kiderült, hogy 50 
százalékban a VM Rt. bírtokában 
van, 25-25 százalék a Gregeré és 
a Delacroix-é. Előbbi adja az in- 
formatikai És íntemettechnológiai 
szaktudást és tapasztalatot, míg az 
utóbbi két cégből érkezik az újság- 
írói, szerkesztői és kiadói tapasz- 
talal Jelenleg 6 fós igazgatóság 
vezeti a 60 főből álló csapatot. A 
finanszírozásról pedig az első pénz. 
ügyi befektető megjelenéséig a tu. 
lajdonosok gondoskodnak: 

A cégnek igen nagyra törő álmai 


vannak, Azt tervezi, hogy 2002 vé- 
gére 3 millió felhasználója lesz, 
csúcsterhelés esetén másodpercen. 
ként 1700 lekérdezéssel, Húszmillió 
feldolgozott cikkel számolnak, amely 
Éves szinten 30 millió cikkel bővül, 
az adatbázis mérete 11 terabájtnyi, 
2002 végére forgalmuk — 2100 
munkatárssal — eléri a 150 millió 
dollárt (ez 45 milliárd forintnak fe. 
lel meg). Az elképzelések között a 
tőzsdei bevezetés is szerepel. 

Az internetes hírszolgálat főszer 
kesztője, Kereszty András hangsú- 
lyozta: nem hírügynökségi anyago- 
kat publikálnak, A globális — angol 
nyelvű — szolgáltatásért fizetni kell, 
Például 300-500 dollár közötti ös 
szeget megyénként, országos szin- 
ten pedig 15 ezer dollárt. A WINS 
másik bevételi forrása a hirdetés; A 
bevételből az eredeti cikket publi- 
káló kiadvány csak akkor részesül, 
ha a felhasználó letölti az eredeti 
cikket, a kivonatért azonban egyet: 
len dollárt sem kap u szemlézett 
kiadvány, meg kell elégednie hon. 
lapjának esetleges forgalomnöveke 
désével. 


Sziebig Andrea 


Videoújdonságok 


Matrox jó minőségű videokár. 
A A vállalaton be 

Nt dolgozó videorészleg pe- 
dig a professzionális videdsok szá. 
mára állít elő olyan eszközöket, ame. 
lyekkel 4 videoanyagok szerkeszt 


hetők, és akár adásba is vihetők a 
számítógépről. A korábban teljesen 
analóg  video-előállítás . rohamlép- 


tekkel halad a teljes digítalizálódás 
felé, hiszen ma már a profi DV vi. 
deofelvevők is jelen vannak a pia: 
con a videoszerkesztés és az adás. 
vezérlés meglévő eszközei mellett 

A Matrox videorészlegét hazánk. 
ban képviselő Leonardo SNS nem. 
régiben. mutatta be az RT2000-es 
kártya - a legújabb szoftverrel meg. 
újított — Megapack névre keresztelt 
változatát. A Megapáck több mint 
ezer, előre elkészített 3D effektus. 
ból álló gyűjteményt tartalmaz, ezt 
a felhasználó saját ötletei alapján to. 
vább bővítheti, A programba beépí. 
tették az 1394-es csatoló támogatását 
és több, a használatot segítő javítást 
És kiegészítést hajtottak végre. A 
kártyához. csomagolt Adobe Pre. 
miere programmal mutatták be a két 
videg- és egy felirati réteg szerkesz- 
tési lehetőségeit, 

Az alacsonyabb árkategóriában a 


DigiSuíte családot az LX jelű tag 
képviseli. A kártya a Windows 
2000 operációs rendszer alatt alkal; 
mas natív DV vagy 50 megabit/má. 
sodperces MPEG-2 szerkesztésére. 


Dígítális 


A 1394-es vagy a szokásos analóg 
kimeneteken elő tudja állítani az 
MPEG-2 adatfolyamot, ami az adás 
ba vítelbez vagy a DVD-, CD-elő. 
készítéséhez megfelelő, 

Az előadás-sorozatban szereplő 
Combustion videomanipuláló prog. 
ram a Discreet cég nagygépes prog. 
ramjának Windows- és Macintosh. 


ideokamera professzionális kivitelben 


környezetben futó változata, segít. 
ségével interaktív effektek illeszthe 
tők a vidccanyágba. 

A JVC GY-DV500E professzio- 
nális DV. kamera követte nyomon 


az előadásokat. 


A kamera három 
172 hűvelykes CCD-vet dolgozik. 
jekít egy 14 bites feldolgozóegység 
kapja meg, 

A mindössze S kilograminnyi be- 
rendezés már háromnegyed . lux 
megyvilágításnál képes dolgozni. 


Krizsán Győry 


termékeit használják. Az eszmecse- 
re a mérnöki informáciámenedzs- 
mentre, a térinformatikai megöldá- 
sokra és a Bentlev-technológiához 
kapcsolódó gyakorlati megoldások- 
ra tagozódott. 


PIAC 


OKMPAEMKOMD SZÁMÍTÁSTEO BEKA 7 


ló perspektíva , —— Újból célpont a Yahoo 


Phics iSpatia! Editionről, amely az 
Once §i Spatiallal való együttmű- 


re kétirányú, mert a módosított ada- 
tokat vissza lehet jurtatni az Oracle 
táblákba. 

A MicroStation fejlesztésekről tar- 
tott előadáson a 8-as változat újdan- 
ságairól hallhattak a jelenlévők. Az 
cddig csak számmal jellemzett, ma. 
ximálisan 63 réteget ezután tetszóle- 
ges számú névvel jellemezhető réteg 
váltja fel. Ezzel együtt a méret és 
számábrázolási korlátok ís növekéd- 
nek, azaz minden irányban tágul a 
Bentley- perspektíva. 


K.Gy.! 


vad "A Yahoo-t újból kritikák érik az árverési portálján hírdetett náci felszerelések miatt. 
A BiasHelp — egy webes gyűlöletkettést megfigyelő cég — 


igazgatója november ele- 


Jén levélben kérte a Yahoo elnök-vezérigazgatóját, hogy állítsa le a nácikhoz és a Ku 
Klux Klanhoz kötődő tárgyak árusítását, mondván, hogy közel 2000 olyan tételt talál- 
tak az árverési listákon, amelyek megfeleltek a fenti kritériumoknak. 


szólásazabadságra. 
szükséges náci vagy Ku Klux Klan- 
hirdetések között 


ük azoknak, akiket a zene, a já- 
tékok vagy antik dolgok énfekel- 
nek"— idézi a CNet a Yahoo első 
emberének, Tim Köogle-nak cím- 

7ett levelet. .Továbbá nem szabad- 
án ikírásesd, öntelekat olyna atya. 


A BizsHelp képviselője elmond- 
ta. hogy a levelet elfaxolták október 
30-án. de nem tudják, hogy a Yahoo 
azt valóban meg ís kapta-e. Noha a 
náci és Ku Klux Klan-jelképek és 
-cikkek nem ellenkeznek a cég je- 
lenlegi szabályaival. a Yahoo-nak 
tekintettel kellene lennie a levélre - 
legalábbis a képviselő szezinit. 


A BiasHeip rendszeresen keresi a 
rasszista tárgyú kereskedelmet az 
eBay, 2 Yahoo és más árverési pot- 
tálokon - állította Jeffrey Reynolds. 


egyébként últja bármely olyan ter- 
mék forgalmazását, amely a Vatoo 


Brian Fitzgerald nem volt hajlandó 
olyan kijelentésre, amely szerint az 
eszközök általában vagy magok a 
Klan-zsebkések megszegnék 2 fenti 
szabályokat. 

Bármi, ami a portálon látszik. 
megfelel annak, amit a jelenlegi 
szabályok megengednek — mondta 
Fitzgerald, ,Ha valami ellemtétes 
tenne a szabályzanal, akkor azt le 
tudjuk venni" 

Szemben az eBay-jel és az Ama- 
zonnal, a Yahoo nem monitorozra 
aktívan a saját portálját, ehelyer 
tagjaira bízza annak jelzését, ha va 
Tamely termék nem fér bele a szabó- 


Iyokta. A Yan Csak skkor szűrte. 
tbe a kermákedést. ha egy bizottsá. 
2 úgy dönt, Igy az árverés való 


Yahoo-nak szár valt egy hasonló 
úgye Francizonszághan. Egy francia 
asezmsznáa CSOPON ágrihsban pe 
relte be. a céget náci tárgyak árvers 
zéséém, mivel ez Franciaországban 
jogellenesnek szárít. A francia bíró 
akkar a Vahoot arra kütetezte. 
bogy akadályozza meg francia é- 
tmpolgárokat a náci tárgyak mer. 
vétesében, de átmeseüleg felfüg 
gesztette az ítéletet. 1 

A Yahoo nem az egyetlen olyan 
matermetes cég. amely tmssznáz áru. 
cikkek kereskedetmével foglalko. 
Tik. A Bizskicip már küldöz egy, a 
Yahoo-éhoz kasoaló tartalmú lc 
velet az elay-nek, sét a kereskedő- 
cég kapott egy 
Wieszathal Center el ) 
natizmus- és. zegiszemittzmus elle 
nes csoportosulástól ix. Ezekre vála 
szul sz eBagy kortátozta a Ku Klir 
Kianboz vagy az Árja Nemzetsér. 
bez hasonló, uszító csopartos 
pramúcióját 


Kelemen Zoltán 


SIEMENS 


www.siemens. 


hu 


A Siemens kétszáz országban az elektro- és elektroniksi ipar vezető szereplője A tóbb mint 
kétezer magyar 


háztartási készülékek és épülettechnológia területén. A Szemens Nemzeti Vállalatcsoport új 
budapesti felépítéséhez és 
munkatársakat a távközlési üzletág számáral 
Szoftverfejlesztő Szoftverfejlesztő Rendszerintegrátor 
Feladat Feladat feladat 
" szélessávú szolgáltatásokat "szélessávú szolgáltatásokatis s vevőspecíílhus kapcsolás. 
is támogató DSLAM (Digital — nyújtó dígítális kapcsoló rend. technikai SW on-ine tesztelése. 
Subseriber Line Access szer fejlesztésében való hosszú . : integrációs tesztet különböző 
Muttiplexer) berendezés távú részvétet, hálózati elemek együtt 
fejlesztésében való hosszú távú . e távközlési kommunikációs működésére 
részvétet, protokollok realizációja, s tesztkörnyezet megtervezése 
5 Rezi time embedded SW " berendezés specifikus fejlesztői és kialakitása 
fejlesztés C, Cs. nyelven, környezetben. 
5 vANorks operációt rendszer 
környezetben. 

Amit elvárunk Öntől Amit nyújtunk Önnek Ha ajánlatunk telkeltette érdektő 
" felsőfokú távközlési infor. "külföldi munkavégzéssel ését. magyar és idegen nyelvű 
matikai végzettség vagy szemben is versenyképes vávázatát (fényképes szakmai 

középfokú végzettség jelentős — jövedelmet, Önébetrajzzai, bizonyítványmáso- 
programozói gyakoriattai, "a tochnológia élvonalába latokkal) 2 héten belül az alábbi 
" tapasztalattal és azzal tartozó terméket fejlesztésében . címre kérjük eljuttatni 
"még nem rendelkező kezdő való részvétel tehetőségét. 
munkatársak jelentkezését angol és/ vagy német Siemens Szemei 
ús várjuk, kommunikációs készség 1956 Budapest 70 
s angol írott szövegértés — az angol nyelvi képzést E-mait 
elongedhetetten, ik, taralin ess Gserens hu 
" együttműködési készség, " szakmai továbbfejlődés 
terhelhetőség, beleértve 
Spatvtszéleéb, az eddíg csak HWJEW 
. inamikus tervezési tapasztalattal 
munkavégzés, fendelkező munkatársak 
" képesség szigorú minőségügyi átképzését, A borítékon és az e-mailben. 
előírásoknak " egy nemzetközi nagyvállalat kérjük, tüntessék fel 
munkavégzésre. biztonságát. a megpályázott munkakórt 
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PIAC 


Felmérés az internetes átverésekről 


Nem a pornó az első 


A Foderal Trade Commission által . fogyasztóvédelmi irodájának igaz: 
öktóber 31-én közzétett listán az ár-  gatóját. — .Ez a jogérvényesítő ügy 
verésekkel kapcsolatos visszaélések . nökségekből, iparági szereplőkbőt 
kerültek az előkelő ciső helyre. A. és vásárlókból álló együttműködés 
további kilenc legelterjedtebb visz olyam klímát teremthet, amely az 
zaélés az FTC szerint a következő; kereskedelmet 

szolgáltatóhoz. köti 
A, portáltervezésset kapcsolatos 


elektronikus 
bízhat 


tesz 


visszaélések, pomólapok segítségé Félárverés 

vel elkövetett hitelkárryaszám. lopd 

ok, multi level marketi Az online árveréseken tapasztalható 
ések robbanásszerűen meg. 


mák; Ú 


növekedtek 1997 és 1999. között 
négy éve még csak I00 esetet re 
ssztrált a Semel, míg tavaly a re 
haladták a 10000-et 
a tanulmány 
ár 293 dollárt veszít on- 


állítja Egy átlugos 
ternetpol 
árveréseken — állítja az /nternet 
Fraud Wach— általában az 
a kiözetett vételár fejében nem szál: 
anak ki nek (A fent 
tatbol nem derúl ki, bogy 
amerikai kontinens vá; 


rt, mert 


semmit. 


4 Számlacsalások 


m szö- A leggyakoribb tíz bűneszi 


olatos 


ákkal kapc 
ak kedések. A második belyei 
ben péktául gyakori, 


együttműködtek velün 
fudják,-.: 


Ke" 


ni. A csalók egyszerűen csak bevál 
tották azt a fenyegetést, amelyet a 
legtöbb ingyenes webes szolgáltatás 
egyik jogi formulája tartalmaz: a 
szolgáltató. fenntartja azt a jogc 
hogy a jövőben árat változtasson. 
formulák legtöbbször még azt sem 
tartalmazzák, hogy a szolgáltatónak 
kötelessége áremelés előtt figyel 
meztetést küldeni, 


Netpornó és hitelkártya 


A negyedik helyezést elért hítelkár 
tyacsalók azokat a webes szörföző: 
ket támadják, akik egy felnőtteknek 
szóló lapon megadják a hitelkártya- 
számukat — ,életkor-azonosítás cél: 
jából", A honlap fenntartója elkezdi 
terhelni a kártyát — a felhatalmazást 
bíztosító aláírás nélkül. Az FTC 
nemrégiben perelt be három, a fenti 
gyakorlatot folytató portált, ke 


küldtek szét. A csekkek beváltás; 
val azonban a vásárlók ukarutukon 
kívül mogállapodást kötöttek arról, 
hogy elfogadják a csekket küldök 
intermetszolgáltatásait, . amire vi 
szont már 20.30 dolláros havi díjat 
számláztak ki, Hasonló logikára 
épül a harmadik legdivatosabb in 


Befektetés, 
meggazdagodás 


És persze vannak, akik mások vá 


n, reményein (és persze elővi. 
atlanságán) akarnak meggazda: 

godni. Az ötödik helyen a piramis. 
temetés visszaélés: a kisvállalkozá- játék áll: a rafinált járékkezdemé. 
oknak kínált ingyenes weblapkészi-  nyezők azt ígérik embertársaiknak, 
tés és -tárolás. Miután az áldozatok hogy bizonyos szolgáltatások zárt 
fel áltaták elkez- körű forgalmazásából meg fognak 
Senek magas felszámíta- . élni, vagy ha abból nem is, a többi 


koztak, 4 szi 
havi di 
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beszervezett eludóból majd bizta. 
san. Néhány pirumisjátékos, lárva, 
hogy a pálya egy része még nincs 
kihasználva, átnyergel a befektetési 
Piacra, és invesztálási lehetőségeket 
kínál — ezzel a 6. helyezést érve el, 


Utaztatás 


A luxusutat kínáló cégek (ár megbe. 
szélés szerin) a 8. helyen végeztek 
FTC által összeállított listán. Né. 
hányuk az (gérnél hitványabb mi 
nőségő kiszolgálást és szállást 
nyújt, mások pedig egyáltalán nem 
ís indítanak járatokat sehova. Me 
int mások a kész helyzeteket hasz. 
nálják ki: a már útra kelt turixtákat 
további költségekbe verik 


Webesítés 


A 9. helyet elért csalásfájta a már 
ismertetett telefonos ügyeskedések 
egyik verziója. Az — általában , fel; 
nőtt" anyagokat tartalmazó — portál 
működtetői . ingyenes hozzáférést 
biztosítanak a helyükhöz, amelyhez 
külön tárcsázó, vagy nézőke jár. Azt 
viszont már nem szokták a vásárló 
orrára kötni, hogy a letöltött prog 
ram lekapcsolja a gépet a telefon. 
vonulról, majd visszakapcsolja azt, 
valamilyen nemzetközi kapcsoláson 
keresztűl. 

Az FTC-ista utolsóként a sár 
kányfűárus modem verzióját említi 
meg. A csalók itt gyógyírt, csodafü: 
veket és egyéb bizonyított termé 
szetes alapú gyógyszert árulnak, 
amelyekkel súlyos, mi több végze 
tes kimenetelű betegségeket lehet 
meggyógyítani. 


Kelemen Zoltán 


A tesz Barb) 9 


GYJERTY 


COMPUTER 


maman Uget irás réz betzei köre 


Minden, ami számítástechnika 
már öt szaküzletben 


Nagy múltú ipari és kareskedein 


tevékenységet te 


lytató, magyar cég köbanyas 


munkahelyre felvételt hirdet 


Alkalmazási tehételeke szakirányú totsétekú 
végzattság, szakmai angol nyolv ismerete 
Előnyt jelont: integrált vállatatrányítási 
rondszar (JDE. vagy hazoriój, és űztet 
tolyamatok emerete 


Jelentkezni labat: szakmai Öndletrasz 
bekudézévül [devdelemegény megplökkesaű 
KÖBAL Kft, 1106 Budapest, Cszékasz u. 42. 

vagy a kobakornal.hu e-mad címen 

Németh Zotán intormatózzi vezetőnél 


Új notebook 


fél áron? 


Igen! 
www.portocom.hu 


et 


tel 19738 menes [ota I 
esetre gszaataattsngg 


lógiák között van a WAP, a WU. va- 
amint a Java futtatókörnyezet; éz 
Utóbbi révén a telelonön futó Java al- 
balmazások 1 készíthotók A Sr 
binntól származó hirek szerint első. 
Kánt a Nokia épít be a plattormot új 
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TÁVKÖZLÉS 


COMPITERWORLD SZAMÍTÁSTEO za 9 


Törvénymódosítás tavasszal 


A ma érvényes távközlési törvény tartani bizonyos kizárólagos jogo- 


bizonyos területeken nem teszi le- kat. Mint ismeretes. a kormány —ar  tepel a helyi 


hetővé az előrelépést, ezért — nem eddigiekkel ellentétben - vizsgálja a 
várva meg az egységes hírközlési többségi rész eladásának lehetősé 
törvény (EHT) hatálybalépését — gét, ugyanakkor kisebbségi rulajdo- 


módosítani kell az 1992-es jogsza- 
bályt A folyamatot a Minászterel- 
öki Hivatal informatikai kormány- 
biztóssága — a Hírközlési Főfel- 
ügyelet közreműködésével — már 
elindította, a módosítások 2001. ta. 
vaszán esodékeszk, hallottuk Sík Zol- 
tán informatikai kormánybíztostól. 

Törvénymódosítást. igényel pél- 
dául, ha a kormány az Antenna 
Hungária többségi részesedésének 
privatizációja esetén is meg akar 


PÁLYÁZAT SZOFTVERFEJLESZTÉSRE 


nosként is biztosítani szándékozik 
az Antenna Hungária műsorszórás. 
hoz való kizárólagos jogát. Az EHT 
legutolsó, 9-es változata már tartal- 
mazza e kítételt. Az állam azonban 
az EHT hatályba lépéséig terjedő 
időszakban sem szeretne lemondani 
erról a jogáról, ugyanakkor az An- 
tenna Hungária magánosításával 
sem akarja megvárni az új törvényt. 
Nincs tehát más választás, mint a 
távközlési törvény módosítása. 


GPRS-telefonokra 
várva 


November 13-án a budapesti Info- 
park területén elindította GPRS 
szolgáltatását a Westel Mobil Táv 
körléss RL. A csomagkapcsolt móbil 
adatátviteli tochnológia gyors kap- 
csolatfelépítést, folyamatos online 
intemetelérést. illetve — a szóban 
forgó Westel-hálózatban — 20 kilo. 
bitímásodperenél nagyobb adatátvi 
teli sebességet tesz lehetővé (a 
(GPRS-nél a sebesség felmehet 100 
kilobitmásodperc fölé isi. Az 1n- 
foparkban működő rendszer infru. 
struktúráját az Ericsson szállította 

A. Westel az egész országban be. 
veteti a GPRS szolgáltatást, az üte- 
mezés több tényezőtől függ. A ki 
sédeti rendszer indulásakor még 


nyítort kérdés volt, hogy az Erics- 
sonra vagy a Motorolára csik a szol: 
gáltató válaszrása Egy gyártó infra- 
szruktúrájával indulnak, de a későb- 
biekben várhatóan egy második 
szállítóval is szerződnek. 

Jekenleg az a legnagyobb gond, 
hogy nem áll rendelkezésre elég 
GPRS-telefon, halfottuk Sugár And- 
rás vezéngazgatótól. A gyártók még 
nem készültek fel kellőképpen, 5 
kezdetben várhatóan az úr is maga: 
sabb lesz a kívánatosnál (a szolgál- 
tató 50 ezer forintnál olcsóbb készü. 
lékeket szeretne, ehelyett a GPRS- 
telefonok induló ára a 100 ezer forin. 
tos nagyságrendbe csik majd). 

Mm... 


Nyitás 
1800 megahertzen 


November 16-án a Pannon GSM és 
a Westel Mobil Távközlési Rt. az 
1800 megahenzes frekvenciasávban 
ís elindította szolgáltatását A két 
társaság koncessziós szerződésének 
értelmében e lépésre egy évvel 
azután nyilt mód, hogy nevezettek 
bizrosították a Vodafone számára a 
belföldi. roamingot (A Vodafone 
már rögtön tavalyi indulásakot 900 
és 1800 megaherizen ix elkezdhetett 
szolgáltamni.) 

Az 1800 megahertzes sáv haszná. 
latha vételével jelentésen növelhető 


a hálózat kapacitása. Erre elsősor- 
ban a sűrűn lakott városokban van 
szükség. A Pannon GSM és a 
Westel Budapest területén nyitja 
meg az új frekvenciasávoL Ezután 
következik a többi nagyváros. 

Az 1800 megahertzes frekvencia- 
tartomány megnyításából a felhasz 
nálók csak a szolgáltatás minőségé. 
nek a javulását veszik észre, Tenni: 
valójuk nincs, a kétsávos készülé. 
kok automatikusan mindig az opt 
mális sávot használják 

M.J. 


A módosító javaslatok közök! sze- 

részleges meg 
"osztása, ezzel ís segítve az új piaci 
szereplők felkészülését a versenyre. 
Kiemelve az EHT-ból, a távközlési 
törvény módosítási javaslatai közé 
került a távközlési interfészek be- 
jelentési kötelezettsége. Eszerint a 
szolgáltatók kötelesek csadlakozófe 
Tületcik  spocifikációit megadni a 
Hírközlési Főfelügyeletnek, Erre 
azén van szükség. hogy a hálózatok 
összekapcsolását az EHT 2002. ja- 
nuár 1-jei hatálybalépésekor már vé- 
lettenül sz akadályozzák ilyendajta 
hiányok. 

Egy módosítási javaslat szerint a 
frekvencsákat nemcsak árverésen, 
hanem pályáztatás útján is lehet 
majd énékesíteni. Sík Zoltán a cívil 
Tetra és a UMTS kapcsán tarja a 
kérdést rendkívül fontosnak. A kor. 
mánybiztos a cívit Terrával kapcso- 
latban például egyáltalán nem árve- 
réspárti. Véleménye szerint vizsgál 
ni kellene többek közöt 2 jelentke 


zők képcsségeit, referenciáit. meg 
lévő infraszruktúráit, a hábázatépí; 
léshez szükséges anyagi hátterét 
Ha ugyanis csak 4 kínált ús 
alapján talál gazdára az értékes 
frekvencia, akkor előállhat az a 
helyzet, hogy a győztes nem tud 
vagy csetleg nem is akar szolgál 
tani. A frekvencia visszavételére 
vagy továbbértékesítésére pedig 2 
magyar törvények értelmében ninc 
mód. 


Maltász Judit 


Sysdata Szegeden 


Megnyitotta második telephelyét 27 
elsősorban távközlési szoftverek 
fejlesztésével. foglalkozó Sysdata 
Kft. A Siemens Österreich magyar: 
országi leányvállalata Budapesten 
több mint 400 szoftverfejlesztót a 


TÁMOGATÁS A BME-NEK 


A Semers magyzrország csoportja 
és a Budapest Műszaki és Gazdaság 
hudományi Egyetem kvább folya 
1999-ben megkezdett egyítműködé 
sét November 3-án 2 két lel vezető 
atáirzák azt a megálzoodást zmely. 
nek értelmében a Szmers 2001-ben 
tőbb mirt 29 milkó iorírétzi támogatsz 
Az egyetemen tolyó iutztási és oz. 
tást, Ezzel az 5 évre szóló egyűtimű- 
ködés rálanízászi már az első 3 ér. 
ben meghiztadják a 100 milkó torráot 


mosi m 


on szegedi modi 


kezdetben 20 szakembert fog! 
tat. A cég 2001-re 5 milliánd farin. 


hoz 


tos forgalmat vár, valamint 500 mi 
gyar informatikai szakember fogi 
koztatását tervezt 

Az elkövetkező 2 évben 
den 70-80 munkatárssal számolnak. 
őket és a Szegedi Tudományegy 
lemen végzett programozók, in. 
formatikusok közül toborozzák. A 


temet. Első lépésként a Természet 
tudományi Karnak 10 Siemens PC-t 
adocsányoztak. A későbbsekben hall. 
zatői és tanári ösztöndíjakat alapíta 
nak, illetve közös kutatási projektek 
lebonyolításár tervezik. 

A Sysdata forgalma az elmúlt gaz. 
dasági évben meghaladta a 4 mil 
Hiárd forintot, A megrendelések 95 
százaléka külföldről érkezik 


M.1. 


Hálózatok. 


irországon jelenleg a strukmu 
rált kábelezési rendszerek — elsásor: 
ban a Lucent Sy képviselik 
2 döntő részt az Anixict tevékenysé 
sében, hallomuk Cem Őzdemirtől. a 
disztribátorcég közép kelet-európai 
igazgatójától. Emellett egyre inkább 
szeretnék felkelteni a hazai piac ér 
deklődését a vezetéknélküli megol 
dások. valamint a különféle egyéb 
hálózati berendezések iránt Ezt a 
célt szolgálta az a szakmai nap is. 
amelyen a Lucent Technologies 
szórt xpektrumnú, direkt szekvenci 
rádiós adatárvítel; technológiáját, az 
Orinocót mutatták be az érdeklő. 
dőknek. Bizonyos esctekben — ahol 
csak ideiglenesen kell hálózatot 
kialakítani vagy nem lehet megöl 
dani a kábelezést— gyors megoldást 
jelenthetnek a vezetéknélküli rend; 
szerek. Áruk természetesen maga 
sabb a vezetékes eszközökénél, az 


utóbbi években azonban óriási ár 
csökkenésnek lehettünk tanúi. Mig 
egy kártya egy évvel ezelőtt 49. 
dollárba került, addig ma a gyártó 
által ajánlon végfelhasználói ár csa 
pán 119 dollár 
Az Anixter azt várja, hogy infor 
marikai és távközlési piacunk sokkal 
gyorsabban fejlődik az elkövetkező 
években, mint gazdaságunk egésze, 
ezért erőteljesen jelen akar let 
Magyarországon. Céhterülete 
előre a vállalati piac, a távközlés 
beralizácsójának függvényében azon. 
ban a nyilvános hálózatokat üze. 
meltetőkre ís gondol. Nyugat-Euró- 
pában tavaly nyitott a szolgáltatói 
piac felé, ma már a legtöbb ország 
ban partnerei közöti turthatja szá. 
mon a távközlési tánssságokat. A cég 
2000-ben 5 millió dolláros forgu- 
lomra számít Magyarországon. 
M.J. 
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V. Falk Miksa Utoa 6 


71 000-7 000/54 OOG/108 000 
16000.63000/195000 
65 000/135 000/1568 000 


1989 000/45000 
1800003520X059 000 


18000 


65000/120000/130000 
833000 


ekozni; vagy ti mi 


Terekenysegi köreink: 


Adat-hang 


jróciós megoldások " 


Vezeték nélküli adatátvitel " 


Hálózatbiztot 


s felőgyeleti rendszerek - 


AM, WAN halózatépítés " 


pellátó rendszerek " 
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Ne hagyja ki a lehetőséget! 


Magyarországon először! 
MS Regional Director (MRD) 


Eran Kolber BsC, MCSE, MCT előadásában: 


- 
A hallgatók elsajátítjáka 
Mitresolt" Exchange 2000 
Beta 3. installálásához és 
konfigurálásához szükséges tudást. 
A férőhelyek korlátozottak! jelentkezzen mast! 


A tanfolyam angal nyelvű! 


IGSOFT-JOHN BRYCE fd 


12 o si) 
L OKTATÓKÖZPONT- 


Tuvábbi intormárió: Varga Judit Tel.: 236-6478 


"1 382-0313, 382-O0314, 
, 269-2797 
jdj Bp 1055. Honvéd u. 40. Fsz.8. F- 269-3058 


1 Ingyenes árajánlat, több változatra is 
Rövid kivitelezési határidő 
———ööz igy mg 


15 év, vagy rendszergarancia 


Későbbi bővítések, átépítések 
esetén soronkívüliség 


Rendszerfelügyelet, hálózat karbantartás 


KOMPLETT INFORMATIKAI RENDSZEREK TERVEZÉSE ÉS KIVITELÉZ E 


si sz Gyors 2) deja 
PANNON SUPPORT vis 3 
MINT EFZJ TT! Szüsége van szofíverre. de nem tudja 


honnan szerezze be? Hívjon minket 
Kalföldt termékek 


Tel/Fax: 364-1539, 384-T080 
E-mail: gemofixatgemofis.hu 

GSM: (30) 9-428-132 

Budapest, 1146 Hungária ket. 131. 

Tekintse meg rtistánkat a www.gemofia bu 
oktalan latemneten történő megrendelés esetén. 
sz ott feltüntetett árból, 296 kedvezményi odunk 


—— 
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apacitású (9.1 gigabájtos) 
Jemez még 214 növeli meg 
az árát, a marimális tárolóhely Mt ís 
1456 gigabájt. JDGNS, Boston) 


A Sony a Valo SRT7 noteszgég- 
"az egyéni és vállalati felhasz- 


1128 megabájt memória és egy 20 giga- 
bájtos merevlemez. Kaphaló Windows 
ME és Windows 2000 Professional 
operációs rendszerrel is. Megjelenítő- 
Je 104 hűvelykes, 10244768 képpont 
felbontású: meglehetősen kicsi. A gép 
különlegessége a MagicGate kapu; a 
gépre letőttőtt zénei állományokat fel 
lehet másolni az ebbe a kapuba bei- 
Jesztett, s szintén Sony gyárimányú 
Memory Sticire, majd a felmásolt ze- 
nét egy arra alkalmas walkmanen is 
telehet játszani, (IDGNS, Boston) 


Az intel közreadta a következő 
Évre szóló tervei A készülő 
Pentium 4 processzor a jövő év 
Végére eléri a 2 gigahertzet A 
Pentium 4 — az intel több év óta első 
valóban új architektúrájú processzora 
— néhány héten belül megjelenik, és 
1.4 gigahertz lesz a kezdő órajel írek: 
Vvenciája. Eleinte az erőművekbe" épi- 


Pikoliteresek 


Egyszer hopp, másszor kopp: a múlt hónapban csőstül jöttek a monitorok a tesztla- 
borba, most a tintasugarasok csak csurrantak-cseppentek. Pedig akkor is, most is 
két készüléket kértünk a forgalmazóktól: adnának egyet a szerényebb árúakból, 
egyet meg a csúcsgépek közül; ez alkalommal be kellett érnünk nyolc készülékkel. 
Nyomataikat Krizsán György kollégánk vette — ez most nem szóvirág — nagyító alá. 


tintasugarus nyomtatók. gyár. 
tói külön-külön 15 felvonultat, 
nak annyi gépet, amennyi most 
a tesztlaborban összegyűlt, Miért ily 
széles a kínálatuk? A kezdetű tinta 
sugaras kísérletezések óta a fejlesz. 
tők napjainkra már annyira tisztá 
ban vannak a technológiával, hogy 
gyakorlatilag bármely igény szerint 
készíthetnek. nyomtatót. Igény pe- 
díg sokféle van, sokféle tehár a 
nyomtató ix 
Az otthoni használatban. példánl 
lényeges szempont, hogy a nyom. 
tató legyen olcsó, A gyártóknak ez 
sem akadály: már.már húszezer fo. 
rintnál ís olcsóbban lehet vadonatúj 
tíntasugaras nyomtatót kapni. Per- 
sze akik ilyet vesznek, azok később 
rá kell, hogy jöjjenek: részletre 
vették a nyomtatójukat Mert akik 
egy kícsit már ismerik a a dörgést, 
azok tudják, hogy van lap-előállítási 
költség, ehhez kapcsolódik u fedett 
ség, továbbá van havi teljesítmény 
határ is. Az igényesebbek pedig be- 
lebotlottak már a fotóminőségbe, 
felbontásba, színkeverésbe, papír: 
minőségbe, sőt a sebességbe meg a 
méretbe is. Az egyszerű tintasuga: 
rastól el lehet jutni a hatalmas mére. 
tű piakátnyomtatókig: azok is csak 
tintasugarasak, csak egy kicsit na- 
gyobb a papíthengerük és esetleg 
nagy kannákban áll mellettük a fes- 
ték. Tesztünkben ilyen hatalmassá. 
gok nem szerepelnek, mi megáll; 
tunk az asztali (irodai) tintasugara. 
sok felső mezőnyénél. 


Technológia 


A tintával rajzolgató nyomtatók má- 
ra annyira kidolgozódtak, hogy már 
nemigen ván útkeresés, letisztult a 
A kezdeti három tintafor 
raló irányzatból mára jórészt csak 
kettő tartja magát: a Canon és a HP 
vonala; a piezotechnikának pedig az 
Epson az egyedüli élvonalbeli kép- 
viselője. A. tintaforralók vannak 
többségben, és mára, mondhatni, 
felzárkóztak a kissé későn, de annál 
nagyobb vehemenciával és kezdeti 
kiugró sikerekkel induló piczo vo. 
nal mellé. 

Korábban a tntasugarasok hata: 
mas pacákat ejtettek, x előbb-utóbb 
át ív ázratták a papírt, ha nagy fe 
dettségű volt a nyomat (pardon, fes. 
tet). Igen, a tintasugaras nyomtatók 
nem is nyomtatnak, hiszen semmi 
egyéb nem ér a papírhoz, csak a fes: 
ték. S még a festék sem nyomódik 
bele, legfeljebb beleszívódik. Mára 
a pacákból finom permetté szelídült 
a kilövellt festék, és ennyi folyadék- 
tól a papír se ázik szét. Most a söro- 
zatban gyártott nyomtatók két piko: 
Titemél (1012) tartanak. 

A riszterpontokban való színke. 
verésnek pedig két irányzata van: az 
egyik háromnál több színt lövell a 
papírra, a másik többször ás rá 
Pőttyinthet egy-egy színből a kép. 
pontokra. A színeket ezenfelül lehet 
véletlen pontszórással ís előállítani, 
és ekkor a teljesnek tűnő. káosz 
megteremti a szükséges színárnya- 


latok teljes spektrumát. Mindebből 
a mai felhasználó már semmút se lát: 
kiválasztja a papírminőséget (vagy 
már azt sem, mert azl ís a nyomtató 
érzékeli), és még esetleg beállíthatja 
u tempót, s kezelheti a színes vagy 
fekete" váltót. Mást már nemigen 
adnak a kezére: a felbottást a meg 
hajtó választja ki a papirminőség és 
a scbesség szerint, a színelőállítás. 
ban pedig az a legjobb, ha az auto. 
matikus beállításra bízzuk magun- 
kat, mert a iikus általában csak 
ront az eredményen. 

Némely meghajtó a digitális fény 
képezőgépekkel készített képekhez 
Külön beállítást ajánl, 


Az adatok körül sok a varázslat 
Egy időben a felbontás volt a leg: 
főbb szempont a nyomtatók minő- 
ségi besorolásában. A nyomtatható 
méret ís lényeges, de itt most 
egyetlen kivétellel — az A/4-es lap- 
mérettel dolgozó gépekkel foglalko- 
zunk. Azóta, hogy a nyomtatók egy 
képpontba többször ís belefestékez. 
hetnek, a felbontás már nem olyan 
lényeges. Sok gyártó nem is beszél 
felbontásról a megadott adatok 
nem is igazán úgy értendők, ha- 
nem. A nekem teljesen homályos 
másik adat a nyomtatási sebesség 
Némelyik sebességadatot talán csak 
úgy lehet elémi, ha az ember olda 
lanként egyetlen — és kisméretű 
karaktert nyomtat az oldalra, más 
nyomtató teljesítménye csakugyan 
közel esik a meghirdetett értékek. 
hez, Van olyan nyomtató is, ame. 
yik két lap között tisztálkodni kezd 
— fejet pucol -, vagy valami más 
szükségét végzi, de nyomtatni nem 
nyomtat. Ezeket a kis közjátékokat, 
gondolom, a gyártók nem számítják 
bele a nyomtatási sebességbe, Én 
mindenesetre tíz lapot 
nyomtattam ki, és mértem az időt az 
első elkészültétől az utolsó elké. 
szültéig. Ez, ugye, kilenc lap nyom: 
tatási ideje. Ha a gép eközben orrot 
fújt és zsebkendőt keresgélt, az ron. 
tott az időadatán. Tessék megnézni 
a ráblázatban az így kijött értéke 
ket, és összehasonlítatú őket a gyá. 
rilag meghírdetettekkel. 


Festéktogyasztás 


A következő nagy trükk a nyomta. 
tási kapacitás. Egy barátom aggód 
a felhívott, hogy a-nyomtatójából 
ígen gyorsan kifogy a festék, sokkal 
kevesebb lapot tud kinyomtatni, 
mint amennyit a katalógusban írtak 
Erre több magyarázattal ís szolgál 
hattam, A legkézenfekvőbb. az 
hogy fényképeket nyomtatott, s 
nem üzleti grafikákat vagy színes 
betűs szövegeket A nyomtátókazet. 
ták kapacitását az 5 százalékos fe 
dettséggel kinyomtatható lapok szá. 
mával adja meg a gyártó. Egy szí 
nes kép kinyomtatásához általában 
az egész lapot be kell fedni festék. 
köl, ritka a fehér foltokkal tarkított 
kép. Ha feltesszük, hogy a három 


szín egyenletes oszlik el a lapon. 
akkor az egy színre vetített fedett 
ség 33 százalékos. $ könnyen lehet, 
hogy a nyomtató egy színből többet 
nyomtat egy-egy pontba, vagyis 
még rosszabb a helyzet. 

A másik lehetséges magyarázat a 
fejrisztítás, Ilyenkor a nyomtató jó 
adag festéket zavar át a fejen, hogy 
kinisztítson belőle minden lerakó 
dott. beszáradt anyágot, salakot 
Az ekkor elfolyatott tinta minden. 
képp veszteség. $ a nyomtatók leg 
többje a fekete fej úsztításakor 2 
színeset ís tisztítja. Ölyasmi ís tör 
tént már. hogy egy nyomitatóban 
csak a fekete festéket használták, s 
több patronnyít is elnyortattak be: 
Tőle; a nyomtató mégis egyszer csak 
azt jelezte, hogy kifogyott belőle a 
színes tinta (s addíg nem is lehetett 
vele feketében nyomtatni, ameddig 
ki nem cserélték a színes patront), 

Vannak olyan . meghajtóprogra: 
mok, amelyekben állítható a nyom 
tatás erőssége: azokban érdemes 
megkeresni azt a beállítást, ametlyei 
már jól olvasható a szöveg vagy 
kontrasztos az ábra. Így takarékos 
kodhatunk a tintával, és nem áztat. 
juk túl a papírt. Némelyik nyomta. 
tóban ezt a .drafi" vagy a vázlat 
nyorntatás beállítással lehet elérni 

A festékfogyasztásban az a másik 
érdekes kérdés, hogy sikerül-e úgy 
nyomtatni, hogy egyformán fogyjon 
az összes színes festék? Néhány 
nyomtatóhoz ugyanis csak egyetlen 
színes patront adnak, és ha ebben a 
közös bordozóban kiürül valamc- 
lyik festék, akkor a többi lötty is 
mehet a szemétbe. Ennek az elkerű. 
lésére találták ki a színenkénti pat- 
ronokat, mert azokból elég csak azt 
kicserélni, amelyikból kifogyott a 
festék. Van olyan nyomtató, amely 
ben a fejet összeépítették a festék. 
patronnal, s ha a festékpatront ki 
kell cserélni, akkor a belcépített fe. 
jet ís kidobhajtuk. Van olyan rend- 
szer, amelyben a fej sakkal tovább 
bírja, mint a festékes kanna. 


Használat 


A tintasugaras nyomtatókat hasz: 
válni kell! Ez a figyelmeztetés talán 
egy kicsit együgyűnek hat. pedig 
van értelme: egy porosodó nyomtz- 


1. kép. Canon kicsíben; BJC-3000 


tóban előbb-utóbb beszárad a tinta 
mint annak idején az elfekvő töltő. 
tollban. Ha a tntasugarzn nyomtatót 
bekapcsoljuk, akkor az gondosan 
megusztítja a gyomtatófejeke 

téket fogyaszt), nem érdeme; 


ran ki-be kapcsolgatni, hiszem mint 
a műszaki adatokból látható, igen 
kevés energiát fogyasztanak. ami 


kor éppen nem dolgoznak. Ha tsz 
tálkodnak vagy nyomtatnak, akkor 
ne kapcsoljuk ki őket! Alaphelyzet 
ben a fejet sapka védi a beszáradás 
ellen, a ha a fej nyomtatás közben 
valahol félúton az alapbely 
zet felé, akkor igen hamar beleszá. 
rad a festék. Áramkimaradás 
legyen gondunk a nyomtatónkrz 
kapcsoljuk be. hogy alaphelyzetbe 
vihesse vissza a fejet 


után 


y beszáradt 
fej már semmire sem jó, azt csak k 


cserélni lehet 


S most nézzük végig. bogy mir 
mentem a nyomtatókkal, Sz 

sunkboz híven a gyártók szerinti 
ábécérendben veszem sorra őket 

Canon 

A Canon BIC-3000-est (1. képi €: 
a nagyobb BIC-6200-ast a Canon 
Magyarországtól kaptuk kölcsön 
egy kis tesztelgetésze. Külsejüket 
tekintve hasanlítanak eg de 


a 6200-as nagyobb. teljesebb 


megjelenésű (2. kép). A kisebb ma 
sínát otthoni célokra ajánlják, a ma. 
gyobbikat irodába. Felépítésükbez 
b hasonlítanak 
pen feinyíló fedél alan találjuk ben 
nük a két fejt: khan a kan 
nácskákat tartó fejeket. A fejek és a 
színenkénti festékes kani 
lön cserélhetők mindkét ny 
ban. 


lót, § 


ák kü 


A kís tartályok átlátszóak. jól 
tárható tehát, hogy mennyi bennük a 
löny és ezt a nyomtató elektronikájo 
is érzékeli, optikai úton. A fej kere. 
tet alkot — ebbe tehetők a kannák — 
5 a kannákkal együtt csereberélhe. 


tó. Ez akkor lehet fontos, ha a nagy 
kapacitású fekete fejet fotószinesn 
cseréljük: ilyenkor csak egyetlen 


Jernet kell eltávolítani és cz 


kat a helyére tenni 


12 coupuTERWORLD-SZÁMÍTÁSTEOHNIKA 


A fejegység helyére egy beolvasó 
egységet ís tehetünk, ekkor a nyom. 
tató lapolvasóvá alakítható — ilyen 
egységet azonban nem kaptunk, ar 
ról tehál ace szerezhettem tapaszta 
latokat 

A kis nyomtató. meghajtóprog: 
ramját egy telepítő keretprogram- 
mal lehet az operációs rendszerbe 
építeni, Ez csak az LPT kapukat is. 
meri, mégis sikerült a ayomtatót az 
USB illesztőböz kapcsolni a telepí 


kép. Canon nagyban: BJC-6200 


fej- és festékkészletet. Magától nem 
ismeri fel őket, de képekkel segít az 
embemek. A meghajtóprogramból 
elindíthatunk egy állapotmei 

lót, az ellenőrzi a nyomtatót, $ köves 
ti a nyomtatási folyamarot. 

A kisebbik masina ígen jó időket 
ér el a színes lupok nyomtatásában, 
de szöveg nyomtatásakor nem volt 
valami gyocs. A kinyomtatott szó- 
veg Jevélminőségű" lett, vagyis 
szépen olvasható, erőteljes nyomat. 


A nagyobbik nye 


nató telepítő. 


keretben van: az gondos 


zegetni lehes 


nyvet. Ennek ís magá: 


ben már lehetett 
USB kaput is választani a három 
árhuzamoson kívül. A telepítés v 


n egy beállító oldat kinyom. 
ben automatikusan beiga 


A. nyomatok 


TESZT 


színűek, de látni rajtuk egy kis csí 
Kozást. Az elkészítési idők jók, 


Az RA, Trado a Stylux Color 580 
at (4. kép) nevezte be mint kis 
nyomtatót, és hozott melléje egy 
A3-ast a Stylus. Photo 2000P-t 
mint legfrissebb Hagyobbacskát. 
Amikor. kibontottam az $80-as 
dobozát, kiderült, hogy spártalun 
egyszerű eszköz húzódik meg ban- 
ne. Schol egy gomb, kapcsoló vagy 
jelzőlámpa. Minden sarokpont ível 
ten le van gömbölyítve, nincs egyet. 
lem kiszögellés sem, Hátul egy háló- 
zati és egy USB csatlakozó, még a 
párhuzamos csatlakozó is hiányzik. 
Szóval, csak azt találom rajta, ami 
nyomtatáshoz. elengedhetlenül 
szükséges, sehol semmi sallang. Hát 
jó: és ez tud nyomtatni? Papír be. 
tápkábel be, USB kábel be, Zörög 
benne valami. de semmi jelzés. Te 
lepítem a programot, Ez is jelzi a 
patronproblémát. Felnyitom a fede 
let. a patrontartó a fekete egységhez 
enged hozzáfémem, a számítógép 
képernyőjére pedig kiíródik, hogy 
tegyek be fekete patront, Engedel. 
meskedem; ellenőrzi, hogy jól csi. 
náltam-e, majd kéri a színes patront. 
A fejegységet úgy mozgatja, hogy 
most csak a színes patron házikója 
túnjón ki a burkolat alól. Még vélet. 
lenül sem téveszthetem el. Ezt tény 
leg hozzá nem értőknek" térvez 
ék. Nehogy véletlenül a másikat 
m ki: bár nem fér be a nem 
da tervezett kazetta, de más gépen 


rám van bízva, hogy megtaláljam a 
helyét. Tetszik a gi uk. EI 
lenőrzés, a meghajtó megnyugszik. 


kijelzi a vadonatúj, teli festékkazet. 
Itt a színesben a három szín 
ütt van, A fejbe 
ítást már nekem kell a kiszolgáló. 
programok. közül 
elindítani. 


fekete külön. 


kiválasztani és 
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HOGYAN TESZTELTEM 


a fejbeálíítást. Első próba: szóvog ki. 
nyomtatása 10 péktányban. A ny 
lehetőség szerint csak fekete üzemi 

ba - és a leggyorsabba — állítottam. A 
szöveg a tesztlaborban már évek óta 
használt szabvány oldal volt. 


Minden kaján várakozás ellenére 
tud nyomtatni ez az apró gépccske, 
Nem úgy, mint a villám, de ennek a 
fekete nyomtatási 
ségadatát igazolta a legjobban a mé: 
résem. A minősége persze igencsak 
arat", Tud szebben is ími, de ak. 
kor lassabb. A színes nyomatot ez a 
nyomtató állítja elő a leglassúbban. 
Az automatikus állásban sikeresen 
megcsíkozta" a gyümölesesendéle. 
tet, de grafikai állásban a kiskalibe: 
rűek mezőnyének legjobbját hozta 
ki. Ennek a nyomtatónak a 


megadoti sebes. 


3. kép. Ez az Epson csak nyomtatni tud 


Az apró hibák sem kerülték el a figyok. 
memot. 


latában. nem kell a bevezetőben 
ajánlott automatára hagyatkoznunk, 
A Stylus Photo 2000P dobozána 
kinyításakor. első. benyomásom a 
fantaszúkus színezés volt: ezűstme. 
tál felső rész a fekete alsó részen (4. 
kép). A nyomtató ígen szélesre sike 
redett, de ez szükséges ís a nagy 
lapméret miatt. hiszen kifutó A/3 
ast ís nyomtathat, Ezzel, ugye, né. 
zőképi (proof)  nyomtatóként . is 
használható. A. nyomtatót nem, is 
tervezték másra, csak fotók előállí- 
tására, hiszen a fekete nyomtatás se. 


Protessztomális felhasználásra 


270 
100 
1000. 
Párhuzamos e 
USB 
45 
7809 
247 X1B7 44 


Em 
SETO/10400" 
279626" 
102803 700" 


egyszerű beolvasó ís bele van fog 
lalva. a nyomtat 
matikusan illeszti a fejeket A 


ezzel ké 


beolvasó - ha már úgyis benne van 


a papíraz 
információval. A 
ferde vissz; 


tározza a benne levő papír mu 


kát is ellátja 


merőleges és a 
rődés alapján me 


Két (7. kép). Ha a négy fajta automa 


heállíthatjuk 


a meghajtópra 


n. Sajna 


szmmiből sem derül ki — hacsak 
nyomatból nem —, hogy jól válasz 
tött-e a nyomtató, s egyáltán mit vá. 
lasztott 
A nyomtatón megvan a szokása 
bessége ís rettentően kicsi, nincs megszokott ívex oldalú téglate. párhuzamos és USB-s csatlako 
benne gyors nyomlatás. Aki ilyen ma, elől a szokásos lapadagc 


lehetőség, sőt az infrasugara 
nyomtatót vesz, az ne az üzleti leve- A kezelőfelület a szokásos két is (kézi. 
leít nyomtassa ki rajta A normál gomb, h 
papíros színes nyi 


És noteszgépekről, némely  7.kép. Papírérzéketés 2 990-esben 
mm LED: a gombokba tett digitális fényképe 


miatás sebes kettőt alíg látni, ha egy kicsit fel-  motiltelefonról lehet drót nélkül 
egészen jó, jetbról nézünk rájuk vagy erős a — nyoratatni), 

A fejek itt két csoportban vannak; környezeti fény, Ezek s gépek kül. 
az egyik a fekete kanna alatt, a 


gyorsan készül é 


nagyon hasonlítanak 


normál p 


sik a színes kombinált festékpatron ra; az 
alatt. Ebben őrféle szín van a fotó- néha 
nyomtatáshoz, s ha az e 
fogy... A piezo technikájú fej 


amit raj 


uk. meg persze a nyom 


k ki- szám vált 


ik a nevükben. Belül ben. Ehhez jő 
kiírta . természetesen vannak eltérések, bár 


még 


ete szöveg 
n belül végez egy lap- 
pal, és jó minőségű nyomatot ad. Ha 
a nyomtató hátsó level 
lyére a ho; 
he 
oldalasas 


ntatása: Őt 


zük, akkor 


mntató két. 
is nyomtathat Ehhez csak 


be kell jelölni egy négyzetet a me 
hajtáprogramban Ilyenk 


tató az elkészített papírt 


szi le 
a tálcára, hanem 12 másodpercig 
ilőzteti, majd visszahúzza — ha 


másodperc alatt — és jön a hátsó 
dal nyor A 
násodpercei 8. kép. Lexmark kicsiben: Z12 
de a kétoldalas m 

nagyon kelk 


5. kép. Az ívelt oldalú HP-t 


a DeskJet 540-es 


nyomtató teljes élettartamára van- itt leginkább a fej a meghatáro 

nak tervezve, csak a festékpatrono- Ez a s § 

kat kell csereberélni. Azokban pe- nes fe hárori 

dig az újfajta pigment alapú f különte a 

lötyög, színtartósságára száz ítt a fej és a festéktartál, 

hirdet az Epson. ge! alkot. A DeskJet 540C a réget 
A nyomtató nem csak nagymére- bi, a PbotóREt II színkezelést h 


ű papírokat képes kifeste 
tekercsadaj 


ló feltétje is. hosszú 


nyomat készítéséhez sem kell tehát 


ztó után nyúlnunk, A nyomat 


fnkorrekciós beállítás biztosan 


kat javít, de én alapbeállítás 


m össze a nyomtatókat 


aláln 
A HP Magyarország ix hozott 

Künk két versenyzőt. A kisebbik, a 
DeskJet B4OC (S. kép) a HP-ól 


k A yik tesztelt nyom 
esedík haké 
bé x tunik — § F 
kete, hanem kícsit szürkés. továbbá émelyik papír jobban M D. 
mindhárom festék fogy. A odik. mások kevésbé. A m 
bár beállí. tást", elké: nősége gépenként válto; h 


fejet — itt-ott látszanak a A szövegnyomtatáskor egy rossz nyomat után elvégzett fej. 
Amikor tehát nincs nagy lendülettel készített tás csodákat művel. Mindi 
dolg. anó lapok nem — napra. esőre kitenni, bár némelyik 
tehetjük meg. A sok fej " Mindenkinek gyönyörű nyomatokat 
6- képv A HIP DeskJet 990€xi-n már minden ívelt kellemes dol 


S hp omnibook xe3 
- és nem éri meglepetés 


A nagy teljesítményű, sokoldalú hp omnibook-okkal kapcsolatban 
az egyetlen meglepetés a kedvező ár. Ha most vásárolja meg valamelyiket, 
30 000 Ft értékű digitális vásárlási utalványt kap ajándékba, 

melyet a hp webshopon vásárolhat le, 

Ne feledje, az egyes utalványok összege összeadódik, így akór ingyen is 


hozzájuthat például egy digitális kamerához és nyomtatóhoz ís! 


hp omnibook xe3 (F2Tt4wY. inter" Perfiumr" III Processzor 650 MHz 2 
12.17 TFT kijelző 2 64MB memória 5 5G8 merevlemez 2 3.57, 1 44MB hajlékony 
lemez 7 24x CDROM ? beépíen 56 Kbps modem 3 Windows 98 operációs rendszer 


(1) 382. um www.hp.hu/xe3 


invent latot: ho utol kavéde 


hag0 and Ponte ara regetared vodosorts and Caloson n a tidomatk ol intel Corporstoa 


ÁG coxpurepwozzo-SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


.Kipróbáltuk! 


Valóban, a Magic-kel rendkívül gyorsan lehet 


stabilan működő e-business alkalmazásokat 
fejleszteni IBM AS/400-as környezetben." 


Csicsman József rzajoron EA mizemotáa 


Simonics Arcila 


KEK Tan 
és Informatikai KÍt 


HIRDETÉS 


Akciós árak (amig a készlet tart) 
havbe TÖsEgn 13 $ooce 14 N, 
CoralORAW $ Special 1400, 
CaOBAN 10 ogzade Áj 6000, 
MácAlon Vívascan 8.0 Dalutó,. . . 14199. 
yoliálosa 2 1 tag a Agrabakoaj 9261, 
45 Oftcs 2000 Pra [magyad . , . 162 400, 


Nortan Anivírus 2000 magyar. . 12800. 
Nan Conwronów 2.0 Wráő IT 600, 
Norton SyutemWozts 2001 . . , . 24300. 
Facoguta Pia 5.9 Spociai Uggt. 
indo Mvázt Lip9y. VÉ FOL 
Adotbázis-kezelők 
M5.Acossa 3000/1499... 14 400 244 300 
yi fogata Be, 11 aga, 
AA Report Writer d.1 SOL Ed, . 164 900, 
Mé SZ San 7099 514. ró Cart 476 AN, 
Vissai FoxPro 6.9 AJ, 174 000, 8b 200, 
Falke $O Ptal tr Win. vagon 
Irodai alkalmazások 
EXCEL 7IOD/LOG 104 4000 300, 
145 Otfce 2000 Pro magyar upgr. 39 100. 
15 Wotió. 4 5 ADOD, gs. 
145 Word 2000 Aogy. . 104. 400./26 
MESE BOKY irl? 82900. 
Tata 43 tot Wan32 nt 
WordAutaci Ofice 2XIÓ St. Log 


Segédprogramok, kommunikéció 


ACDSaa 2.1 WIN? CSrggy se) . 21400, 


Adobe Aerobat 4.0 tor Wan. 
ARJ2 bömértő pogani 

any CD Crnator 4.0 Deke 

ESROT Prot 5.1 inbmss or] 

Mac Öpener 2000 tor Win. 

Korn Anton 2001 Apa. 14 9a2, 
Norton Intomet Securty 7001 

EKOT DZANYÁHERE 92 WMO. 64900, 


Norton Utas 7001 /Up. . 15 200, 77 800, 


ugat Mage 50 ag, 
PáZo 28 for Wa. (Akció) 4982. 
FARA 10500 
WZ 1 frömáetó program) . . 12400, 
Wim re 100 WAGZAK 25 BOK. 12 982, 
Window Csmmandet 4.5 11 909, 
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fejlesztő rendszerek 
utan Cr Butáar 56 Pra, Vg. . 109 400, 
CA vasa Otaci 28 At. $egc " , AT 900, 


Cammpag Vaal Fodran 199500; 


veti $.0 $updard 47 400. 
Doipt $.9 Prot, Upgrode 129909, 
Mcromada Schackmave $1u40 4.0 488 900 
145 Ofcs 2000 Duvloplant Tools , 126 900, 
Fáharg Öt Camgroszon Lévay . . 124 800. 


Turbo Ptncai 7.0 for DOS 41 209.- 


fettortarm átt 1 Éj 
Vinual Basic 4.9 Prut Ap. 174 900.708 200. 
merdegyámretyű 5 400 
Vini Cas 40 ProtUpgr. 174 400708 200, 
Vat dos ÉOáoea PAY) 12 AMI JN6L0N, 
Vini tudta 6.0 Pro Ap. 344 9007/7174 400, 
Grafika, képfeldolgozás 
40 Koma Aotoct 4.8 Ostéta , . . 29 200, 
ága nini 40 Agy. , 180800. 779 30, 


Aáöba PtotaShop 6.6 angol , . , . 274 3007 


AAZCAD LT ZOOO Alogy, . 159 90.751 400; 
CoruDRAW 10 Upgzade 18 900, 


Coral Gallery 1.2 mál 009 


DesgaCiAD Fró 2900 900. 
Kara Power Toois 6.0 (Cord , . . . 54900. 


7 Kar Sugyroo Ahol 11982. 


káatorvazó JOmennőban 3192. 
Tag 000. 


Vindaes ZO00 Prot Ugy. . TOT 700. 448 690, 


Kiadványkészítő programok 


Coral Péntttossa Magic Promium . 16 300. 


Cora PietOtBoe mágyir 
varkkPrrsx 4.1 for W32 
Helyes- ker Cszrtjrezs 


"99 novemberi ajánlata 


Multimédia CO ajánlatvakból 
Krport lot. [ok VAttamtis 2 $ 60276 342. 
Aza ttaníÜoK E a BAK IBE 
lack Mon Ctvortolea ii), .  . 4998.. 
nme ed ogy Cl. 71 
Dektána föleg Tartán . 3 198.44 982 
org áradáttranba 
Figyu Sguzáron Ta. 
Fela fra Fánayb 27 áh aaa 
atrta Kalgái Öv HT 299278 582 
Kr b ittrts gye) 982 
18 Aga öl Emgiron I Agy ot Kíg 18 12. 
48 Okos Coniai 2 Aton fiut! . bi 
15 Figy öimvtdtr 2000 Pro, 24, 
berrmegy várják íésota 
Pbak Mzdnets 2 
frmen al Pona JO ni 482 
opot 1/Öke 2. . 199227, 
Fozám ? ei ftarta ág A 1927 at 
ama. 


Kutyatár fVorstár 98 
Micsods sorozat eismel egyenkénti! 777, 


Mikszáth Kínán öszzés Múval. .  , 4500, 


15 Atsftövte Euró 2001 41100 
a Ralerenos Sul 2000 . 29 490, 
4485, 
A Putas Nagy Lezkora JAkGó) , . . 5 34ő, 
Révai Nagy Lexikona IL, DI-J09. , . 4.021, 
Wangor Boot 4 0 jütvonatorvszáj . . 6 500, 
Angol-magyar ,nagyszótár" C0-n 15 170, 
Lapat Angi 1 72.73 fEgyenbéntm, a 456, 
Manó Angol 1./Angól 2. . 445574 455, 
Manó Nien 1, /Nórtet 2... 4488./4458 
Manó ABC [Olvasás 1. 
rájok magyar, m-a hangos szótár. 
Német-magyar hangosszótár 
Nármel magyar nagyszótár Halsszi 
Takabarta Fizika 20 (6 . 6. oszt ) , 5 800, 
Tat Me Morg angojémet legyenkénü 214, 
UFOLógia yaduírágok . . .. 5348./4 400 


A közölt árak nem tartalmazzák a 25 95-os áfát, és a helyszíni üzembehelyezés költségelt! 


gyalja út 70. fszt. 2. 
Telefon: 319-8973, 319-8967 Fax: 319-9760 
Részletesebb információk az Intei az www.kimsoft.hu 


old cg 


számítástechnikai kellék 


nagykereskedés viszonteladóknak 
! SOLIDEX NOTEBOOK TÁSKÁK: 


) Gyöngyvászon, műbőr, bör, aluminium kivitelben, most 3014 árengedménnyel, a 
készlet erejéig. Felhasználóknak, viszonteladóknak egyaránt! 


Egyéb termékkőrök 


- Festékszalagok 
Tisztítószerek 

- Adathordozók 

- Kormánykerekek 


A KREATÍV FOTÓSNAK 


MOGY MEGY 88 AZ A TELELÁJL 
42 SZÁMETÓGÉP GYOMRÁRAT 


GAZDAG 
TARTOZÉK KÉSZLET 


DNGYTÁLIS 


FÉNYKÉPEZŐGÉP. ORGITÁLIS 


MOZBÓ VIDEO 
FELVÉTEL 

WEB KAMERA 

58 NTERFESSZEL 


DATAFAB OLYASÓVAL 
FÖNNYEN ÉS GYORBAN 


150 9002 minősített gyártással és szervizzel 


KVENTA Optima PC. Az ISO 9002 minősítéssel, Microsoft 
tanusítvánnyal rendelkező KVENTA Optima 2000-ben is az 
egyik legjobb választás. 
nyomtatók és kiegészítők teljes C ama 
választékát ajánljuk. 

EIK § 


H-1067 Budapest. Podmanjezky 37. / 1999 Bp. PL: 707. 
Telefon: (361) 269-S262 Fax: 653-1436. 312-S824 
E-mail: kventadtkventa hú 


A számítógépekhez Hewlett- 
Packard, Canon és Epson 
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saging System az NDS elírectoryra 
épül (ez nagyban csökkenti az admi- 
nisztrációs-telügyeleti terheket), és a 
Unux-, a Sun Solaris-, valamint a Net- 
Ware.platformon futtatható. A bizton 
ságról az OpenSSL. vagy a Transport 
Layer Sgcuríty technológia gondosko- 
dik. (Munkatársunktól) 


Megjelent az Office 10 második 
béta-verztója: ebben már bízton- 
Sági beállítások, beszédtelisme- 
Tés és replikációs technológia is 
Megtalálható. A jövőre forgalomba 
hozandó irodai programcsomag több 
jeltemzője révén is jól belesimul a Mic: 
fosoft új .Net stratéglájába. Így pét- 
dául az új Offioe szorosan integrálódik 
a webhez, s így a szoftverek számos 
különféle eszközről elérhetők a weben 
keresztül. A Microsottnak az is célja, 
hogy az Office 10, az Exchange 2000 
és a Tahog kódnevű dokumentumke- 
telő kiszolgáló összeházasításával ti 
áskezelő platformot hozzon létre. A 
mostani térvek szennt az Office 10 
végleges váltózatáig nem lesz több 
béta-verzió, (DGNS, Framingham) 


A Palm új programot indított tej- 
lesztől közösségének támogatá- 
Sára. Szerinte ez a PiuggedinPalm 
Program megkönnyíti a mintegy 100 
ézemyi regisztrátt fejjesztőnek az új 
hardveres és szoftveres kiegészítők 
készítését és terjesztését erre a nép- 
Szerű kézi platformra. A Palm a mun- 
ka minden fázisában segíteni akar a 
felesztóknek, a koncapció kidolgozá- 
Sától kezdve a fejlesztésen át a torgab- 
Mazásig és a marketingig. Számos 
Szolgáltatása már most is elérhető, de. 
kene Fálm jó néhány Új esz 


tökeszogány — válalkozáso- 
hat olyan kipróbált gyártókkal hozzák. 
Ózsz6, amolyok hatékonyan gyárthat 
MAlk az új perifórtát, (Munkatársunktól) 


További híreink 
www szamítastochaáka hu 
zmá 


Windows Me magyarul 


A Microsott nem tért el bevált és mindenképpen üdvözlendő gyakorlatától: legújabb 
operációs rendszerét, a Windows Me-t is honosította. Két hónap sem kellett, s az an- 
gol nyelvű verzió után Itt a magyarul beszélő" változat; s mivel otthoni felhasználók- 
nak való, megjelenése sokakat érintő esemény. Branyiczky Gábor ismertetője. 


Ontox követelmény egy olyan 
Operációs rendszer iránt, amit 
eleve otthoni operációs rend- 

szemek terveztek, hogy anyanyel- 

vén .Azóljon" a számítógép elé tele. 
pedő felhasználóhoz, Hiszen ma az 
otthonukban számítógépet működ. 

tetők nagy része már nem azoknak a 

köréből ki, akik programozói mun; 

kájukat viszik haza, hogy gyor. 
sabban haladjanak. vagy akik rend- 
szergazdaként az otthoni gépról 
távfelügyeleti pillantást szeretnének 
vemi rendszerük valamely elemére. 
A számítógépek közhelyszerűen ro- 
hamléptűként emlegetett terjedése 
jóvoltából az igazi otthoni felhasz- 
náló olyan ember, aki 
lakásában számítógépet 
tárt, és meglehetősen 
szűkösek az informa- 
fikai ismeretei: a leg- 
fellegzetesebb . otthoni 
felhasználó. rendszerint 
kezdő, és a PC-t szóra- 
koztatóclektronikai esz 

köznek használja A 

Windows Me célközön- 

sége pontosan ez a ré- 

teg, a gépet eszköznek 
tekintők rétege, 5 ebbe az 
eszközként való hasz. 
nálatba még az sem íga- 
zán tartozik bele, hogy 
az ember a tulajdon 
anyanyelvén megtanul- 
ja a szaknyelvet. nem. 
hogy idegen nyelven 


Némi kavarodást okozhat, hogy a 
20(0-ben megjelent operációs rend. 
szerek megnevezésében a Microsoft 
megfordította az eddigi gyakorlatot. 
Szakított azzal a kváziszabállyal. 
hogy a kizárólag (vagy legalábbis 
elsősorban). munkavégzésre szánt 
operációsrendszer- és kiszolgáló- 
család. nevét két betűvel , intézte 
el", és az otthoni, valamint a játé. 
kösök igényeihez igazított magá. 
nyos operációs rendszerekét pedig 
a megjelenés évével mint verzió- 
számmal A korábban megjelent 
Windows 2000 munkaáljomás- és 
kiszolgálócsalád tekinthető az NT- 
sorozat közvetlen utódjának, a Win. 
dovwa 95-tel megkezdett családot 
Pedig a Windows 98 után a Win. 
dows Me viszi tovább. 

Erre a fordulatra persze leginkább 
a szakembereknek kell figyelmet 
fordítani, hiszen az Ő feladatuk 
meghatározni, bogy egy feladat el 
látására melyik operációs rendszer a 
legalkalmasabb. A megfontolt vá; 
lasztásra már csak azért ís nagy 
szükség van, mert jóllehet használa: 
ti szempontból sohasem volt ennyi 
átfedés a két operációsrendszer-esz- 
lád közöt, más vonatkozásokban — 
elsúsorban üzemeltetési oldalról — 
jóval erőteljesebbek a különbségek, 
mint idáig voltak. Az ezredforduló- 
ról előbb Windows Millenniumnak, 
majd utóbb Windows Me-nek neve- 
zett program számos olyan elemet 
fogjal magában, amelyeket eddíg 
csak külön alkalmazásban lehetett 


megvásárolni, továbbá szemléleté. 
ben is erősen eltér az elődöktől 


Az előző rendszerváltáskot, a 
Windows 95-ről Windows 98-ra va- 
ló átálláskor az igazi válozások 
csak a használatban éreztették hatá- 
sukat, a Windows Me operációs 
rendszerről viszont már első pillan. 
tásra látható (az /. képen ís), hogy 
valami újról van szó. A látványos 
változás azonban nem korlátozódik 
3 megyáltozot színvílágra, vala 
mint a korábbiaknál jóval csinosabb 
ikonok alkalmazására. A Stan menő 


[/ 
; 
ij 


felfedezése közben 
sorra bukkannak fel 
2 változások: már 
az ís sokat elánul az 
Operációs . rendszer 
másságáról, hogy a 


számítógép — fizikai 
bekapcsolása és a 
rendszer  ténylege 
sen üzemképes álla. 
pota közön érzékel; 
hetően kevesebb idő 
telik el, mint ha 
ugyanazokon a hard- 
verelemeken vala. 
melyik korábbi prog- 
ramváltozatot indí. 
tanánk el. 

Az — ismerkodés 
során. hamar vilá 
gossá vált, hogy a Windows Me 
multimédiás képességeinek növelé- 
séről szóló sok reklámszöveg és 
utalás jóval több, mint egyszerű 
marketingfogás. A Windowx Media 
Player 7 nemcsak az egyre pépsze 
rőbb Windows médiaállományokat 
játssza le, hanem ismeri és elfogad 
ja a zenegyűjtögetők és -cserélge- 
tők elpusztíthatatlan formátumát, az 
MP3-at is. Ennek a videcállomá. 
nyokat is kezelő programnak a meg. 
jelenítő felülete már önmagában 
jó pékta arra, bogy mennyire fontos 
elemmé vált a szórakoztatás a Win. 
döws Mc rendszerben. Mint a 2 ké. 
pen látható, egészen egyedi külle- 
mű, jellegzetesen a show business 
kategóriájába tartozó kezelőfelüle- 
tet ís hozzá lehet rendelni, A ha 
sonló funkció és a használhatóság 


2.kép 


szempontjából lényegtelen csanosi 
tási lehetőségek — ezek töbönyire 
erősen növelik a kérátses alkalma 
zás erőforrásigényét — mind azi a 
célt szolgálják, hogy ne száraz mun- 
káfelület köszöntse a felhasználót, 
hanem olyasvalami, amo látványos 
szótakoziaróközponttá változtathat. 
ja a számítógépét, persze csak ak. 
kor. ha a felhasználó szeretné. 


Az egyik legnagyobb meglepetés 
a Movie Maker: videodigitalizáló, 
vágó és -állománykategorízáló al. 
kalmazás. Lehet vele kísérőszöve 
get, aláfcstó zenét a 
vidcóhaz adni, állóké 
peket beszúrni és feb 
iratozni, árfedési, úsz- 
tatási hatásokat hasz; 
álni; a felhasználó 
tehát olyan eszköz. 
együttest kap vele, 
amellyel a néhol nete. 
suta. Összefolyó házi 


videofelvételek való: 
di  magán-dokumen 
Humfilmmé . alakítha. 
tók. A felvételek vi 


kerülhemek a gépbe. 
az egyre széleszbb 
köeten elterjedő digy 
tális vidogkamerákból 
8 pedig közvetlen Fire- 


Wire (IEEE-1934) kapcsoláton át. 
A könnyed felszin alatt igen komoly 


programmag húzódik meg, tömöri- 
tési algorítmusai közöt olyat ís ta. 
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tálhat a felhaszzáló, amely elfogad. 
ható méretben és minőségben hoz. 
dávetőlegeses DI órányi képary apot 
tárolhat ! gigabágnyi területen Ku 
lön megrzzitenóó még egy szolgál 
tzász állóképeket lehet vele átvinni 
egyéb alkalmazásokba. mintha csak 
lapolyasóból vagy digísális fényké- 
pezőpjépből származó informácsók- 
fél tenne szó. 

Képekáel gyakcia dolgozó fel. 
huzztálók kényeziszésére valók a 
Képek mappa egyet jellemzői 
eazk egy jól használhasó képnéze 
£etó és katalogizáló program képes. 
ségeivei ruházzák fel a megszokot 
Windorrs Intézőz. Hasonló szolgál 
tatásadat cddug csak órzálló alkalma 
ások kínáltak, gyormézettel és mé. 
maeztető betekimő abiakkal Szin 
tén a képkezziés, pomxsatbban a di. 
sítalizálás megkönnyítésére szolyál 
a Windows Image Acguisítion cz a 
lehető legegyszerűbbé teszi a képek 
ketapogatás 2 képek kinye 
tését a digitális fényképezőgépből 
A Windows visszatéró prob 
núk, a TWAIN fefület állandó gond 
jainak lehet megoldása ez a modul, 
bér bizonyos követelményeknek 
szigorúzn meg kell felelni. 


Szórakozás — ez a legfontosabb 
kulcsszavak közé tartozik; a Win- 
dows Me-nek az az egyik kiemelt 
feladata, hogy a szahadidó eltőltésé. 
ben ís sokoldalú felületet kínáljon 
4 felhasználóknak. A Microsofi a 
DVD-Vídeo rahamosán  növek; 
népszerűségét ís meg akara lova 
golm. erószbb támogatási ad hozz 
műnt idáig, s nemcsak 2 formátum. 
hoz, hanem sokféle hardveres és 
szoftveres lejátszóeszköz. központi 
felületen át való eléréséhez is. 
Legalább ennyire fonton 
terület a játékok támoga. 
tása, hiszem az otthoni 
számítógépek legzőbbjén 
futtatnak ilyen programo- 
kat. Csak két példa: a szo. 
kásas apró logikai progra 
mok száma a többezörő. 
sére duzzadt, 
tők a DíreciX felőleten 
is. futtathatnak különféle 
programaáat 

Az operációs rendszer. 
nek továbbra 15 része 
Explorer és az Outk 
Express legújabb váltc 
ta Az Expóorer 
változatában végre meg- 
tatálható a nyomtatási né. 
zet lekérésének gombja. 
És az Outlook Expresshez 
speciális kiegészítésként 
online üzenőrendszer is kapcsoló. 
dik. Az MSN Messenger Service 
— élő intemetkapcsoláton keresztül 
személyes és azonnali üzenetvál. 


Itt repül a kismadár 


Ez ál szép, szines betükkel in szórakozás; lehetáságeket tárgyaló felsorolásban a 
Windows Me dobozán. A boltban böngésző, e mág inkább a telapítés közben a do. 
"bozt olvasgató telhasználónak meg a feje búbjág szatad tóle 2 szemiööke Elhépzét 
hető, hogy a gyermekded. képvegényeken fehőt amerikai léleknek ez igazán hang. 
Tztos és piasztkus reklámszlogen, egy komoty feladatot eltátó progyam dodozán ma. 
gyanu látni viszont idcsit lekezelő. Lakezelő mág akkor is, ha az operációs rendszer. 
"ek az az egyik tó jetemzője. hogy nem ked szakembernek lervy a használatához 

A szöveget író reklármszakembemek érdemes lene végyggondolna. hogy ernek a 
feáratnak a hatására a tárcájához log-e kapri a tsztett érdeklődő, vagy valami komo. 
Iyalb szottven kzres a családi folóabum dípítáks kezelésére, valami kevésbé .gye- 


takeset. 
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tást tesz lehetővé a felhasználó és 
az ezt a szolgáltatást használó part- 
nerei közö 


Az operációs rendszer és a hozzá 
kapcsolódó alkalmazások rendkívül. 
jsszetett feladatot ellátó, banyo- 
1ult körülményrendszerben működő 
programok. Pontos beállításuk, a 
bennük rejlő lehetőségek kismerése 
a legtőbb e ci 

sem könnyű feladat 


Képtelenség 
volna magas fokú hozzáértést, rend- 
intű ismereteket elvámi az 


uthoni felhasználóktól. hiszen ők 
alóban csak használni akarják ezt 
rősíteni kell tehát az 
önszabályozó 


szert. 
ja rendszer 
jét. az eltérő környezethez. 


használt. technológiá; 
nak mondható Plug 
und Play és USB tá 
mogatása. A Smart 
Installnak (eszes te. 
lepítés) elkeresztelt 
megoldás pedig meg; 
kíméli a felhasználót 
az egyre-másra meg 
jelenő Helyezze 
meghajtóba a telepí 
tő CD-e" felírutú ab. 
lakoktól. . Önvédelmi 
mechanizmusok . gar- 
madájával ís felruház 
ták a Windows Met, 
részben a Windows 
2000. operációs rend- 
szertől átörökített megoldásokkal, s 
olyan speciális varázslókkal is, 
amelyekkel a szűkösebb tudású fel- 


igényekhez való alkal- 
mazkodást, A Windows 
Me rendszerében ez a 
különféle varázslók és 
problémamegoldó . av: 
tomatizmusok megszar 
porodásával jár, Már a 
telepítéskor ís feltűnik. 
hogy az eddigieknél 
kevesebbet kérdez a 
mendszet, és a folyamat 
végén jóval kevesebb 
probléma vár még 
megoldásra, mint a ko- 
rábbi változatok telepí- 
tésekor. Jellemző, hogy 
it. sikerült megoldani 


Szintén a  hardverkörnyezethez 
való alkalmazkodást szolgálja a már 
általánosan 


írge kártyák, pontosabban kaoti: 


miatt támadt. egészen kiforrott és 


kus altípus: 


XV. ÉVFOLYAM 47. 


SZÁM 2000. NÖVÜMBER 21 


használó is önkezével háríthatja e) a 
hibákat. Az operációs rendszer mű. 
ködésének alapjául szolgáló rogiszt. 
rációs adatbázis (registry) és a rend. 
szerállományok mellett az alkalma. 
zások leglényegesebb Összetevől ís 
védhetők a nem megfelelő változat. 
tal való felülírás ellen, A System 
Restore (a 3. képen) segítségével a 
felhasználónak lehetősége van a leg; 
utóbbi hardvar- és szoftverelemek 
telepítése előtti állapotra visszatér: 
ni, vagy rendszerbeállítások módos; 
tását semmissé tenni, s visszatérni 
az. utolsó megfelelőnek. bizonyult 
állapothoz. 

Bár a Microsoft otthoni operációs 
rendszerként határozza meg ezt a 
programját, abból nem hiányoznak 
a bálózatkezelési megoldások sem, 
És ítt ís fontos szerep jut az atom, 
tikus megoldásoknak, Jó példa erre 
az, hogy a Windows Me minden kü. 
lönösebb felszólítás nélkül végígku. 
tatja a hálózaton fellelhető számító- 
gépeket a néha igen körülményesen 
fellelhető nyomtatók után, És tele. 
píti a szükséges kezelőprogramokat 
Ráadásul az esetleg meglévő ottho. 
ni hálózat kiépítését ís megkönnyi, 
ti, a szintén önállóan kezelhető, a 
felhasználóval varázslón keresztül 
érintkező beállítófelületen át. 

Az otthoni hálózatokon különö. 
sen érdekes lehet az, hogy a kezelő. 
programok az internethez való kap. 
csolódás lehetőségét ís mint hálózati 
erőforrást kezelik, egyazon előfize 
téssel tehát többen is elérhetik a há- 
lózaton az intemetet, egyetlen hard- 
vereszközre támaszkodva, s egymás- 
sal párhuzamosan böngészhetnek is; 


Mindennek ára van 


A Windows Me-t jellemző adatok 
közül a helyigény a legszembetű 
nőbb: az az elég elborzasztóan ható 
ótszáz megbájtos határ fölé terjesz- 
kedik; biztonsági mentéssel és ál 
lománytöbbszörözési megoldások: 
kal pedig nyugodtan számolhatunk 
1 gigabájtnyi merevlemez-foglalás. 
sal. az szolgálhat magyarázat 
tal, hogy telepítéskor gyakorlati: 
iden  hardvereszköz meghajtó: 
programja felkerül a merevlemezre, 
új eszköz csatlakoztatásakor ezért 
nem kell a lemez után hajtóvadásza- 
tot indítani a polcokon. A System 
Restore a működés biztonsága 
szempontjából igen hasznos vissza 
állító funkcióit is csak úgy láthatja 
el, hogy a kritikus állományokból 
mentéseket tárol a merevlemezen 

A lapolvasók és egyéb képdígíta. 
lizáló eszközök kezelése gördüléke 
nyebbé válásának az az ára, hogy a 
Windows Me a kétévesnél régebbi 
SCSI, valamint az első USB csa 
tolóval szerelt módellek közül nem 
mindegyikkel hajlandó  együttmű. 
ködni. A hardverkompatibilításról 
egyébként sém árt tájékozódni, mert 
a Windows Mehez íri meghajtó: 
programok ma még finoman szólva 
ís ritkaságszámba mennek, a Win 
dows 98-hoz írt telepítőkészletek 
meg sokszór csak további nehézsé 
get okoznak, s nem teszik elérhető: 
vé a kérdéses handverelemet 

A szembetűnő változások közé 
tartozik az ís, hogy a leállítási mó: 
dok választékából eltűnt a DOS 
módban való újraindítás, holott ab- 
lakban kérhető és használható ís 
DOS-környezet. Ez is mutatja, hogy 
a Microsoft kornolyan gondolta azt 
a kijelentését, hogy az Me lesz az 
utolsó olyan Windows, amely méj 
kompatibilis a DOS-szal. a 
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rál, mivel az AutoPC. rendszerével 
már bukott egyét, s azóta nem próbát 
kozik saját hardver készítésével A 
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e váltat aptrmáls eszközzé 2 vő. 
További híreink: 
Www.sramiastochnika hu 


Négy keréken guruló nagyszámítógép, offline üzemmódban 


Volvo FH - a könnyed monstrum 


Ahogy az ember elnézi az országutakon száguldó kamionokat, önkéntelenül ís azt kérdezi, vajon milyen erősnek kell 
lennie a vezetőnek ahhoz, hogy megzabolázza a motortérben feszülő 400-500 lóerőt? Nos, manapság már nincs 
szükség az amerikai filmekből ismert tagbaszakadt sofőrökre, az elektronika és egyéb furfangos megoldások jóvoltá- 


ból ma még egy középsúlyú újságíró 


gy. a Hungarocamion és a Vol 

vo Hungária által nemrégiben 

rendezett , kamionparádén" al 
kalmunk volt felkapaszkodni egy 
Volvo FH12-es pilótafülkéjébe. és 
megtenni néhány kör a Hungaro- 
ringen. Már amikor szétnéztünk a 
kabinban, támadt némi sejtésünk ar- 
ról, hogy a fejlett elektronika nem 
egészen idegen a Volvótól Gya- 
núnkat a későbbiekben Szűcs Ár 
Pád, a Volvo Hungária Kít. rend- 
szermenedzsere ís megerősítette, 
felvázolván mindazt az informatikai 
felkészültséget és rudást, ami eze. 
ket a 12 és 16 fiteres, 340-520 1ó- 
erős, 40-60 tonnás monstrumakat 
szinte guruló nagyszámítógéppé te- 
szi. Ám, amint látni fogjuk, a gaz 
daságos üzemeltetéshez, valamint a 
hosszú, kimerítő utak elviselhetővé 
tételéhez, a vezető biztonságához 
meg kellem találni a megfelelő 
csúcstechnológiai megoldásokat 
akár a fedélzeti információs rend- 
szerről van szó, akár a fiottafelügye- 
letról, segélyszolgálatról vagy a 
számítógépes diagnosztikáról 


Funkciók tucatjai 


A vezető az ülésbe beülve először 
a műszerfalat pillantja meg maga 
előtt. Az összes műszer és kapcsoló 
kényelmes távolságban van tőle, s 


Koncentrált információ 


előre kialakított helyekre teheti be a 
mobiltelefont, a rádiót, a kommun. 
kációs rádiót és a CD-váltót. A mű. 
szerfaltól balra esik az információs 
kijelző; az azon csoportokba rende. 
zett funkciók könnyen értelmezhető 
jelekkel és szavakkal adatokat kő- 
zölnek a jármű állapotáról, az eset: 
leges hibákról. A kijelzőt a kor: 
mánykeréktől jobbra levő karral 
lehet kezelni, menüpontokat kivá: 
lasztani, almenürendszerekbe lépni. 
Közel háromrucatnyi adat, funkció 
feleníthető meg. köztük a külső hő- 
mérséklet, a motorolaj és a sebes: 
ségváltó-olaj hőmérséklete. a sebes: 
ségszabályozó bekapcsolására utaló 
jelrés, a kisegítőfékek. állapota, a 
légrugós felfüggesztés, a tengely 
kapcsoló  melegedése. a légszűrő 
bedugulása, a kerék kipöegése stb. 
Különböző, a gazdaságos üzemel 
tetéssel kapcsolatos beállítás is elvé. 
gezhető a fedélzeti számítógéppel. 
Megfelelő jelszóval például határér 
téket adhatunk meg a fordulatszám. 
ra, a sebességre és a fogyasztásra, s 


Vigyázz, kész, rajt! 


ha a gépjármű ezeket túllépi, akkor 
Azt az automatika regisztrálja. A 1 
lajdonos beírhatja a parkjába tartozó 
járműve rendszárnát ís, s a motárve; 
zérlő ezután ehhez a rendszámhoz 
rendeli a regisztrált adatokat. A ké. 
szülék diagnosztikai üzemmódra ís 
kapcsolható; ebben az üzemmódban 
zemzavar-diagnosztikát és öntesz- 
Telést lehet végeztetni vele, vala: 
mint Je lehet kérni a vezérlőegy 
sdatait és a karbantartási státust. 
A fedélzeti számítógépet az FH. 
típusokba szerelhető RoadRelay ne- 
vű információs rendszer egészíti ki. 


ez a rendszer a motoron elhelyezett 
elektronikus vezérlő adatait gyűjti 
és tárolja, és közvetlen vagy tárolt 
információkkal szolgál arról, hogy 
mi történt egy meghatározott időtar. 
tamban vagy útvonalszakaszon. Így 
ellenőrizni lehet a gépkocsi üze. 
meltetési költségeit és ütemezni a 
karbantartási időközöket. A Volvo 
RosdRelay számítógépre csatlakoz. 
tatható. a tárolt információ tehát át- 
tölthető róla, s feldölgozható egy 
célszoftverrel. A RoadRelay segít 
ségével megtudhatjuk, hogy mek- 
kora az üzemanyag fogyasztás — a 
legnagyobb sebességfokozatban is 
—, milyen hosszú a menctidő, a be 
kapcsolt automatikus. sehességsza- 
bályazáshoz tartozó menetidő és út 
vonalszakasz, a következő karban. 
tartásíg hátralevő idő, illetve kilo. 
méterszám, mik az esetleges motor. 
híbák, mekkora a gazdaságos üzem. 
módhoz tartozó menetidő és útvo- 
nalszakasz, valamint az üresjárati 
üzemmód időtartama. 

A teherjármú tételes ellenőrzését 


Ea 


ís számítógéppel végzik a szerviz- 
műhelyben: csak rá kell kötni a ka 
mion csatlakozójára a külön a Vol 
vónak kifejlesztem Panasonic a 
teszgépet. A VCADS nevű progrzm 
mal nyomon lehet követni a kép, 
ernyón az alkatrészek működését 
(fék. gázpedál. légrugők stb.). kalib 
rálni lehet a különféle műszereket 
és az utólagosan beépített egysége. 
ket, illetve szoftveres bezvatkozást 


ís lehet végezni. íl 
dául a szbes 
sőt ez úton lehet tőbb lóer 

a monstrumoknak. Ez utó 
azonban már modemes kapcsolat 
kell a gyárral. hi teljesítmény 
növelésnek anyagi vonzata is van 


állítható be pél. 


Fiottamenedzsment 


A gazdaságos üzemeltetés tőbb az 
optimális. sebességnél, 
fordulatszám stb. megválasztása; 
abba beletartozik a járműfotta jobb 
kihasználása, úrvonalának megter 
vezése, az úton levő sofőrök közle. 
kedési információkkal való ellátása 
is. Ezt a célt szolgálja a Volvo 
Trucks által kifejlesztett Dynaflcet 
integrált kommunikációs, szállítás. 
tervező és információs rendszer. A 
Dymafeet a teherautó márkájától 
függetlenül alkalmazható 

nemzetközi és rövidebb távú utak 
koordinálására — mindig pontos in 
formációkat ad a központnak a gép- 
jármű helyzetéről. A Dynaflcct sc. 


fogyasztás 


hosszú, 


Munkában a Dynaficet 


elvezetheti a 40 tonnás monstrumokat — idézi fel emlékeit Mártonffy Attila. 


gíségével pillanatok alatt megvál 
toztadható az útirány azben c: 
szállítmány fetvétesére letet ut 
tást ani A vezető egyérselmű szó. 
veg formában megkapja a címet és a 
megrendelés visszaigazolását. 25 


szerelt számítógépből 4l! 


ir műboldas hel 


használnak. vagy műb 


tot (immarszt-C). A az 
van építve 


sdatsának rős 


a való továbbítására ix. é 


lési rendszerében. s az 
lő nyomban 


a kocsit baleset érhett vagy vi 


lyen okn 
Európában történik 
ikkor nincs kúl 


iromolhat, Ha e; 
Volvóvali 


segélyközpont 
y az angliai Rug 
fut be; ítt is, ott ís ez 
társ. aki besz 

A tele 
hibát, azután számítógépén előhívja 
a teherautó teljes műsz 


mi Gent v 
lamelyikél 
szen biz 


ezelő előbb fel 


leírását 
majd elektronikus térképen azono- 
sítja a jármű helyét. Ezután kapcso. 
latba lép a szállítóvállalattal, me: 

beszéli, hogy a szállító árveszi-e a 
probléma kezelését vagy az Action 
Service-re bízza a megoldást. Ha az 
Actión Service-re bízza, akkor a tc. 
lefonkezciő felhívja a megfelelő 
Volvo szakműhelyt, megnevezi a 
hibát és a szükséges alkatrészeket, 
illetve megadja az elakadt jármű 
Pontos helyét, és az oda vezető leg 
gyorsabb úrvonalat. A szerelő azon. 
nal elindul a helyszínre az alkatré 
szekkel x 
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CHNIKA 


Audi AZ: 


2 Audi nemrégiben Magyator- 
szágon ís bemutatta új kiskocsi- 
ját, a világ első nagy sorozatban 
gyártott és teljes egészében alumi 
niumból készült karosszériájú jár 
művének szériaváltozatát, az A2-est. 


calékkal könnyebb 
acélvázas kivitel 


több mint 
a. hagyományos 
nél. Meneiké 


nél. A mindössze 3.83 méter 
4 1.67 mi a kiskocsi utas. 


gyében a hátsó 
ban fekszik az el 


üléses AZ 


NÉGY KERÉKEN 
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könnyű és finom 
ali 


jé gasságnak köszönhető, valamint an: 
ú nak, hogy a Space Floor Concept je 


áttér alacsonyab: 
sőnél A. rikteret 
hátsó ülés 


egyeni . illetve közösen (s két 
szögben) való megdöntésével lehet 
megnövelni, s ha a hátsó ülésekre 
nincs szükség, akkor egyenként ís 
ki lehet venni őket. 


TAKARÉKOS ÉS MEGBÍZHATÓ munkaTÁRS 
05os költségesökkentés 
Vegetem ülletektelenek ellen 


A modell forgalmazó Porsche 
Hungílria kétféle 1.4 literes lökettér: 
fogatú motorral hajtott és ötfoko. 
zatú kézi sebességváltóval ellátott 
A2-est mutátott be. 

Magyarországon először a dízel- 
motorral. szerelt. változatot forgab- 
mazzák. A 195 newtónméter nyo- 
mautékú, 75 lóerős, háromhengeres, 
porlasztászívattyús befecskendezésű 
nor 100 kiloméi 
líter dízelolajat fogyaszt, 
és 12.3 másodperc alatt gyorsítja fel 
a gépkocsit álló helyzetből 100 
kilométer re. A dízel; 
motorral az Audi A2-es 173 kilomés 
terfőra csúcssebességre kéj 


"a 


A Fujtsu Siemens SCENIC PC prolesszlondás gápének tartozéka a 
management program, melynek segítségével egyenes 
az üzemeltetési kölságek mintegy 4095-as csökkenéséhez. 

épített chipkártya olvasó megbízható védelmet nyújt illetéktelen 


Deskview hálózz 
úr va 


A 


hozzáférés ellen. 
SCENIC PC a Fujítsu Siemenstől. 
som hust semen hul 


fujtsu-ziemensáínto € siemnens hu 


FUJÍTSU css 
SIEMENS 


Később kerül a magyar piacra a 
benzinmotorral. szerelt változat. A 
szinén 75 lóerő teljesítményű, de 
négybengeres benzinmotor átlagban 
megelégszik 6.0 liter üzemanyaggal 
100 kilométeren, 

A felügyelet feladatok megköny 
nyítésére az A2-esbe szervizmodult 
szereltek: a hagyományos hűtőrács 
helyébe egy lehajtható fedél került, 
mögötte könnyen elérhető az olaj, 
szintméró pálca, valamint a motor; 
olaj és az ablakmosó folyadék be. 
töltőnyílása ís: 

A fütőművekben az AZ az első 
McPherson rugóstagos kerékfelfüg- 
gesztés és u hátsó kapcsoltlengőka- 
ros tengely bevált műszaki megol: 
dásúít párosítja elektronikus. alkat; 
részekkel. Az alapfelszereltséghez 
tartozó. ESP elektronikus stabíli 
tásmegőrző program kiegészíti és 
összehangolja az EBV. elektroni. 
kus fékerőelosztóval felszerelt ABS 
blokkolásgátló és az ASR. kípör 
gésgátló funkcióit 


Í LOGISZTIKAI BERUHÁZÁSOK A 
PORSCHE HUNGÁRIÁNÁL 


Két fejlett. intormatikájú . logisztikai 
Központ létrehozását jelentette be a 
Porsche Hungária Kít. a fennállásának 


adatokat is el fog látni. Még ebben az 
évben megnyílik az Eurent autóköl 
csönző új, 6 ezer négyzetméteres köz- 
pontja. Ennek informatikai rendszere a 
23 telephelyből álló, mintegy 200 ezer 
személyautót kezelő országos hálóza- 
tot kapcsolja össze. 

A Porsche Hungária más ponton ís 
kapcsolódik az informatikához, iletve 
a. kommunikációhoz. Októbertől min- 
den Volkswagen Golfban, valamint a 
Skoda Fabia Comfort és Elegance 
modeljeiben szériafelszérelés lesz a 
SiemensC35-ős WAP-os mobitteleton. 
A VW-tulajóonosoknak Jó hir, hogy 
ezen elérhető a Volkswagen honlapja 
ts. S hogy a haszonjárművek sa ma- 
radjanak kí a jóból, az idén megújult 
Volkswagen. Transporterhez . ugyan 
Csak mindennapi Jartozék" lesz az 
intemet. A vásárlók három könsírukció 
közül választhatnak: a Porsche: Hun. 
gária elkészít az ügyfél honlapját, 
fegisztráltatja. doménnevét, valamint 
négy hónapos. kociátlan internet-hoz: 
zálórési és céges levelezést ad: a 
vevő választhatja a folkínált modemet 
és a hal hónapos intemetözést; azok 
pedig, akiknek ez már mind megvan, 
WAP-os mobieletont kapnak Domino 
Maraton egységcsomaggal. 


Luxusszínvonaló az A2; felsze 
relhető a legkorszerűbb tájékoztatá: 
si eszközökkel is. például a Pius na: 
vigációs rendszerrel; annak a képer 
nyője egyébként hagyományos tele 
víziós képernyőként is használható 
Külön felszerelésként rendelhetők 
igényes rádiós lejátszók. ezek a 
BOSE erősítővel és hangszórókkal 
jot adnak 
szögét 


Az utastérben 
is figyelő 


letet. Az újszerű klímaberendes 
hagyományos rendszereknél jóval 
kevesebb energiát fogyaszt. 


M.A 


e 
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ZOFTVÉRÉS HARDVER 
Orrics Professional Standard áron 


Office 2000 Professtosal magyar OLP Mt. I32 900. 
Office 2000 Professional magyar upgrads OLP Nt. 73 600- 


57 tót tizet hatot kapíí! 
inden hatodit magyar Oct Open Ucanct Business akándtk! 


jy 4 408 700-Ft 
CordiÓRAMW 9 Ott 

COrrORAW 10 upgrade 89.900. 
Morton Antívirus 2001 70 Upgrade for Win 5 
uwity 200/ 25 for Win95/38. 18 600. 
m Edition Mongarig upgradt CD 35 100. 


Compag Prollant MI 350 PII733 128 MB. 3 68 HDO 629 900 
Compag IPAD LL CSOO/4368/64M8/ W95/98 DEMO 154 900 
Compag IPAO LE PISO0/B468/12SMB/ W2OOO DEMO 225 500. fö 
WP Surestore 9401 IDE beiső 8/4321 CD újraíró 46 90 
HP 94. 19" monitor 97 700 
HP 0J640 24 900 
WP D/950 : CIS dígitálís fényképezőgép 12 6. 
LG SZSMS IS" TET CD 295 30 
0K1 GWlte LED-printer 59 900 
Merox 451 Jézerprinter (12 hapi perc. dupler) 


FESSÖTN gya áfot 6 em 
Ma Őn elészór vásárol cégüntnéi és ezt meboldaluntos keresztér teszi meg a 
stage kedvezmény a hardver termétetve Zt 

a szoftver kinálatunára pedíg 58 


zdasájó aklásáli" ; 
degjegy 

Úzteteink 
1068 Budapest. Felsőerdősor u. 7. Tel.(1) 3. 707. (l) 342-6724 
1087 Budapest, Berzsenyi u. 3. Tel.: (1) 210-4835. (1) 210-4836 


8000 Székesfehérvár, Petőfi u. 1. Tel: (22) 502-880 
6722 Szeged, Bartók tér I3. Tel. (62) 55-22.33 


4 . 


ralat táját: 


s. 


1 db nagy képerny 

3 3 z 2 db Panasonic vi 

e e zá! db Hammer szo! 

EC Ot TVt allt "1. 1 db Total Gym sportsze 
V-XXIV. 20 db TELEHOI 

műsormagazinra; 


gyet 2 


hogy még idei, 


Aki 2 0. di 

a TELEHOLD fa; rárke 
félévre vagy egy 

az részt vehet sorsol 


SGL programozó 


munkatársat ki 


Jelentkez 
IRF Szaftverhéz Kft. 
1015 Budapest. Szabó Nhonka utca 61 


A LEGÁLIS SZOFTVER 
ISMERT SZÁLLÍTÓJA! 


Visual Basic 
kensszerver fejesztésben 


programozó 
Nézze meg az ember . . .jlllllmteets tétetett 
jelentkezés ásban 


www.SzoftverABC.hu 


IRF Szoftverhéz Kft. 
1015 Budapest. Szabó Ilonka utca 61 


FireWall-1 Sz 
RealSecure 7) 
VPN-I1 kegye 


Í 
rendszerszervezők ii 


] számítástechnikai 
Ji munkatársat 


Az amerikai elnökválasztás éjszakáján a 
gencia televízió és internet között. A CNN, 


Tv és internet 


Választástól függetlenül 


jes szinkronban szolgáltatta a legfrissebb híreket. Zimányi Katalin írása. 


ora tavasz óta készülédtek a 
K N.comnál az elnökválasz- 
tás zökkenőmentes közvetíté- 
sére. Az amerikai The Industry 
Srandard úgy tudja. bogy megnö- 
velt sávszélességgel és a szokásos 
szerverkupacítás. tízszaresével vár. 
ták a nagy napot, és úgy alakították 
a webhely tartalmát. hogy minden 
egyéb hírt rövidebbre fogtak, így a 
tetöltés gyorsabbá vált 
Monty. Mi a CNN Intemet 
Tecinakogies első elnökhelyettese 


Imondíta, hogy gyakorlatilag 
en ich vészhelyn 
számoltak: a CNN Centet kataszíró. 


fájával éppúgy, mint a hackerek tá- 


45 szerint 4 óra 30 perckor 
2 CNN cumog több mint 40 millióen 
zezini a mun. 
job látogattak 
hogy te: 


C-jüktn keresztül c 
de mm 
m sokásg érik be ennyivel a bét. 


f stratégiával foglalkozó 
reményeket fűz az 
evíriózás mielőbbi el. 


az egyszerű fat 
UDPSAt módon we. 
tív televíziós szolga. 
egyszerűen azér, men 


szükségük van. interáktív. műsor 
kalauzra, kiegészítő információkra 
(például: folytonosan frissített hí 
rekre), kívánság szerint nézhető vi- 
era, intemet-hozzáférésre. Ha pe- 
íz mindezt egyben, a televízión ke- 
resztül kapják meg, annál jobb. 

Azt jósolja a Yankce Ciroup, hogy 
ör éven belül a jelenlegi 145 millió- 
ról akár 28 millióra is nőhet az in- 


AI Gore és George W. Bush 
Fotó: IDGNY Imsrge Bank) 
raktív tek 


íziós . szolgáltatások 


csúlt államokbeli előfizetőinek 
záma. Ahány cég, annyiféleképpen 

piac robbanásszerű növe 
A Microsoft WEDTV di 
ul az Uhímate TV-vel 


készül a 


úkot k rant, stratégiai 
ése 5s menedzser okló. 
nyilatkozta a PC Worlal 
kizdásának, hogy az év 


lyan termékekkel 
nik meg. 


tele 
únkat 

ői szerint az in: 
íziózás csak réste egy 


tágabb értelemben vett tech. 


oló d szakasznak, amely 
mek végén szinte vatamennyi fo. 
ú Azronikai eszköz inter: 

érési és hálózati funkcióval 


4 felruáz 
Az ÍDC szerint az infrastruktúra 
ve, vadamára a fogyasztói igé. 
dása együttesen oda ve. 
négy éven belül több 
mint $7 millnó intemetelérésre fel- 
készitett televízsót telepítenek világ, 
A framinghami székhellyet 
működő piackulató intézet szerint 
3004-ben az interaktív televíziózás 
világpiacsnak tőbb mint felét az 
Egyesült Átlamok adja majd. Az in- 
terakzív televíziók, vagy ahogyan az 
IDC nevezi kez: a NelTV.k száma 
az 1999-es egytnillióeól több mint 
10 miltióra emelkedek — állítják a 
NEITV Market Forccast and Ana. 
igén, 1999-2005 című tanulmány 
doczinén 
A NEíTV forradalmát az infra. 
Szrktúra drámai mérték" fejlódé. 


szerte 


xc teszi lehetővé, továbbá az. hogy 
számottevően csökkenni fog a té. 
véközpontú információs eszközök 
vételára, illetve telepítési költsége. 
Fontos szempont a fogyasztók ré. 
széről tapasztalható igény, mi több: 
nyomás is az új média- és informá. 
ciós szolgáltatások íránt - vélekedik 
az IDC. Mary Joy Soxfidi, az IDC 
Coosumer  Devices programjának 
vezető elemzője szerint a fogyasz- 
tók nem is annyira egy forradalmian 
új termékre. mint inkább változa: 
tos elemeket ötvöző szolgáltatás- 
csomagra vevők. 

A piac természetesen, a maga jól 
felfogott érdekében, igyekszik meg- 
felelni az elvárásoknak, Mivel 
azonban az egyes piaci szereplők 
gyedül a legritkábban képesek ho- 
nzontális szolgáltatásokat nyújtani, 
re-másra születnek az újabb és 
még újabb cégszövetségek. Terho 
Vimonen, az IDG News Service ré- 
£1-új tajvani tudósítója elmondta, 
hogy uz elmúlt egy hónapban egye- 
dúl Ázsiában számos interaktív té- 
vés megállapodást kötöttek. 

A hongkongi Satellite Television 
Asian Regton Lul. (STAR), a Rupert 
Murdoch tulajdonában lévő News 
Corporation 100 százalékos leány 
vállalata például egy tajvani inter- 
netszolgáltatóval álli össze. A Giga- 
Media és a STAR közös vállalatot 
alapít, ennek fő célja interaktív tele- 
váziós szolgáltatások fejlesztése lesz. 
A Nokia a Fujian Radio and Film 
Information Nerwork Centerrel kö- 
tör egyezményt: a megállapodás ér- 
telmében a két cég Kína területén 
indít be interuktív tévés szolgáltatá- 
sokat. Tervek szerint a Nokia olyan 
digitális multimédia-terminálokat 
fog szállítani, amelyek értéknövelt 
interüktív szolgáltatásokat (például 
elektronikus napilapokat, tőzsdei ín. 
formációkat, home bankingot, táv 
oktatást stb.) tesznek lehetővé. 


Szerepcsere 


Korábban már több alkalommal ít 
tunk arról, hogy konvergencia ürű; 
gyén az egyes szolgáltatók (távköz; 
lési, intemet stb.) előszeretettel ve. 
szik át egymás szerepkörét és — ha 
csak részben ís — megpróbálnak 
többnek vagy jobbnak látszanű. 
alkalommal az Ulster Television 
PLC (UTV) — Észak-Írország veze 
tő kereskedelmi tévécsatomájának - 
példáját ixmertetjük. 

Az UTV menedzsmentje még a 
nyár derekán úgy döntött, hogy 
Írország egész területén internet. 
szolgáltatási vezet be. A cél érdeké. 
ben saját internetrészleget hoztak 
létre: az UTV Internet előfizetési és 
havi díj nélkül nyújt internetszolgál- 
tatás, sót, azt ís garantálja, hogy a 
kapcsolódó távközlési . költségek 
nem haladják meg a mindenkori 
csúcsidős tarifák 75 százalékát. 

Orla McKibbin, az Ulster Tele. 
vision szóvívője elmondta, hogy a 
cég gondosan felkészült az Íror. 
szágban eddíg példa nélküli felada. 
ra. Az év folyamán 4.25 millió fon. 


CNN példája bebizonyította, hogy igenis létezik valódi konver- 
com hírszerkesztősége a televízióállomás közvetítésével tel- 


tén (hozzávetőleg 6.5 millió dollá- 
rért) felvásárolta a Direct Net Ac 
ess elnevezésű észak-írországi in. 
temetszolgáltatót, Az UTV Internet 
létrehozása csak az első lépés azon 
az úton, amoly helyi médianagy: 
hatalommá teszi az Ulster Tele. 
visiont 

McKibbin tájékoztatása szerint az 
UTV két távközlési szolgáltatóval 
a. WoddCommal, illetve. a British 
Telecommal (BT) — kötött együtt 
működési szerződést. Mint ismerv- 
tes, a BT tavaly januárban vette 
meg az Ocean Communications ne- 
vú ír távközlési társaságot. Ez utób- 
bi üzletkötés során 130 millió font 
cserélt gazdát 

Ma egyebek mellett azt ís terve. 
zi az UTV (httpolfwawutvinternet 
com/). hogy észak-írországi fel 
basználói számára csúcsidőn kívül 
ingyenes intemettelefonálási lehető- 
séget biztosít, és kacérkodik az in- 
teraktív televíziós szolgáltatások be- 
vezetésével ís. 

Talán többen emlékeznek rá, 
hogy június közepén az America 
Online (AOL) is interaktív televí- 
ziós szolgáltatást jelentett be. Az 
AOL azonnali üzenetküldési, cseve- 
gőszoba-, e-mail és webböngésző- 
lehetőséget ígért leendő ügyfelei 
mek. Kezdetben csak nyolc észak- 
amerikai nagyvárosban (röbbek kö- 
zött Phoenixben, Sucramentóban és 
Baltimore-ban) él az AOLTV. A 
szolgáltatás vételéhez szükséges set- 
top box ára (billentyűzettel együtt) 
249 dollár, Az AOL régi előfizetői- 
nek havonta csak további 21.95 dol- 
lárba kerül az AOLTV szolgáltatás, 
míg az új AOL-használóknak há. 
rom dollárral többe, 

Anne Bentley, az AOL szóvívője 
bízik a szolgáltató piaci erejében: az 
Amenica Online meglévő 23 milhó 
fős előfizetői tábora és az azonnali 
üzenetküldés rendkívüli népszerű: 
sége nagy vonzerőt jelenthet az 
AOLTV szolgáltatás iránt, Mivel a 
szolgáltatónak nagy televízjós társa- 
Ságokkal van tartalomszolgáltatási 
szerződése, az AOLTV teljesen 
más. többletélményt nyújthat egy 
Puszta PC-n fogható internetszol- 
gáltatáshoz képest, Többről van 
szó, mint az síntemet a televízióna 
élményről" — állítja Bentley. 

Josh Bernoff, a Forrestet Re- 
seateh elemzője nem osztja a szóvi. 
vő optimizmusát, Bernoff úgy véli, 
hogy a sok hűhó (és pénz) semmiért 
tipikus esetével állunk szemben A 
WebTV-előfizetések ís elérték az 
11 milliós szintet, majd felnssult 
37 állomány növekedésének üteme, 
Lehet, hogy az AOL csetében sem 
lesz elégséges piaci vonzoró a jól 
csengő márkanév 


Rupert Murdoch médiamágnást már 
sokan és épp eleget gúnyolták azért, 
amiért FoxNewa com síte-ja nem bi- 
zonyult. sikeresnek Jennifer Green. 
stein, a The [ndduszry Standard Europe 
újságírója szerint Murdoch az ellen. 
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ség - de nem kizárt, hogy önmaga - 
megtévesztésére láthatatlan web 
stratégiával" dolgozik. 

A. News Corporation tulajdonosát 
azonban láthatóan egyáltalán. nem 
izgatja, hogy ki miként vélekedik 
intemetstrutégiájáról, Pillanatnyilag 
arra a legbüszkébb, hogy tízedany. 
nyit sem áldozott a FoxNews.com, 
ra, mint amennyit a konkurencia 
eddig már veszített az internetüz- 
leten. Murdoch azzal magyarázza a 
lassűságot, hogy jómaga a fontolva 
haladók közé tartozik. 

A Media Metrix szeptemberi mé- 
rési adatai szerint a FoxNews.com 
nak kevesebb, mint kétmillió láto- 
gatója volt. Összehasonlításul: ugyan- 
ebben az időszakban az MSNBC 
com 8.9 millió, a CNN.com 7.5, a 
CBS com és az ABCNews:com pe- 
dig egyenként 3 millió látogatóval 
dicsekedhetett. Ráadásul a CNN, 
amelynek új hírcsatomáját már 
most átlagosan 15 millióan látogat: 
ják. minden eddiginél nagyobb teret 
fog nyerni azt követően, hogy anya- 
vállalata. összeolvad az America 
Online-nal. 

Jon Richmond, a News Corpor- 
ation dígítális média dívíziójának 
főnöke azt nyilatkozta, hogy a kö- 
zelmúltban a FoxNews.comnál vég. 
rehajtott 13 százalékos létszám. 
csökkentés ellenére sincs szó arról, 
hogy Murdóoh online vállalkozása 
lassan, dó. biztosan kívonulna a 
webarénából. Sokkal inkább arról 
van szó, hogy űjrapozicionálja ma: 
gát a Fox, és a jövőben a vadonatúj, 
friss hírek, illetve a politikai kom: 
mentárok közlésére összpontosít 

Akármit ís mond Richmond, 
Murdoch lcépítési szándékainak ho: 
tározott jele van. Néhány hónappal 
ezelőtt — a gyér forgalomra hívat 
kozva — bezárta a FoxNecwxa.com 
könyvrészlegét. és megszüntette a 
spanyol nyelvű kiadást ís, Ugyanak- 
kor a Fox fő riválisa, az MSNBC 
egyre gyarapítja kooperációs part 
nereinek számát. 

Az utóbbi idők legnagyobb ilyen 
jellegű fogása a Nenewezk megnye 
tése volt. Az is elgondolkoztató, 
hogy miért tudja sikeresen működ 
tetni spanyol nyelvű webhelyeit a 
CNN és az MSNBC. 

Végül még egy adalék Murdoch 
vállalatépítő módszeréről. Idén ok. 
tóberben a Foxíports.com 18 wet 
Producere egyik napról a másikra 
ulnimátumot kapott; vagy egy héten 
belül családostul áttelepülnek New 
Yorkból Los Angetesbe, vagy me 
hetnek, amerre látnak, Mindősszé 
hárman repültek át Kalifomiába. A 
többiek számára az sem volt elég 
hogy Richmond az új helyen ittet: 
nettratégin helyett méódiastratégiát 
ígén. nt 
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ÚJ GAZDASÁG 


lyen kiskereskedelmi okdaiak összbe- 
vétele 16.3 milhárdi doltár körül lesz. 
1998-ban az összes online kiskeres- 
kedelmi forgalom 8.1 százalékát adták 
az aukciós oldalak; ez az arány 2000 
Végére 17/8 százalék lesz, később 
azonban csökkenni fog, 5 2004 végé- 
fe már csak 13 százalékot tesz majd 
4. (winw.emarketer com) 
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Az ipari korszakban uralkodó vállalatóriások viszonylag hamar az internetkorszak 
hajtóerejévé váltak. A konszernek — rácáfolván arra a közhidelemre, amely szerint ők 
kihaló dinoszauruszok lennének — az elektronikus üzlet evolúciós útjára léptek, s 
eközben a modern kor követelményeihez igazították munkamódszereiket és beszál- 
lítói láncukat — ad rövid leckét őslénytanból Mártonffy Attila. 


Z intemet már nem a fürge, 
szexi és a vállalkozói kedvtől 
kicsattanó friss cégek rezervá- 

tuma, bár másfél-két évvel ezelőtt 

még belőlük állt az új gazdaság. A 

hagyományos cégek nem elhanya- 

golható befolyása és jelenléte a vi- 

lágháló szélesebb mederben höm- 

Pölygő evolúciójává változtatta az 

intemetforradalmat 

Mely előnyök helyezik a nagy 
múlrú, hagyományos vállalatokat az 
újonnan indult dotcom cégek fölé? 

Az Andersen Consulting (AC) lon- 

doni irodájának egyik munkatársa 

szerint a maguk ágazatának mélysé- 
geiben való jártasság, az erős már- 
katudatosság. valamint az ügyfelek 
bizalma. Az ís a javukra írandó, 

hogy könnyebben jutnak tőkéhez, s 

megvan a kellő szakértelmük ah- 

hoz, hogy továbbvigyék megalapo- 
zott űzleti öről 

Az AC 350 európai és 60 ame- 
rikai vállalati felsővezetőt kérdezett 

meg az intemetról, először 1998- 

ban, majd 1999-ben. A második fel- 

mérés jelentős fejlődésről tanúsko- 
don: az előzó vizsgálatban szereplő- 
nél sokkal több cég nyilatkozott ha- 
tározott intermetes És elektronikus 
üzleti tervekről. A KPMG két évvel 
ezelőtt az 500 millió fontnál na- 
gyobb forgalmú európai vállalato- 
kat kérdezte meg online terveikről; 
abból a nagyjából 500 cégből csu- 
pán 350 volt jelen a weben, és csak 

80 folytatott valamiféle e-kereske- 

delmet. Több mim egy évvel ké- 

sőbb a KPMG azt állapította meg. 
hogy a vizsgált legnagyobb európai 
cégek 75 százaléka már az e-kereske. 

"delem eszközeit használja új termék 

bevezetésekor vagy meglevő pro- 

móciójában, s 83 százalékuk egy. 
két éven belül az intemeten akarja 
lebonyolítani üzleti tranzakcióit. 


Mint a spanyolviaszkot... 


Megfigyelők megjegyzik, hogy ma- 
napság számos hagyományos válla- 
lat találja fel" újra magát az elekt- 
ronikus üzletben, s ez nem csak a 
nevük végére odabiggyesztett c0m- 
ból áll. Ezek a cégek kívül-belül 
ismerik azt az üzletágat. amelyben 
mozognak. s az internetet eszköz- 
ként használják üzleti céljaik eléré- 
séhez, s nem célként. Ha egy hagyo- 
"mányos cég ki akarja használni a 
webes megjelenést, akkor tisztán 
kell látnia elérendő céljait, s az 
alapértékeit kell hanj 
mondják a szakértők. 
figyelni azt, hogy hogyan csinálta 
€z1a McDonald s. Minthogy a gyors- 
étkezdelánc honlapja nem tud ham- 
burgert szállítani az internet éhes 
szörfőseinek, a McDonald"s az ét- 
termeinek a szabadidő eltöltésére 
való alkalmasságát hangsúlyozzas a 
webhely arra buzdítja a gyerekeket, 
hogy oda menjenek játszani, ott ve- 
gyenek részt kvízjátékokban vagy 
onnan küldjenek képet. 

A hagyományos vállalatok inter- 
nethez vezető útja általában két sza. 
kaszra osztható. Ezek közül a cégek 


közül sok hamar felismerte a do- 
ménregisztráció és a valamilyen 
színtű webes jelenlét szükségessé- 
géL A weblap sokszor csak egy nem 
interaktív honlap volt: arról a táto- 
tató némi információhoz juthatott a 
vállalatról, ott találta néhány kap- 
csolattanó személy nevét és címét, 
valamint elolvastiatott néhány friss 
sajtóanyagot. A második szakasz 
azután következett, hogy a vállala- 
tok már megvetették a lábukat a we- 
ben; ma sok cég itt tart. Ez a sza- 
kasz már összetettebb az előzőnél. s 
annak az elemzése nyomán alakult 
ki. hogy a web miként működik 
együtt 2 hagyományos üzletvitellel, 
vagy különül el tőle. Ebben a sza- 
kaszban már az a kérdés, hogy mi- 
kén alkalmazzuk a kommunikációt 
És a technológiát az egész Üzletre, 
miként közetítsűk meg holisztiku- 
san a hatékonyság, a költségcsők- 
kentés, a szállítóiláne-kezelés és a 
tervezés együttesét — hangsúlyozza 
a NexCommeroe intemetes tanácsadó 
cég egyik stratégiai tanácsadója 
A kritikus kérdés 

A cégeknek a márkaépítést, a mű- 
ködési és az üzlet fizikai struktúráját 
kell tekintetbe venniük — állítják 
szakértők. S ezt még azelőtt kell 
megtenniük. hogy válaszolnának s 
knitikus kérdésre: külön dot.com cé- 
get alapítsanak-e, vagy hagyomá- 
nyos üzletvítelükre építsék rá az 
€-kereskedelmet. A már kiterjedt te- 
vékenységi kört és dealerhálózatot 
szerzett autógyártók gyors ütemben 


A B2B elekíronikus kereskedelem növekedési 


felöleli. Egy, a Mercedes Manage- 
ment Consulting által elvégzett fel- 
mérés szerint az autógyártók csak 
25 százalékkal részesednek a jármú- 
vek énékesítése után keletkezett üz- 
letekből; Schremppék ezt radikáb- 
san meg akarják változtatni. 

Egy másik autós cég. a Renault is 
arról számolt be, hogy az intemet 
felgyorsította a társaság növekedé. 
sét. s ez még nagyobb online be. 
ruházásokra késztette a vállalatcsó- 
partot. 1997 és 1999 közöm 550 
millió frankot költött 36 webhelye 
tervezésére és egy. mind z I8 ezer 
parmerét összekötő intranet kiépíté- 
sére. Ebben az esztendőben a cég 
további 550 millió frankot akar 
internetes tevékenysége fejlesztésé- 
re fordítani, s világméretűvé akarja 
kiterjesztem online dezleri hálóza- 
tát, azzal a nem titkolt céllal, hogy 
vezető e-kereskedelmi szerephez 
jusson az európai sutógyártók kö- 
zött. Ennek jegyében online mitóvá. 
sárlási rendszert vezet be abban az 
égyfél személyre szabhatja jármű 
ÉL, a fizetést ís beleértve: 

Noha néhány cég nagy csinnad- 
rattával kürtöl: világgá internetstra- 
tégiáját. a hagyományos cégek web- 
forradalma általában csendben fo- 
lyik, különösen a dot comakéhoz vi- 
szonyítva. A tekintélyes, régi társa 
ságok — például az acél- vagy az 
olajiparban — intemetes jelenlétűk 
B2B szinergiáira összpontosítanak. 
Arra használják a világhálót és az 
kereskedelmet. hogy kiszolgálják 
ügyfeleiket, illetve új közös válla 
kozásokat és projekteket tárjanak fel 


az ót legnagyobb 


an (milliárd doltári 


tértek át az internetre: először ter- 
mékeiket tették három dimenzióban 
közszemlére a virtuális szalonokban 
Tavaly év végére az összes európai 
autógyártónak volt már weboldala. 
Ebben a szektorban a DaimlerChrys- 
her az új gazdaság élszörföse. Jürgen 
Sckrempp vezérigazgató tanácsadók - 
kal átvizsgáltatta a cégcsoport min- 
den szegletét: hol éri meg bevezetni 
az e-űzletet. A beszerzést egyesítet- 
te a General Motorséval és a Fordé- 
val; az így létrejött Covisint elneve- 
Tésű e-pinctér 35 ezer alkatrészgyár- 
tót egyesít, becsült forgalma pedig 
rövid időn belül elérheti az évi 250 
milliárd dollárt. A DaimlerChrysler 
Ánternetstratégiája a diszíribűciót és 
az értékesítés utáni tevékenységet is 


más cégek beszállítóival — nagyjá- 
ból oly módon, ahogy azt a Covisint 
teszi az autóiparban. 

Ilyen jellegű fejleménynek lehet- 
tünk tanúi idén júniusban: Európa 
négy legnagyobb acélgyártója egye- 
sítette erejét termékeinek értékesíté- 
sére, illetve nyersanyagok és szol- 
Táltatások vásárlására az interneten. 
Egyebek között ebből ís fakad, 
hogy a luxemburgi Arbed, a francia 
Usinor, a német ThyssenKrupp és a 
brít-holland Corus ebben az évben 
nagyjából a felét fogja adni az Euró- 
Pai Unió 160 millió tonnás acélter- 
melésének. A négy nagy" két füg- 
getlen e-kereskedelmi vállalkozást 
hoz létre: a Stec124-7.comot, illetve 
a ByForMetals comot: ezek nyers- 


anyagrásártáséri. illetve a terméket. 
adásért lesznek felelészk. Az úriás 
cégek nem közölték, mennyi acélt 
Sszándékozmak énékesíteni ezeken a 
— tervek szeri még az év végéig 
beinduló éj — vállalkozásokon ke. 
resztül, de megfigyelők szerint ter. 
melésűk 20-40 százalékát ís el 
adhatják caline Ha csakugyan így 
lesz. akkor 10-20 százzlékkal ís 
csökkenhet a termékzi végfelhasz 
málókhoz való juttatásának köötege 


Akik inkább ki 


Hiába dolgozik két cég ugyanabban 
az iparágban, hogyha az egyik áttér 
az új imemnetéletre, akkor a másik 
mem feltételenül fogja ót követni 
ebben. A brit Rolls-Royce például 
nem csatlakozott az amerikai Bocint 
és a Lockheed által létrehozott légi. 

ápari portálhoz; ez a patinás vállalat 
inkább úgy képzeli el webes tevé- 
kenységét. mint hajtómű értékesíté: 

sének és etadás utáni szolgáliztásai 

mak a kiterjesztését A vállalat szó- 
vivője ezt azzal magyarázta, hogy 
egy olyan specializált iparágban. 
ahol az értékesítés a légítársaságok- 
kal régóta kialakult kapcsolatokon 
alapul, ort nem valászínű, hogy egy 
elektronikus piactéren való részvé- 
tel új eladásokhoz vezetne. 

A Rolls-Royce mindazonáltal 
már 1980 óta értékesít alkatrészeket 
nlíne, s manapság az ügyfelek 
megrendeléseínek több mint 60 szá- 
zaléka ezen a csztornán érkezik. A 
társaság egyébként rendkívül erősen 
növekedett az elmúlt néhány esz. 
tendőben, minden évben rekord 
mennyiségű hajtóművet ad el. On 
Tine erőforrásait arra összpontosítja, 
bogy a hajtóművek minél tökélete. 
sebben valós idejű adatokat adjanak 
repülés közben 

A nagyvállalatok internetes evo- 
lúciója immár Európa-szerte kész 
tény. a gazdaság minden szektorá: 
tan. Spanyolocszág legnagyobb olaj 
ipari cége, a Repsol YFP nemrégi 
ten indított el egy intemetes portált 
azzal a céllal, hogy egy helyre terel. 
je a szállítókat, a fogyasztókat és a 
disztribátorokat; ugyanerre készül 
az ország második legnagyobb épí- 
tőtpari társasága. a Dragados ís. 

A Forrester Research becslése 
szerint a 2003-ra jósolt 1300 mil: 
Hiárú dolláros B2B e-kereskedelmi 
forgalomból több mint 1000 miltiár- 
dot öt iparág fog lebonyolítani: a 
számítógép- és elektronikai ipar 395 
műlliárdot, a gépjárműipar 213 mil- 
liárdot, a petrolkémiai ipar 178 mil: 
Hárdot, a közüzemi vállalatok 170 
milliárdot, a papír- és irodaszer: 
gyártók pedig 65 milliárdot. Az öt 
szektorból négy a régi" gazdaságot 
képviseli, ámbár a régi és az új kö- 
zött egyre inkább elmosódik a ha- 
tárvonal. Európa vállalatóriásai, meg- 
lehet, még nem vetkőzték le teljesen 
dioszarosk niloltokat: a fögvk. 
az éles maradt. 
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Hideghullám az ázsiai elektronikai piacon 


Úgy látszik, világszerte a vártnál hi 
vényesülnek. Ez — véli Mártontfy 
az információtechnológiai eszközökhöz való all 


2 utóbbi két évben úgy tűnt, 
Ázsia gazdaságai jól tették, 
hogy nagy pénzeket fektettek 
elektronikai. iparuk . fejlesztésébe. 
Ahogy a fejlett országokban — az 
Egyesült Államokban, Európában 
és Japánban — nőtt az információ- 
technológiai termékek íránti keres: 
let, az elektronikaialkatnész-export 
szgített az ázsiai térség államainak 
kilábalni az 1997-1998-as gazdasá- 
ti válságból. Néhány hónapja azon: 
ban már nem tűrik olyan bölcs lé- 
pésnek, hogy ezek a távol-keleti or 
ágok ennyire erősen összpontosi 
tottak az elektnonikára. 
últ időszakban az amerikai 
ochaológiai cégek sorra adtak 
ki profitígyelmeztetéseket, s ebből 
következik, hogy az elektronikai 
cikkek iránti kereslet a vártnál ha. 
szarabb tetőzik. Miután az Intel, az 
Apple. a Dell. a Lucent és a Moto- 
ongatta a vészharangot. 


ola. arc: 
hogy értékesítése és bevétele kisebb 
korábban előrejelzettnél, vi- 


élytepülésbe kezdtek a 
yek. 
tagyágyűi, mint például a 


úconductar és a szinga: 


Az ázsiai 


chnológiai ré 


ered Semiconductor ré 


Az elektronikai cikkek iránti ke- 
et apadása azonban nem csak a 
érinti kínosan 

az a Far Eawe 


ban Tajvan, Kína és Dél-Korea 


ménye meliett; ezekben az or- 
iban ugyanebben az időszak 
an 38, 50 és 94 százalékkal nőtt az 


zapúr példája világítja meg a leg- 
nbban azt, bogy az informatikai vi 
madaben mennyire 


yegesen 
ázsáai . gazdaságok 
tásához. Aagusznusban re. 

a szintű exportnoveke. 
tésének - az olajkívitelt leszámítva 

csalknert a felét a félvezetőesport 
meredek emelkedése tette 


lenti, hogy a bruttó hazai termék 
(GDP) ez évre prognosztizált 8-0 
százalékos . bővülésének mintegy 
harmadát a félvezető-kívítel adja. A 
Mell Lynch befektetési bank he- 
lyi elemzője szerint eddíg jól műkö. 
dött az ország gazdasági tervezése, 
ám az elektronikai termékek gliobá; 
lis forgalmának visszaesése kétség- 


telenül sebet ejt majd Szingapúr 
sazdaságán. 
Szakértők viszont úgy vélik, a kő- 


zeljövőben mégsem várható súlyos 
visszaesés; abban azonban teljes az 
egyetértés, hogy az információtech- 
nológia iránti keresletet jelenleg 
nem ciklikus tényezők befolyásol- 
ják. A kereslet — mondják az érvek 
— már nem függ a mindig ís bizony- 
talan PC-értékesítési ciklustól, mi 
vel a vállalatok — versenyhelyzetük 
javítására — egyre súlyosabb pénze. 
ket fordítanak új hálózatok és kom: 
mimnikációs berendezések létesítésé- 
re, illetve vásárlására. s ezenközben 
tovább folyik a fogyasztók románca 
a mobiltelefonokkal. Mások szerint 
éppenség Áll a dolog, 
különösen azóta, hogy a Motorola 
világossá tette: mérséklődött az űj 
mobiltelefonok iránti kereslet. 

i alapkezelő társa: 
mem kerteít azt 
mondta, hogy a technológiai növe- 
kedés ütemének lassulása már nem 
csupán valószínű, hanem maga a 
valóság. Ennek pedig az az oka, 
hogy amint a technológia mind na. 
gyobb részt gazdaság 
zében, a technológiai cégek nő- 


zal el a 


vekedési üteme szükségszerűen le. 


felé, az összgazdosági növekedési 


(temhez tart. Rövid és középtávon a 
technológiai és a gazdasági alapnö- 
vekedés közötti kapcsolatból az fa. 
kad, hogy ez az ágazat nem lesz 
többé. immunis a fejlett országok 
gazdaságainak stagnálására, 

Nos, a lassulás talán. már itt is 
van, legalábbis az elmúlt hónapok 


gazdasági mutatói erre utalnak. Ha 
tényleg ez a helyzet, akkor a fél- 
etőipar, mint rendesen, fél éven 
belül követi a változást. A HSBC 
hongkongi irodájának elemzője sze- 
rint még az év vége előtt mérséklő- 
dik a félvezető-értékesítés növeke. 
dési üteme, jövőre pedig lényegesen 
gyengébbek lesznek a kilátások. Ez 
3z első pillantásra nem tűnik olyan 
rossz hírnek azoknak a kelet-ázsi 
országoknak, amelyeknek a gazdi 
ságában a technológia részaránya 
kisebb mint 10 százalék. Az elekt. 
ronikai alkatrészek. exportja azon- 
ban az elmúlt években 40-50 száza- 
lékkal emelkedett, s ha a belföldi 


kereslet nem ís volt számottevő, a 
kivitel volt a gazdaság egyik fő mo. 
torja. Ám ha gyengül az export, úk- 
kor Ázsia is kisebb növekedési se- 
bességre lesz kénytelen kapcsolni. 

A legtöbb ázsiai országban az 
elektronikai. export. növekedésének 
lassulása. esetleg  harmadával . ís 


csökkentheti a folyó fizetési mérleg 
többletét — állítja a Deutsche Bank 
hongkongi irodájának főközgazdá- 
sza. Ez Szingapúrban például — ott 
az olaj világpiaci árának emelkedé- 
se felerősíti a kedvezőtlen tenden- 
ciákat — a folyó fizetési mérleg 
többletének 80 százalékos vagy ni- 
gyobb mértékű csökkenésével járhat, 
3-Korca pedig egyenesen defici- 
tessé válhat, s ezért esetleg megint 
le kell majd értékelnie a nemzeti va- 
Iutát. A. gazdaság általános egész- 
sége szempontjából sem közömbös 
a kereslet visszaesése. Ha például 
Malajziában felére csökken a félve- 
zetőcxport növekedési üteme, akkor 


iamarabb tetőzik az elektronikai cikkek iránti kereslet, s jövőre már lefelé irányuló tendenciák ér- 
Attila — talán rossz hír Ázsia gazdaságainak, mivel növekedésükben eddig fontos szerepe volt 
kotóelemek gyártásának, illetve exportjának. 


a GDP bővülése is könnyen 23 szá. 
zalékra zsugorodbat a 4.1 százalék. 
ról szóló előrejelzések után. 

A legerősebben azonban Tajvan 
gazdasága szenvedné meg a keres- 
letcsökkenést, mivel ott az elektro- 
híka a teljes kivitel 33 százalékát 
teszi ki. Noha ez az arány kisebb, 
mint a térség több más államában, 
Tajvanon a fizetési mérleg ingatag; 
sága felerősíti a hatást, s az a tény ís 
ebbe az irányba hat, hogy a gaz 
daság egészében sokkal  fonto. 
sabb szerepet játszik az elektronikai 
gyártóipar, mint egyebütt — § akkor 
még nem beszéltünk az emelkedő 
olajárakról. Ha jövőre csak 10 szá- 
zalékkal emelkedik az elektronikai 
kivitel, akkor szakértők szerint a 
szigetország folyó fizetési mérlegé- 
nek többlete 79 százalékkal csök- 
ken, a GDP pedig 1.6 százalékpont: 
tal zsugorodik a most még érvényes 
prognózisban szereplő 4 százalékról 
— s ez hosszabb távon recessziót is 
jelenthet. 

Ha a globális elektronikai cíklus- 
ban a vártnál valóban gyorsabban 
ütköznek ki a negatív tendenciák, 
akkor az ázsiai országok nem sokat 
tehetnek a válság elkerülésére. A 
szektorban nagyok voltak a berul 
zások az elmúlt esztendőkben, s a 
térség gazdasági növekedése nagy- 
ban függ az ÍT iránti globális keres- 
let dinamikus bővülésétől, Néhány 
megfigyelő valami másra is felhívja 
azonban a figyelmünket: az elektro- 
nika iránt a térségen belül megmutat- 
kozó kereslet elég gyorsan nő ahhoz, 
hogy ellensúlyozza a világ fejletteb- 
bik felét jellemző megtorpanást. 36 


Javul a , magyar 1007 webes megjelenése 


A tavalyihoz képest 35 százalékkal 
bővültek, és sokat fejlődtek a száz 
gyobb magyar vállalatok által 
fenntartott weblapok, de a cég még 
műndig nem használják ki maxirmá. 
(san az intemetben rejlő lehető 
eket — ez derül ki a Camatión Re. 
carch legújabb. szeptemberben ké. 
szúlt felméréséből, A kutatás alapját 
2 Dun 4 Bradstrcet 1999-es TOP 
00-as listája alkotta: ez nettó ár. 
bevételük szerint ringsorolta a vál, 
okat. A Camatjon Research hét 
lapparaméter alapján értékelte a 
"weblapokat, A vizsgálat kiterjedt a 
lenítet tartalom értékére és 


funkcionalítására, a tranzakciós le. 
herőségekre, az interaktív alkalma- 
zások jelenlétére, valamint a navi. 
gáció. a tervezés és a technikai ele. 
mek megvalósítására. 

Mivel a legtőbb cég már felismer 
te az intemetes megjelenésben rejlő 
hatalmas PR-kapacitást és üzleti le. 
hetőséget, emiatt a tavalyi évhez ké: 
pest 35 százalékkal bővült a TOP 
100 vállalatok által fenntartott web- 
lapok száma. A Carmationnek a vál; 
lalarok. informatikai infrastruktúrá; 
ját és intemetes jelenlétét vizsgáló 
tavaly tavaszi kutatása még csupán 
45 cég webes megjelenéséről szá- 


molhátott be, az idén azonban már 
61 webhelyet lehetett strukturált 
elemzésnek alávetni. A weblapok 
tartalmi, esztétikai és technológini 
tekintetben nem egyformán fejlet. 
tek. A színvonalas megjelenésű he: 
lyek ugyanis sok esetben nem tartal. 
mazzák az alapinformációkat sém. 
nem szerepelnek rajta a cég életéhez 
kapcsolódó hírek, aktualitások és 
Érdekességek, Az internet nyújtotta 
interaktív megoldásokat pedig még 
kevesebben alkalmazzák. Az inter. 
aktív alkalmazásokban példának ál; 
líthatók a Westel 900 és a Malév 
megoldásai. Tartalmi szempontból 


Az első Iíz helyen végzett cég és eredménye 


kiemelkedő a Pannon GSM és a 
Richter Gedeon RL színvonalas, 
részletes, többnyelvű, képekkel il 
lusztrált, érdekes információkat tar: 
talmazó weblapja. 

A száz legnagyobb árbevételű 
vállalat közül továbbra ís a távkóz 
lési és az informatikai cégek inter: 
netes megjelenése a legszínvonáló: 
sabb, utánuk a má vagy egykor 
állami tulajdonban levő szolgáltató 
vállalatok következnek. Az internet 
fontosságát tehát főként azok a cé. 
gek ismerték föl. amelyek az új 
ügyfelek meggyőzése mellett az 
ügyfelek megtartását állítják. üzleti 
eszméik középpontjába. 

Nincs összefüggés a cégek árbe- 
vétele és internetes megjelenése kö: 
zÖtt Inkább az a fontos, hogy a 
vállalat mennyire. tartja. fontosnak 
az intemetes kommunikációt. Az 
új médiumban rejlő lehetőségeket 
felismerő . vállalatok . olyan, pro: 
fesszionális  webfejlesztő csapatot 
választottak, amely magas színyo- 
nalon és jól strukturáltan dolgozza 
ki a weblap információs archítektú- 
rájál, tervezi meg internetes aroula 
tál. és végzi el a szükséges progra 
mozási, valamint fejlesztési felad: 
tokat. 


Összeállította: M, A. 
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Setting new standards in the semiconductor industry! 


Austria Mikro Systeme with 200mm FAB! 


CIM Software Development/Analysis .-YOUT opportunity to 


Introduction of standai 

technical and logistic pro 2. a 

Ínlerfaceibelwsan intermarúsers end soítáare sübbáes join a growing team! 
with special attention process fiow öberybti )yn 

and man-machine-interface 


IT System Management 
Administration of a high-reliability 24-hour operation with exceptionai demands on guality in a dynamic 
environment 

- Client/server technology in Java, UNIX, NT, ORACLE database environments, web technologies 


Project Manager Planning System 
Selection and introduction of a standard software in the field of production planning and control (APS) 
- Project responsibility and liaison between interi rnal consultants and software suppliers 


Software CA Engineer 
Design. implem maintenance of release management, SW test management and SW OA system 
onítoring and sustaining fiware guality 


DMS Engineer 
- Technical management and enhancement of the existing document management system 
n and implementation of an on-line archiving solution in close cooperation with system suppliers 


ERP Application Manager 
Management of the integrated ERP system for purchasíng. sales and finance departments 


ernal users and liaison to external partners 


Visit our website for more vacancies for committed and gualified 
ez engineers and on-line job applications. 


take your opportunity 


WV VE amsint. comlcareer 


Austria Mikro Systeme international AG 


Előzetes 


fezgesabargjgáá 

Sokan még a kérdésfeltevésig sem 
jutnak el, eszükbe sem jut kételked- 
ni az igaz szerelem lehetőségében. 
sőt. valóságában; de lám, Váncsa 
Tszván egzakttá csiszolja ezt az állí- 
tást, és egy számítástochnikai mo- 
deil alapján kikezdhetetlen bizonyi- 
tást is ad rá párhuzamon alapuló 
érvelésének lényege az, hogy sók 
olyan szövegszerkesztő van, amely 
kielégíti az ő szöveg-előállító kis- 
iparosi kívánalmait, de a metafizi- 
kai tapasztalat szerint sincs olyan, 
amely  kielégíthetné valamennyit 
Marad tehát a szerelem hűlő zsarát 
noka, mmeg a tudományos alapokon 
álló hűtlenség, Váncsa István nem 
csak tételek bizonyításában ad újat 
ebben az értekezésében, hanem a 
fogalomalkotás terén isz megalkotta 
s ezennel átnyújtja olvasóinak a 
számítógép definícióját: számítógép 
zi időről időre lefagy. S tud- 
ván. hogy a világ jelenségeiben az ő 


volt. Cikkünk szerzője tüzetesen be- 
mutatja őket. és elgondolkodik 
azon. hogy van-e helyük a tintasu- 
garasoknak ebben a kategóriában 


A Jó, a rossz és a csúl 
a nagy NOS$-ek tervezésében 


A Novell címtárszolgáltatását, az 
NDS-t jól kell megtervezni ahhoz, 
hogy a rendszer kielégítően működ- 
jék: cikkünk bemutatja a címtár- 
Struktúra. kialakításakor tekintetbe 
veendő szempontokat, az egymás. 
nak ellentmondó szempontok alkal- 
mi összebékítésének lehetőségeit, 5 
azt, hogy hogyan oldhatjuk fel a fe- 
szültséget a szervezet leképezésé- 
nek két módja: a földrajzi elhelyez- 
kedés és a szervezeti felépítés sze- 
rinti leképezés között 


A kudarc anatómiája 


Nem mind arany, ami dotcom, sőt 
egyszer dotcom. másszor h0£ com: 
mért megy mostanában tönkre sok 
memrég indult intemetes cég. s 
miért hidegültek el tőlük a befekte- 
tők? Cikkünk erre keres magyaráza- 
tot, s követi néhány dotcomos cég- 
tól távozni kényszerült vezető útját: 
mint kiderül, ez a múlt felér egy jó 
ajánlólevéllel 


Költs vagy tűnj al! 


Nem poétákról szólunk, nem ís to- 
jásköltő korlósokról, hanem a (kis) 
pénzt kölrókról és a a CRM velük 
kapcsolatos műhelytitkairól: az úgy 
felek üzleti szempontú cizellált ka- 
tegorizátása nem használ az ügyfél- 
szolgálatoknak, s a CRM terjeszke- 
Gésével egyre alább száll az úgy 
félelégedertségi indes 


Bötzetéssei megyenőelam a 


Computerworid-Számítástechnika 


vesszeközi miormatkai hettapot [7 páktinyban, 


ú egy en tátsresan 
1 méne 802 nert 
1 sgyvátere 20 totrtánt 
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aaa 


mi 

profítráta a korábban számított 31 
helyett 32 százalék lesz, köszön- 
hetően a szintén 1 százalékkal 
csökkenő kutatási-fejlesztési ki- 
adásoknak. Ami a 2000-es pénz- 
ügyi évből hátralévő negyedik 
negyedet illeti, az Adobe fenn- 
tartotta korábbi előrejelzését, a 
25 százalékos éves növekedést és 
4.31 százalékos működési profit- 
rátát. Hasonlóképpen 25-30 szá- 
zalék közötti bevételnövekedés- 
sel számol a 2001-es év minden 
negyedében a cég. Az egyes ter- 
mékcsoportok közül átlag alatti 
(10 százalékos) növekedést vár- 
nak a nyomtatott kiadványok 
szegmensétől és az OEM Post- 
Script:piactól; 30 százalék körüli 
bővüléssel számolnak a webes 
kindványszerkesztő eszközök te- 
rén. míg 65 százalékot remélnek 
az elektronikus papír megoldá- 
Sok piacán. (Munkatársunktól) 


Az elemzők várakozásait is 
meghaladó első negyedévről 
számolhatott be a Cisco. Az 
egyszeri kiadásokat nem számol- 
va az október 28-án véget ért há- 
rom hónapban 1,36 milliárd dol- 
lárt tert ki a profit, és ez nemcsak a 
tavalyi 814 millió dollárnál ma- 
gasabb, hanem a pénzügyi szak- 
emberek által előre jelzettnél is. 
John Chambers, a Cisco elnök- 
vezérigazgatója szerint a puszta 
számok mellett az is nagyon fon- 
tos, hogy a forgalom bővülése 
egyenletesen oszlott meg a kü- 
lönféle földrajzi területek, üzlet- 
ágak és termékcsaládok között. 
A Ciscónak sorrendben ez volt 


2E200KT 
tnmetztarság 21/okd. 
Áítástírátásak —— 7-8. 21.25. dd 
very Darnazn Hagar 

25-28.olt 
Bzőya Kt. Sennhesar termákek add 


kae ÜL. eormzéka megptdásek — 8 ai 
ÚG CW Számtáttozráa Öráne —.. ! 06 
ez KA. tálézat vzzeság 50 
Sen xre Eryez Oatórézgort 

tai 


Pénz, piac, profit 


a 11. olyan negyedéve, amikor 
mind bevételeit, mind 
sikerült, növelnie, a 
fő riválisa, a Lucent és a 


Lucent vezérigazgatójának, Rich 
McGinn-nek a székébe ís kerülü. 
A Cisco mostani negyedévében a 
forgalom 6.52. milliárd dollárt 
tett ki, 66 százalékkal többet, 
mint az egy évvel korábbi 3.92 
milliárd. A nettó profit 798. mil- 
lió dollár, részvényenként 1 
cent, (IDGNS, San Francisco) 


Közel egynegyedével növelte 
bevételét az idei év első kilenc 
hónapjában a France Telecom: 
a szeptember 30-án lezárult idő- 
szak forgalma 24 milliárd euró 
(20,68 milliárd dollár) volt, ez 
21.6 százalékos bővülésnek felel 
"meg. Az időszak végén az FT-nek 
70.9 millió előfizetője volt, ez 
több mint egyharmadával haladja 
meg az egy évvel korábbi 51.§ 
milliót. Az eredmények növeke- 
déséhez nagymértékben hozzájá- 
rultak a bel- és külföldi vezeték- 
nélküli szolgáltatások; ezek érté- 
kének növekedése 46.3 százalék 
volt. Ugyanakkor 3.4 százalékkal 
csökkeni a Franciaországon belüli 
vezetékes telefőniából származó 
bevétel; ezek az idei kilenc hó- 
napban már csak 41,3 százalékát 
adják a teljes konszolidált forga- 
lomnak, szemben a tavalyi 52 
százalékkal A France Telecom 
külföldről származó jövedelmei 
135 százalékkal nőttek: immár 
22.5 százalékát adják a konszo- 
Tidált forgalomnak (tavaly még 
csak 128 százalék volt ez az 
arány). (IDGNS,, Boston) 
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1998: Könyvkeregffedésében az árubeszerzés felemésztette minden idejét. 
még az ebfféiszünet perceit is. 
1999: A Sunbooks könyvnagykereskedés az IBM segítségével killöjzette 
elektronikus disztribúciós rendszerét. 
2000: Csatlakozott a Sunbooks rendszeréhez, így a beszerzésre 


csak néhány percet fordit naponta. 
Azóta rendszeresen kedvenc éttermében ebédel. 


nyet. Metve bejegyzett védjagyat € 2000 


sőr al aágegokálalaj 


Hívja fel a megjelölt szerencsenapokon 
ingyenes vevőszolgálati zöldszámunkat 80/200. 09 
MEZ Rafa eáznepi jelszót és adatait! 
Atelefonálók között 1.000.000 Ft értékben vásárlási utalyá 
és ajándékokat sorsolunk ki. Minden kedves telefonál 
akinek aznap a sorsoláson nem volt szerencséje, 
Avery mintacsomagot és címkekítöltő szoftvert kap vigasz 
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Ha exponenciálisan nő a kapacitásigény 


Cisen életében a kezdetektől 
. VEZEZZZYS NÉ 
internetnek. Így Budafoki Ró. 
bert, u magyarországi képviselet 
igazgatója ís értelemszerűen e tény 
köré csoportosítva beszélt a Cisco- 
fejlesztések aktuális kérdéseiről 

Ahogy fogalmazott: mu n 
sok embernek mindössze két dolog 
szükséges, hogy reggel el tudja kez 
deni munkáját, a kávé és az inter 
Vagyis az internet tényleg minden 
napi életünk szerves részévé vált. 

A cég partnereinek életéhez is 
szervesen hozzátartozik a hálózat, 
megrendeléseiket már több éve on. 
líne adják fel, s a Ciscótól is online 
kapnak tájékoztatást, problémáik 
$0-85 százalékát a web segítségével 
tudják. megoldani. Ugyanakkor ha 
ki ilyen mértékben támaszkodik 
hálózatra, némi kockázatot is vál. 
lal, hiszen a technológia na; 
gyorsan változik 

Ezért nagyon fontos a Cisc 
mára a képzés ügye. Ha csak sajá 
tevékenységüket vizsgálják, akkor 
ís látják: pusztán a friss fejlesztések 
redményeinek áttekintése a havi 
munka gényelné különbö. 
ző továbbképzések fomájában, azaz 
alig maradna idő a napi munkára. 
Ezt az ellentmondást 


tet 


edül a we. 
bes továbbképző anyagok felhasz 
nálásával tudják feloldani. 

A Cisco. internetes 
ma három fő terület — a biztonság, 
tartalomtovábbítás, és a hálózatke 
s — köré csoportosulnak. A st 
tégia változatlan, 


beruházásai 


ek értelmében 
ndent házon belül igye 


először 


keznek megoldani, ezt köveű a part: 
neri kör bevonása, és csak az utol 
só lépés a cégfelvásárlás. Budafoki 
Róbert szerint a cég c 
giavásárlásban érdekelt 

Az 
Cixo n 


ik technaló- 


cs szakterületek közül a 


y fejlesztési erőt fardi 
tot! a biztonságra. Világosan látszik 
ngy a webbel is lehet 
nek gondok. Így csak arra tudnak 
törekedni, hogy ezeket a nem kívánt 
eseményeket minél jobban meg fe. 
hessen előzni, beleértve a 
zésbe a dolgok előrejelzésének fo. 
lyamatát is. Például bármilyen nag! 
hálózat esetén is azonnal jelezni kell 


vanakkor, ha 


tudni, ha valaki illetéktelen eszkö- 
zökkel akar beh 
Erre már vannak működő megoldá. 
saik. Egyértelmű a Ciso 
hogy ha az intemetet 


hálózatba. 


ektronikus 
banki tranzakciókra szeretnék fel. 
akkor ehhez megfciclő 
szintet kell kiépíteni. Va. 
lamikor nem volt szükség vödelem. 


használai, 
biztonság 


re aklasszikus pénzszállításnál sem, 
de azóta természetesen ki kellen 
ülnie a hozzá kapcsolódó bizton. 
szemek, Ilyen 


az intemetes banki tranzakciókat í 


a pénzszállítás új módjaként kell é 
telmezni — vallja Budafoki Róbert 


védelmét 


ynek megfelelő 


kell tervezni, és a véde 


módon me; 
lem eszközeit használni ís kell. 


Korábban a hálózat elsősorba 


nformatikusok munkaeszköze volt 


A változás azonban nemcsak a pén 


világot. hanem a ti 
Ma más 


milyen forrású 


lényeg. he 


állo- 


Magán-GSM Amerikából 


mányt továbbítunk a hálózaton 
az akár video vagy más élő 
prezentáció ís lehet 

hogy a továbbíton ány 
A pénzügyi területnél 
maradva. egy bankban a bevezetés 
költségeit tovább 


mer 


hanem az, 


hasznot hoz. 


Budafoki Róbert, a Cisco magyaror- 
Sszági kepviseletének igazgatója 


nak 


si költsé 


növelik az alkalmaz 
szükséges kikép 


jó megoldás: 
szeálli 
bes ta 


tt belső oktatási an; 


n a bank minden 


esetleges kisebb módosítá 


közvetlen felv ítására 4 


akkor a cég weblapj; 
lálhat minden olyan 


ha ez létezik, 
mindenki meg! 
információt. amit egy adott termék 


Jóllehet, a hálózatieszköz-gyártók nemrégiben kaptak rá a vezetéknélküli kommuni- 
kációs technológiákra, máris megindult a helyezkedés. Ugy néz ki, hogy a Cisco a 
beltéri hang- és adattovábbításban találta meg a piaci rést 


oha a fenti állítás első hallásra 
ellentmondásosnak tűnik, az 
elv mégsem az, Mobiltelefo- 


bo szolgáltatást nyújtani az irodán 
belül mi 


ár megoldható az épület 
ben felszerelt olyan alállormásokkal, 
amelyek az egymás közti párbeszé. 
dot rádióhullámokkal oldják meg 
Miért ne kössük össze ezeket az ál 


fomásokat egymással a vállalat he 


lyi hálózatán ke 


ztül, és így biz 


sunk hozzáférést a vállai 


t szer. 
verén található információkhoz 
tenék fel a kérdést a Cis 

márciusban 
szakemtbe. 


által 
JetCell 
i, amikor ötletük. meg 
belekezdtek 

amelyet végül 


valósításál 

Nz eszköz, 
kihoztak, többféle problémára is vá. 
laszt adhat 


A megrendelő integrált 
mobilkommunikáció kkel 
(GSM) tudja ellátni a dolgozóit 
és hangon ábbításra 
(GPRS) ís van mód. A végfelhasz 
nálók 
bb talán, hogy a megoldással nem 
kell több készüléket hordani és több 
nani: a 


eszkös 


kívül . adaton 


a pedig az a legfonto- 


telefonszámot fejben ját 
G$Mutclefon elegendő 
mobiltelefon, belső drótnélküli tele 
fon, kis kézi prüttyögő és még s. 
más elektronikus eszköz lóg által 


Adó-vevő, 


ban az emberen — ezektől néz k 
úgy. mint egy karácsonyfa. És per 
sze ha csipogni kezd valamelyik. 
akkor nem tudni, hogy most kin 4 

rajta vagy a mellette állán 


Magán-GSM 


Amint azt Dalos Ott 


a Cisco meg. 


nedzsertől megtudtuk. 
oldása, az MNet (JetCelt) lényege 
ben ogy épületbe telepített, privát 


GSM-hálózat. amely úgy működik. 


mint a külföldi szolgáltatók között 
rosming. Mikor belépünk pi: 
letbe, a rendszer érzékeli az új háló. 


nanyiben a látogató 


álta. 
az új hálózat. 


regis; fizet 


11 a szol 
tásra -,  átroamingol 
ba, vagyis lecseréli a szolgáltatót, és 
egészen addig végzi a kommuniká. 

F 


tatás a VI. otdaton 


Természezesen minden ilyen fej 


lesztés 
biztosi 


zati időkben nagyon sok vita voli 


apja a gyors hálózati elérés 


tása. A Ciscónál háló. 


arról. hogy melyik technológia t 
lesz a befutó. Mostanra megszilár 
dultak azok a technológiák. ame 
lyek a nagy sebességű és nagy tá. 
olságú összekötte alkat 
sak. és így képcsek a tartalomtováb 
bítás követelményrendszerének k 
légítésére. A cég mindki 
ovábbítási mód. a kábelt 


z7iós és a DSL techac irányá. 

ban ís fejleszt, és a helyi piac hi 
létől függ. hogy éppen melyik k 
az érdeklődés hom be. De 


bad elfeledk 
laboratóriui 


Révész Gábor 


Kézben tartható rendszer 
a MÁV-nál 


ASZ: 


Magyar Ál 


asutak 


é tartozik Magy 
AL 
vek n 

ra a MÁV-nál 

tést Harkányi ( 


Elengedhetetlenné 


vált kér szoftver. 
csomag — a gazdálkodásírányítási 
funkciókat ellátó GIR, valamint a 
menetjegy-eladási, helyf 

koztató . információ 
szer funkcióit végző MHR — beve 


Ezeknek vi 


így megfelelő hálózatot 
píteni hozzájuk 

alákult, hogy 
kai kiépítése 


jekttől függetlenül is szüksége 
vált; a MÁV 1997-ben a Sicmernst 

a meg egy új. országos optikai. 
kábel. tális átvíteltochmikai és 
adatárviteli hálózat kiépítésével 


Emellett furott egy másik 
GIR komplett megvaló 
1CL 

egyik 


projekt a 


fővállalkozásában, és ennek 


volt a MÁV Infor 


tprrojck:i 


alkalmaz: 1 k 
Ten IP 
Si 4. L MIHF 


jok határozták meg a 


I az MHR volt 


Ebből a sz 


a kritikusabb, hi. 
zen az front-end rend: 


tegypénztárakban 


működik: a v 
gedheti meg magának. bog: 
az. utasok várakozz 


percekig anak 


a jegy kiadására, jegyezte meg Har 


(Folytatás a X 


HIRDETÉS 


Hálózat analízis, tervezés, építés 
Hálózat felügyeleti, biztonsági rendszerek tervezése, telepítése 
Hálózati operációs rendszerek telepítése, hangolása 


Rendszerfelügyelet és karbantartás helyszíni rendelkezésre állással 


A piacvezető hálózatintegrátor 
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ben a hagyományos, TDM alapú te- 

tefonhálózatokkal egyre jobban ter- 

a hangot, adatot és vidcót ín- 
tegráló közös, IP alapú infrastruktú- 
rára épülő rendszerek, 

A Cisco IP telefóniás megoldása 
elsősorban azokat a nagyvállalato- 
kat célozza meg, amelyek integrált 
hálózatban szeretnék lebonyolítani 
belső hang-, adat- és videoforgal- 
"mukat, hallottuk Ács György rend. 
szermérnöktől. A cég tavaly hozta 
nyilvánosságra AVVID. (Archítec- 
ture for Voice, Video and Integrated 
Data) koncepcióját a hálózati infra- 
struktúráról, ennek egyik eleme az 
IP telefónia, amelyet több IP alapú 
Videomegoldás tesz egységessé. Az 
ötlet nyomán — az úgynevezett Call; 
Manager funkcióval vezérelve — IP 
telefonokat lehet elhelyezni a helyi 
hálózatba. A CallManager feladata 
többek között az alkózponti szolgál- 
tatások kialakítása, valamint az IP- 
címek és a telefonszámok egymás- 
hoz rendelése. Az IP alapú telefon- 
hálózat és a hagyományos alköz- 
ponti hálózat egyik alapvető eltéré- 
Se, hogy míg a hagyományos rend- 
szereknél a hívások mindenképpen 
átmennek az alközponton, addig az 
IP alapú hálózatban erre nincs szük- 
ség. A CallManager csak a hívások 
felépítésében, illetve a szolgáltatá- 
sok létrehozásában vesz részt, maga 
a hívás, a hangforgalom — kapcsolt 
Ethermet hálózatot feltételezve — 
nem megy rajta keresztül. 

Mivel a CallManagermek webes 
felülete ís van, lehetőség nyílik tá- 
voli bejelentkezésre, Az adminiszt- 
rátor távolról is tud új melléket lét- 
rehozni, de maguk a felhasználók 
ís beállíthatják saját készüléküket. 
Ezek a tulajdonságok a hagyomá- 
nyos alközponti világban nem álta- 
lánosak. 

Maguk az IP telefonok külsőre 
hasonlóan néznek ki, mint a hagyo- 
mányos dígítális alközponti telefo- 
nok, az eltérés csupán annyi, hogy a 
leggyakrabban használt PBX-funk- 
ciókon (mint például hívásátirányi- 
tás, konferenciat tés, hang- 
Posta) kívül további feladatok el- 
Végzésére ís alkalmasak. 

Az IP telefónia egyik fő előnye, 
hogy nem kell külön hálózatot ki- 
Építeni a vállalati telefonrendszer 
Számára, a számítógépek és a tele- 
fonok ugyanazon az Ethernet háló- 
zaton működnek. A Cisco legújabb 
kapcsolói már arra is képesek, hogy 
tápfeszültséget biztosítsanak a tele- 
fonok számára. Ezáltal megvalósít. 
ható, hogy a készülék egyetlen ve. 
7etékkel működhessen, 

, Egy IP alapú telefonhálózat kapa. 
ítását a CallManager határozza meg. 
A CallManagerek  fürtözött rend. 
Szerbe (elusterbe) szervezhetők. A 
Cixco IP telefon jelen verziójában 
gyínetös rendszer — 5 CallManager 
helyezhető el benne -, 10 ezer te- 
lefonkészülék kiszolgálására alkal- 
Mas. A következő verziókban a ka. 
Pacitás jelentős növelését tervezik. 
Már ma mód van többfürtös rend 


nos szolgáltatásokhoz jut, ha az út 
kiszolgáló CallManager valamilyen 
oknál fogva kicsik az üzemből. Egy követelt nagyfokú megbízhatóság tokkal. Nagyobb hálózatoknál je. 


Bár a CallManager lényegében 
egy szoftver, a távközlésben meg- 


ványhoz. Nincs tehát akadálya an. 
nak, hogy a Cisco CallManager más 
gyártók szintén nyilt felületű háló- 
zati árjáróival és telefonjaival is 
együttműködjön. 

A központi fejlesztés természete; 
sen nem zárja ki, hogy az ügyfelek 
igényeihez igazodó, speciális alkal 
mazások kialakítására külső part- 
nercégekkel működjenek együtt. 

És mi s helyzet az IP alapú imeg 
rált rendszerek árával? A legkritiku- 
sabb a telefonok ára, mutatott rá 
Ács György. Egy készülék ára ma 
gyakordatilag megegyezik egy al- 
központi digitális telefon árával. 
Néhánymellékes hálózatoknál ezért 
az IP telefonrendszer az árakat te 
kintve valószínűleg nem veszi fel a 
versenyt a hagyományos alközpon- 


Ács Gyöggy a Cisco IP telefőniás 
megoldásával kapcsolatban fontos 
mak tartotta kiemelni a helyi háló. 
Taton ís a minőséghiztosítása mini 
alapkövetelményt. A hang, adut 
és videoforgalom imegrálása tan 
ügyelni kell arra. hogy mind a 
LAN-, mind pedíg a WAN oldalon 
a hangátvitel kapjon porornási 

Végezetül még egy fontos tulaj 
docság; a Cnco IP alapú rendszeré. 
te integrálhatók a karábba vállalat 
ValP-megoldások. Több nagyvália 
lat az integráció első lépéseként már 
megvalósította, bogy adathálózatán 
keresztül kapcsolja össze alköz 
pontjait. Az alkalmazott hálózat ár 
járók felhasználhatók az IP telefő- 
nin átjáróiként is. Így a meglévő 
architektúrák beépítésével. akár költ 
ségre optimalizáltan lehet kilépni a 
eyilvános telefoahálózatba 

M.J. 


Egységes üzenetkezelés és call center 


Telefonon, faxon, weben, e-mailben 


gyre több vállalatnál merül fel 

az az igény, hogy a különböző 

csatornákon — telefonon, faxon. 
€-mailen — beérkező üzeneteket egy 
ségesen tárolják, kezeljék, felügyel. 
jék. A megoldás fő előnye, hogy a 
különféle úton és formában jött üze- 
netek bármilyen más csatornán le- 
kérdezhetők, illetve toövábbküldhe- 
tők. Nem okoz problémát például 
egy hangűzenet megtekintése e-mail- 
ben, és fordítva: az elektronikus 
levél 15 meghallgatható telefonon 
keresztül. 

A Cisco kifejezetten a fenti igé- 
nyek kielégítésére fejlesztette uOne 
Enterprise termékét, hallottuk Ko- 
daj Károly rendszermérnöktől A 
nyitot szabványokra épülő eszköz 
architektúrájában támogatja a hang. 
a fax és az e-mail kezelését, jelen- 
legi verziója azonban még csak a 
háng-e-mail konverziót tudja elvé- 
gezni. Hasonlóan működik tchát 
mint egy hangpostarendszer, azzal a 
különbséggel, hogy a hangűzenetek 
elérhetők webes felületről, illet. 
ve továbbíthatók elektronikus levél 
formájában is. 

A uOne a Cisco A VVID architek; 
túrájába illeszkedik. teljesen IP ala- 
Pú. nyílt rendszer, Olyan szinten ín- 
tegrálható a hagyományos alköz 
ponti szolgáltatásokat IP hálózaton 
biztosító call managerrel, hogy azok 
csetleges . meghibásodásakor  átje- 
lentkezik a redundáns call manager- 
be. A uOne hozzákapcsolható min. 
den olyan meglévő, más gyártótól 
származó hálózati hangpostához. 
amely támogatja a nyílt ipari szab- 
ványokat, így például az AMIS-A-t 
vagy az c-mail világában legismer- 
tebb SMTP-L Szintén megoldott a 
kommunikáció a telefonszámokat 
Éx egyéb információkat rögzítő szab- 
ványos központi címtárukkal, adat. 


tárakkal Természetesen egyetlen 
címadatbázis több  üzenetkezelő 
rendszert is kiszolgálhat. 

A megfelelő megbízhatóság érde- 
kében a uOne a Cisco speciális ipari 
célgépein, az MCS (Media Conver- 
gence Server) sorozat tagjain fut. 
Ezek a kiszolgálók olyan szabványos 


Kodaj Károly rendszermérnők 


PC-k, amelyek mind a biztonságot, 
mind a teljesítményadatokat tekint 
ve megfelelnek a kívánalmaknak. 
Mivel a uOne nagyfokúan skáláz. 
ható, a vállalatok széles köre veheti 
igénybe. Kialakítható vele néhány 
10 felhasználós rendszer, de 10 ezer 
vagy akár 100 ezer munkatársat 
foglalkoztató vállalatok ís használ. 
hatják. Az IP alapú archítektúrából 
fakadóan magától értetődő, hogy a 
rendszer használóinak nem kell 
földrajzilag egy helyen tartózkod- 
niuk, semmi akadálya sincs például 


annak, hogy az ország legtávolabbe 
pontjain lévő telephelyek ugyanzh 
hoz az egységes üzenetkezelő rend. 
szerhez kapcsolódjanak. 

Jelenleg a uOne 4.1-es verziójá 
nál tart a fejlesztés, ez már tőbb be- 
lyen működik világszerte. Az 5.0-s 
változat várhatóan ez év végén jele 
nik meg, főbb újdonságai a redun. 
dancia támogatása és a web alapú 
ügyfél 

Szintén a különböző információs 
csatomák integrálása az egyik ve. 
zérdő elv a Cisco — természetesen IP 
alapú — call center-fejlesztéseinél 
Cél, hogy a call center elérhető legyen 
különböző csatornákon - telefonon. 
weben, e-mailben, faxon —, akár egy 
szerre is, azaz, hogy az ügyfél egy 
idejűleg tudjon egy kezelővel pél. 
dául telefonon és a weben ís kom 
munkálni, További cél a virzális call 
centerek költséghatékony kialakítá- 
sának lehetősége, illetve az ügyfél 
kezelés hatékonyságának növelése. 

A Ciszónak különböző call center 
termékei vannak, azokat igény ese 
tén kömplett rendszerré lehet ala 
kítani. Megoldott például a webes 
együttműködés, s ennek segítségé 
vel teljesen kétirányú, megosztha 
tó a webtartalom; megvalósítható. 
hogy a kezelő és az ügyfél ugyanazt 
a weblapot lássa, együtt tudjon dol: 
gozni például egy nyomtatvány ki: 
töltésén. Egy másik termék az e. 
mail manager, ez az elektronikus 
levelek kezelését és megválaszolá- 
sát segíti elő. 

A termékcsalád nagyon fontos 
eleme a virtuális call centerek kiala 
kítását lehetővé tevő imielligens hi. 
vásirányító rendszer, az ICM (azaz 
Intelligent Contact Manager). Segít 
ségével minden további nélkül meg- 
oldható, hogy az ügynökök akár ott 
hon ís dolgozhassanak, költséghaté- 


a call center 
működését. Magában a rendszerben 
beállíthatók az ügynökök tudás 
szintjei, és ennek alapján mindig a 
megfelelő ügynökhöz kerül a hí 
vás. A hívás irányítása megtörtén 


oahálózatban 
vagy már a váltalatnál, a hívás beér. 
kezése után. 

A Cisco call center megoldásai 
természetesen illeszthetők  hagyo. 
mányos alközpontokhoz, ACD. 
vagy FVR-hez. A hívások 
gens irányítását az ICM végzi 


intel 
Az 


ICM integrálja a különféle alkalma- 
rásokat, rendszerei 


Az IP alapú hálózatoknál 
felvetődő 
nek-e a távközlé 


gfelei. 
világában. igen 
csak szigorú megbízhatósági kö- 
vetelményeknek. Kodaj Károly el 
mondta, hogy napjainkban az IP 
alapú renászerekkel már el lehet ér 
ni a hagyományos távközlési háló. 
zatokban megsz. 
teli minőséget és megbízhatóságot 
Vannak olyan Oualiry of Service el. 
járások. amelyek már eleve beter 
vezhetők a rendszerekbe. Semmi 
akadálya sincs például annak, bogy 
egy call manager kiesésekor 
másik egység vegye ál annak funk 
sóit. Az üzleti világ számtalan sze. 
replőjének — beleértve olyan köztv 
domásúmn nagy megbízhatóságot 
igénylő felhasználókat, mint pél- 
dául a brókercégek — működése 
szempontjából kritikus. fontosságú 
adatkapcsolatokat ís IP alapú háló. 
zatok segítségével valósítja meg 
Ha a nagy megbízhatóság követel. 
mény, akkor annak technológiai 
akadálya ma már nincs. 


ott és megköve 


M.J. 


AV coxrurzANORDSZÁNÍTÁSTEORNIKA 


CISCO EXPO 2000 — 


árván, hogy a venetéknélküli vis 
lágbon is egyre, inkább a cso 
apcsolt technológia kerül 
előtérbe, a Cisoo.— a vezetékes IP- 
világban betöltött vezető nugát 
építve — már idejekorán megkezelte 
a fejlesztéseket. illetve aes 88 
seket keresett. Figyelmének ki 


.Nyitás a GPRS felé 


az IP. alapokon 
eték került, do távlatilag 
felvette tervei közé a UMTS-t is. 
Még 1998-ban szövetségre ágos a 


kapcsolt vezetéknélküli infrastruk- 
túra kifejlesztésébe, ezen elsőként 


GPRS-álkalmazások. futhatnak. De 
a GPRS-kész hálózatok természete: 
sen képesek a sokkal nagyobb sáv- 
szélességű UMTS fogadására is. 
Csonka Dezső  rendszermérnök 
elmondta, hogy mivel a Cisco. esz- 
közkészlete eleve adott az IP alar 
Pú megoldásokra, kézenfekvő volt, 


hogy a GPRS-fejlesztések jelentet 
ték az első ló 1 a vezetéknél- 
küli világ felé. Bizonyos útválasz- 
tőkat és kapcsolókat — megfelelő 
szoftverekkel. kiegészítve — alkal- 
massá lehetett tenni a GPRS-funk- 
ciókra, ezenkívül más gyártók es; 
közeit ís felhasználták. Megkezdő- 


A Cisco adatmegoldásal 
az ábrán pirossal szerepelnek 
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dött a szoftverfejlesztés, és ennek 
eredményeképpen elkészült a két 
alupelem: az SGSN — azaz Serving 
GPRS Sorving Nodc (ez nem Cisco 
alapú termék), illetve a OGSN - 
azaz Gatoway GPRS Serving Node. 

A továbbfejlesztett . hálózatban 
megmarad a GSM/DCS infrastruk- 
túr, a GPRS vele párhuzamosan 
működik. Az SCSN valósítja meg 
az együttműködést a meglévő háló. 
zat. központjával (MSC), azaz. íl- 
leszti az időosztásos és a csomag 
kapcsolt hálózatot, Az SGSN való- 
sítja meg a prorokollkonverziót ís. A 
GGSN tulajdonképpen a GSM/DCS 
és az IP alapú GPRS közötti átjáró 
(ásd az ábrán). 

A Cisco mind az SGSN-t, mind 
pedíg a GGSN-t kompletten, az- 
az egy-egy dobozban, szoftverrel 
együtt bocsátja a szolgáltatók ren 
delkezésére. A meglévő GSM/DCS. 
infrastruktúrában. hardvermódosítás 
nem — vagy csak egészen minimális 
— szükséges, az MSC-ben, a bázis: 
állomás-vezérlőben, illetve a bázis- 
állomásokon mintegy 15 százalékos 
szoftverfrissítést kell. elvégezni. A 
Cisco. GPRS-megoldása természe: 
tesen bármelyik GSM infrastruktú- 
ragyártó. hálózatához hozzáilleszt- 
hető, 

Maltász Judit 


Fényes sávszélesség 


hálózztok 
jékát 


zkár ATM 
ködön 


noha mé apei 


ezer semm hoz 


finza az árát, 


ológiák 


tve. Ki iszt 
hológiát anak érdeké. 
Bert, hogy a lesekzetett opálkaó inf- 
restraktísa minél kevesebb ber. 
ássak Denem magyabb sávizé. 
leszégez tudjon törirmítani. Ez a 
WDM (Wivedezgth Divássen Mult. 
pletinyj vagy DWDM (Deme 


WDMK egy optikai szálon — szem. 
ben az SDH-val, amely csupán 
egyetlen hullámhosszt használ — al: 
kalmas néhány száz, egyes elméle. 
k szerint néhány ezer egyedi hul 
ihossz továbbítására, így meg: 
rozza a sávszélességet. Ezek 
az egyed; kapcsolatok függetlenek 
egymástól, az egyik lehet SDH, a 
másik ATM satb. 
ászerek 32 vagy 64 hul; 
nyi, egymástól 
függetsen csatornát tartalmaznak. A 
alónágban persze jóval bonyotul; 


A mat ret 


tosszt, vagyis 


Kákonyi híván renderermernők 


tabb a dolog. minden alkalmazott 

külön $ényforrás 
dalon szűrő, a kábei 
mernén pedig erősítő. Ezén a költ. 
ségek vistonylag nagyok. hiába 
mem keil dj kábelt. A berendezések 
ra szonban csökken, ez a megoldás 
műszakilag 10 évvel ezelőtt is ki, 
dolgozható lett volsa, de akkora 
kötséggel, ami eleve esélytelenné 
tenc valna a pisson. 

A WDM egyszeres (single) mó. 
duó kábeíy alkalmaz, de a mulú- 
móduus kábelt hzarnáló technológia 
sem avult el Ez sokkal olcsóbb, 


mert például fényforrásként LED 
díódát használ, nem lézert, tipikus 
alkalmazása a vállalati helyi hálóza- 
tok összekapcsolása. Nem kell hoz- 
zá erősítő, és ez szintén csökkenti a 
költségeit. 

Ma megvásárolható olyan DWDM 
rendszer, amely egy optikaiszál-pá: 
ron 128 darab, egyenként 10 giga: 
bit/másodpere sebességű kapcsola- 
tot tesz lehetővé, mondjuk Budapest 
és Pécs között A gerinchálózati 
sávszélesség növekedésével meg- 
nyíl az út a végponrtól végpontig 
tantó sávszélesség: növekedés előt 
ís. Ebben az első lépést a felhaszná. 
lókhoz közeli, városi vonalak kapa: 
citásnövelése jelenti a ma általános 
2 megabitmásodperc  szbességről 
4 vagy 155 megabít/másodpercre. 
Ha egy nagyvállalati ügyfél. mond- 
juk. ekkora sávszélességet igényelt, 
akkor a szolgáltató egy SDH-gyűrűt 
telepített. ez pedig drága volt és 
nem elég hatékony. Ezt váltják ki a 
Metro (Metropolitan) DWDM rend; 
szerek: főként abban térnek el a 
gerinchálózati DWDM-ektól, hogy 
általában nem tartalmaznak kábel 
menti erősítést. Így míg a kiasszi, 
kus. gerinchálózati DWDM-mel né- 
hány ezer kilométer hidalható át, a 
16 vagy 32 csatomás Metro DWDM 
10-00 kilométeres távolságon al; 
kalmazható. 

A gerinchálózarti DWDM megtár. 
Totta az SDH-kerctezést, Így hiba. 
jelzésre ís alkalmas. A gerincháló- 
Tatnát ugyanis fontos, hogy tudjuk, 
melyik szakaszon lépett fel a híba 
A Metro DWDM ezt nem tudja, vi. 
szoot alkalmas sok magasabb színtű 
protokolt, például Etbemet, Fast 
Ethemet, Fibre Channel stb. közvet. 
den átvitelére 

Ami az SDHA illeti, ma úgy tú- 
nik, egy darabig még marad, sőt fej- 


lesztik a kövétkező generációját, az 
Ng (Next Generation) SDH-t; gyor- 
sabb, kisebb és olcsóbb lesz, sok új, 
rugalmasabb felhasználást lehetővé 
tevő szolgáltatással. 

A belátható jövőben a nagy telje- 
sítményű DWDM gerincrendszere- 
ket körülveszi az új NESDH, mind- 
ez pedig azt jelenti, hogy felhasz- 
nálható a jelenlegi infrastruktúra, a 
sávszélesség általános növekedése 
mellett. Remélhetően a mai. mini: 
mumot jelentő 64 kilobit/másodper- 
ces kapcsolatot felváltja a 2 mega- 
bil/másodperc sebességű 

A DWDM minősége, az erősítés 
nélkül áthidalható távolság és a csn. 
tornák száma részben a komponen: 
sek minőségén múlik, de várhatóan 
elsősorban az anyagszerkezettel fog- 
lalkozó alapkutatásoknak köszönhe. 
tően jelentősen nő majd. 

A tisztán optikai hálózatok legna: 
gyobb, ma még megoldatlan problé. 
máját az optikai útválasztók jelen. 
tik. Az elektronikus útválasztók al- 
kalmazásánál a bemenetnél az opti- 
ka jelet elektromos impulzusokká 
kell konvertálni, majd a csomag írá: 
nyítása után újra optikai hordozóra 
kelt ültetni, 

Azrkell eléri. hogy a fényimpat; 
zusokat ne kelljen elektromos jellé 
alakítani az útválasztó működésé. 
bez. Léteznek olyan, piezo-elektro. 
mosan vezérelt tükröket alkalmazó 
kapcsolók, amelyekkel közvetlenűl 
lehet az optikai jeleket kapcsolni. 
csakhogy ezek átkapcsolása vi. 
szonylag lassú. 

Míg egy, az elektronikus útvá 
lasztókban használt kapcsálómátrix 
árkapcsolási . ideje. nanoszekundu: 
mokban mérhető, a tisztán optikai 
kapcsolóké 5-0 milfiszekundom 
közé esik, vagyis ezerszer lamab- 
bak. Ez elegendő a vonalkapcsolt 


hálózatokhoz, de a csomagkapcso- 
láshoz kevés. 

A másik probléma az IP-cím 
meghatározása tisztán. optikai jel. 
ból, erre az útválasztónak szintén 
szüksége van. 

Ezekhez a feladatokhoz. valami- 
lyen új eszköz kell majd. Lehet, 
hogy a  kutatólaboratóriumokban 
már van működő kész technológia, 
de még két-három évig biztosan 
nem lesz kereskedelmi alkalmazás- 
ra érett 

Átmeneti megoldásként a Cisco 
MPAS  (Multiprotócol Lambda 
Switching) technológiájával tűnnek 
alkalmazhatónak a lassú optikai 
kapcsolók. Az MPLS segítségével 
olyan útvonalak alakíthatóak ki a 
csomagkapcsolt hálózaton, amelyek 
mentén az útválasztóknak nem kell 
a szokásos módon újra feldolgoz 
niuk a csomagot, ide elegendő lehet 
az optikai kapcsolók sebessége. 

Hamarosan megjelenik az az opti 
kai Cisco rendszer, amely elektroni- 
kus, 10 gigabit/másodperc sobessé: 
2ű kapcsolómátrixszal működik, de 
ezt leszámítva végponttól végpontig 
optikai úton továbbítja a csomago- 
kat. Ebbe a rendszerbe később be- 
illeszthető lesz a gyors optikai kap- 
cxoló. Néhány cég azt állítja, hogy 
rendelkezik az elektronikussal az0- 
nos sebességű, tsztán optikai útvá: 
lasztóval, ezeket azonban — rajtuk 
kívül — még senki sem látta, A ma 
kapható . optikai  útvátasztók még 
mind hibrid elven működnek. a tisz. 
tán. optikaiakra még néhány évet 
várni kelt, 

A tengerentúlon ma már általános 
az optikai gerinchálózat, Európátan 
mowt zajlik az ártérés, ithon pedig 

mint Kákonyi István. mondta 
várjuk az első tendereket. 


CSS. 


KomMmU 


egységes üzenetkezelés 
multimédiás kommunikáció 
internet 


ezeték AZT 


Kérdéseivel forduljon hozzánk, hogy egyűi 
gondolkodhassuni kt 
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ciós szolgáltatást, amíg az illető az 
épületben tartózkodik. 

A kommunikáció a GSM vega 
VolP technológiákon alapul, 
hetőséget ad a szokásos szolgáltatá- 
sok (hivásátirányítás, -átvétol vagy 
letiltás, csoportos kiértesítés, WAP, 
SMS stb) igénybevételére is. 

A fenti ötlet korántsem számít az 
tlsónek. Dalos Ottó azonban az 
MNet (JerCell) előnyét egyfelől ab- 
ban látja, bogy hibamentesen sike- 
rült ötvözni a GSM technológiát és 
a Cösco hálózati megoldásait. Más- 
felől a GSM eszközöket rendkívüli 
ménékben miniatürizálták. A köz. 
pPonti funkciókat ellátó eszközöktől 
(MSC, BSC, VLR) a etoronyig" 
(bázisállomás) minden megtalálható 
egy közel háromkilós dobozban", 
amellyel IS párbuzamos hívást 
(közet 80-I00 felhasználót) rudnak 
kiszolgálni az 1800 megahertzes 
frenkvenciákon, A GPIO nevű , do- 
baz" 10/100-BascT! lokális hálóza. 
ton teretnti meg a hálózati kapcsola 
tot, és természetesen integrálódik 2 
helyi mobilszolgálmtó hálózatába. 
(Amint az épületet elhagyjuk, a ké- 
szülék aumomatikusan átkerül a ho- 
nos hálózatba, valzmint a kimenő- 
bejövő hívások a normát GSM-há- 
lóraton keresztül zajlanak.) 

Felmerülhet a kérdés, hogy mi- 
módon lehet magán" -GSM 
hatást fenntartani a mobil- 


árnyékában? A válasz 
egyszerű: Először ís, pri- 
vát hálózatot csak GSM-operólor te- 
lepíthet, mivel egyrészt csak e cé- 


privát hálózat a levegőben" lógva, 
mobilszolgáltató nélkül nem sokat 
€me — ismertette Dalos Ottó. 


Kinek, miért éri meg? 


A hasznokat és a költségeket a mo- 
bilszolgáltatónál és a felhasználónál 
egyaránt vizsgálni kell. A felhasz- 
náló számára az egyetlen eszköz 
használatából. eredő. könnyebbség, 
valamint azon az egyetlen eszközön 
tönénő szolgáltatáshalmaz mennyi- 
sége kehet vonzó: nem kell a ha- 
gyományos, stabil". telefonokhoz 
robangálnia, hiszen az alközpont- 
MNet integráció minden esetben a 
megfelelő helyre irányítja a híváso- 
kat: ha a felhasználó asztalnál ül, 
akkor a mellékállomási készülékre, 
ha éppen mozgásban van, akkor a 
mobiltelfonra. A rendszer Szerves 
részeként rendelkezésre álló TAPI 
interfész segítségével egyszerűen 
kifejleszthetőek új szolgáltatások. 

Emellet — elképzelhetők olyan 
konstrukciók ís, amelyekkel nagy- 
arányú költségeket lehet megtakari- 
tani — folytatta Dalos Oró. Mind a 
GSM-szolgáltatónak, mind pedig a 
felhasználónak előnyús lehet egy fix. 
díjas konstrukció: az épületen belüli 


hívások — fix előfizetési díj mellett 
fe , az épületen kívüli 
Toaming hívások pedig alku tárgyát 
ik. A GSM-szolgáltató ol 
daláról szintén kifizetődő lehet egy 
effajta konstrukció: a szolgáltató 
növelbeti az előfizetők számát, var 
lamint számítani lehet a telefon- 
használat növekedésére, a szolgálta 
tó főhálózatát pedig a belső hálózat 
"agy eséllyel mentesíti a terheléstől. 
Elsősorban a nagy irodaházakat, 
valamint az 50-nél több főt fogtat- 
koztató, Cisco hálózati eszközöket 
használó cégeket célozzák meg az 
MNettel, E célcsoportnál lehet a 
legvonzóbb megoldást kialakítani. 


Természetesen nemcsak a Cisco ke- 
res helyet a vezetéknélküli megol- 
dások piacán. Dalos Ottó szerint 
azonban a GP10-zel a Cisco vezet, 
mivel egyfelől a rendelkezésre álló 
hasonló GSM micro-switch megol- 
dások lényegesen bonyolultabbak 
És drágábbak, és többnyire csak ter- 
vezőasztalon léteznek, másfelől a 
GPIO kitűnően illeszkedik a Cisco 
által szállított LAN-WAN hálózati 
eszközökhöz. 

(Jegyezzük meg azért, hogy több- 
nyire csak azokhoz.) 

A megoldás rendkívül gyorsan 
került piacra. Márciusban a termék 
még a JetCell birtokában volt; a cég 
tulajdonosai olyan terméket akartak 


NET EFFECT! 


tervezni, amely alkalmat ad nekik 
arra, hogy valamelyik multinácio- 
nális cég felvásárolja őket, és a 
megoldás értékesítési csatornáját 
megteremtse. Eddig ez a stratégia — 
nyugodtan mondhatjuk — bejött. Az 
új keresztségben MNet nevet kapott 


JetCell megoldás másik érdekessé- 
ge az. hogy az Egyesült Államok- 
ban fejlesztették ugyan, mégis az 
Európában honos GSM technoló- 
iát alkalmazza — úgy látszik, odát 
sejtenek valamit. 

Kelemen Zoltán 


Szolgáltatások a 


termet egyre szélesebb kő- 
ASZZ- S 
azoknak az alkalmazásoknak a 

áma, amelyek előre meghatáro 
zott ménékű sávszélességet, késlet 
4. vagyis garantált minőségű 
hálózati kapcsolatot igényelnek. A 


ET/SDH stb.) függetlenül a há 
lázat képes arra, bogy egyes fek 

nok által generált 
rat megkülönbözte 
eljen, továbbítson Ennek 


A garaszáli minőségű hálózati szol. 
ráltatásra alapvetően kétféle típasú 
alkalmazásoknak van szükségük. 

Az ciső csoportot a valós idejő al- 


viócokép-továbbítás 
iafuk penerált forgalom kítán. 
tetem bánásmódot követel a hálózat 
tól. hiszen a képés a hang minősége 
a kenleltetésze. a késteltetés változá- 
sára észékeny. eltorzulbat, A máso. 
ík ktegőriába olyan létfontoxságú 
alkalmazások. tartoznak, mint pél 
dánul a váltatati erőforrás. 

dásk, pénzügyi. banki, elektronikus 
kereskedelmi tranzakciókat meg. 
valósító programok, ezeket folya 
matosan, egyformán jó minőségben 
kell használni a nap bármely idősza. 
kában, a hálózat bármely pontjáról, 
függetlentl annak egyéb forgalmi 
terheléséről. A Caő taztonítja, hogy 
a vállalat számára létfontosságú al- 
kalmazások a hálózati tvábbítás 
Sorám elényi élvezzerek az olyan 


kevésbé fontos vagy késleltetésér- 
rékeny alkalmazásokkal szemben, 
mint amilyen a webböngészés, elekt- 
ronikus. levezés,  adatállomány-to- 
vábbítás 

A garantált minőségű hálózati 
szolgáltatás többféle megoldással 
bizzosítható, közéjük tartoznak: a 
dedikált sávszélesség biztosítása, a 
hízózati forgalom torlódását meg- 
ező — vagy ha mégis bekővetke- 
zett, annak káros hatását csökkentő 

eljárások, a forgalom különböző 
prioritású osztályokba sorolása, a 
terhelési csúcsok csökkentése a for. 
galom kzrakterisztikájának megvál; 
tozeásával, ,formázásával" stb. 

A Oo5-t biztosítani kell a hálózat 
egyes elemeinek, eszközeinek a 
szmíjén átmeneti tárolók, sorban- 
állási mectanszmusok alkalmazásá- 
val, a forgalom formázásával, Jelzé- 
si mechanizmusokat ís használnak 
ánnak érőekében, hogy az egyes há. 
lózati berendezészk szintjén meg- 
valósított: minőségi szolgáltatás ki. 
terjedjen a teljes hálózatra. A (JoS. 
szabályok létrehozása, dokunentá 
Jász és alkalmazása hálózátszerte, 
mencázselése teszi teljessé ezt a 
szolgáltatás, 

A 00S akkor használható igazán 
jól, ha a teljes hálózata kiterjedően, 
végberendezéstől végberendezésig, 
lletve . végfelhasználótól  végfel, 
használóig egységes szolgáltatási 
nyújt. Ez korántsem jeleníti azonban 
za, hogy mindenún ugyanazokat az 
eljárásokat kell vagy lehet alkat. 
mazni. A hálózati ierarchiából (3. 
kadóan a hálózat szélein, belépési, 
hozzáférési portjain elhelyezkedő 
berendezések funkciója jelentősen 


teljes hálózatra kiterjedően 


különbözik a gerinchálózati beren- 
dezések funkciójától és ezzel össz- 
hangban más és más 005 eljáráso- 
kat kell alkalmazni. 

A hálózat szélein a végberendezé- 
sek által generált csomagokat kell 
fontosságuk. hálózati kiszolgálási 
igényük alapján különböző osztá- 
Iyokba sorolni, illetve arról gondos- 
kodni, hogy a beküldött csomagok 
mennyisége és ütemezése ne halad- 
ja meg a hálózat felvevő, feldolgo- 
zó, továbbító képességét. 

A zerinchálózati eszközöknek pe- 
dig — ezeknek forgalmi csamápon- 
tokként időnként hatalmas mennyi- 
ségű adat, hang és kép továbbítá- 
sáról kell gondoskodniuk -— a OoS 
szempontjából torlódást megelőző, 
illetve csökkentő, menedzselő fel- 
"adatokat kell ellátniuk. 

A Cisco hálózati berendezések. 
ben működő IOS (Intemetworking 
Operating System) operációs rend 
szer a hálózati szolgáltatások egész 
gyűjteményét foglalja magában, így 
2.005 szolgáltatásokat is. 

Az e szolgáltatásokat megvalósító 
Cisco 005-eszközök egyik csoport 
Ja a torlódás kialakulásának az el- 
kerülését célozza. és szelektíven el. 
dobja az alacsony prioritású csoma. 
gokat, ha az adott porton torlódás 
kezd kialakulni. 

A 005-eszközök másik csoportja 
a már kialakult torlódás menedzse. 
lését végzi öly módon, hogy a rúlsá. 
osan nagy beérkező forgalom ese. 
tén a csomagvesztés elkerülésére 
különféle. sorbanállási . (guesing) 
mechanizmusokat használ, Ezek 
nemcsak átmeneti tárolást végez- 
nek, hanem meghatározott prioritás 


szerint továbbítják a csomagokat az 
eszközök kimeneti portja felé. Más 
Cisco IOS (20S-eszközök a forga- 
lom formázásával vezérlik az infor- 
mációáramlást, igyekeznek elkerül- 
ni a szűk keresztmetszetű pontok ki- 
alakulását, 

A teljes hálózatra kiterjedő O0S 
eléréséhez a kommunikációs lánc 
minden elemével (a kapcsolóberen- 
dezésekkel,  útválasztókkal,  védő- 
gátukkal stb.) együttműködő 00S- 
jelzésrendszer alkalmazására van 
szükség. Ez nem könnyű feladat, 
mert a heterogén hálózatokban kü- 
lönböző típusú, az OSI modell sze- 
rint a második, adatkapcsolati réteg- 
be tartozó mechanizmusoknak kell 
egymással együttműködniük. A Cis- 
c0 IOS erre a célra a következő, a 
bannadik rétegben alkalmazott IP 
005 jelzésrendszereket kínálja: az 
RSVP-t az olyan alkalmazásokhoz, 
amelyek állandó sávszélességet igé. 
nyelnek, az IP Precedence-t pedig a 
vállalati erőforrás-gazdálkodó prog- 
ramok igényeihez. 

A minőségi szolgáltatásokat lehe- 
tővé tevő, komplex O0S-mechaniz- 
musok csak akkor érvényesülnek, 
ha ezeket a hálózat menedzsere 
megfelelően alkalmazza a berende. 
zések mindegyikében, helyesen kon- 
figurálja őket, és a beállításokkal az 
új alkalmazások bevezetését folya: 
Mmatosan követi. Ennek a támogatá- 
sára készítette el a Ciwco a OPM 
(008. Policy Manager) . szoftvert, 
amely az egész hálózatra kiterjedő 
minőségi szolgáltatásokat felügyeli. 
Ebben a hónapban jelentették be az 
eszköz legújabb verzióját, a GoS 
Policy Manager 2.0. 


A OPM központi 005-felügyele- 
tet lát el, és a könnyen kezelhető, 
grafikus felhasználói felületén ke- 
resztül létrehozott minőségi szabály- 
rendszert (a OoS Policyt) a hálózat 
minden elemébe automatikusan, kon 
zisztens módon beállítja. A beállító. 
sokat rendszeresen felülvizsgálja, 
hogy az eszközök konfigurációja 
megfelel-e a Policy  Managerben 
foglaltaknak, eltérés esetén pedig 
korrigálja őket. 

Az adatok mellett a hang- és kép. 
információk továbbítására ís képes, 
úgynevezett AVVID alapú integrált 
hálózatok. minőségi szolgáltatásai - 
nak felügyeletére is alkalmas. 

A különböző típusú alkalmazá: 
okhoz tartozó csomagokat a ben. 
nük levő minták alapján, az NBAR 
(Network-Bascd Application Re 
cognition) mechanizmus segítségé 
vel tudja megkülönböztetni és így a 
008 szabályrendszer alapján külön- 
böző osztályokba sorolással és jelö- 
léssel a hálózati továbbítás során 
különböző minőségű szolgáltatáso- 
kat tud rendelni hozzájuk. 

integráltan együttműködik a Cis- 
-coWorks 2000 hálózatmenedzsment 
eszközzel, az LDAP  protokollon 
keresztül pedig az IBM Secureway 
Directory, a SunNetscape. iPlanot 
4.0, a Microsoft Active Directory és 
a Novell NDS 8 címtárakkal, 

Ma a Cisco Systems említett 905 
megoldásával már megvalósítható a 
felhasználók követelményeinek meg- 
felelő és az alkalmazások igényei 
hez igazodó, végponttól végpontig 
terjedő. minőségi . szolgáltatásokat 
nyújtó hálózat. 

Cs.§. 
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Versenyképes szakemberek az iskolákból 


fejlett országokban tapasztal; 60-70 százalékát Ez azt jelenti, központ is egyben, Dél- és Kelet. támogatásból kell előseremtesátk. 

Asz berhiány az IDC ogy ha valaki a kurzus végén nem Európából is fogad oktatókat. "oktatók képzését szistés egy he- 
és a Carnation Consulting fol- ís teszi le a akkoris —— A CATC alatt helyezkednek ela lyi oktatóközpont végzi. szintén díj- 

mérései szerint Magyarországon ma . olyan tudás birtokába jut, amellyel ák, amelyek mentesen, nálunk a Kandó Kálmán 

még nem okoz gondot, de ugyan- munkát találhat szefogják a tényleges oktatást végző vi 

ezek a felmérések azt jósolják, hogy ban világszerte több mint 4 ezer tis A lokális 

2003-ban az informatikai állások 34. iskolában folyik CNA-képzés az akadémia, ha oktatást tart, akkor ló- . mellett az egyik legfontosabb. meg- 

százaléka betöltetlen lesz. Ezé is Egyesült Államokon kívül 40 ar-  kális is egyben, nálunk minden re- 


fontosak a Cixco-akadémiák, amo- 
lyekről Papp. Istvánnal, a témáért 


szágban, ma Magyarországon 26 
akadémia működik. A tanfolyamon 


felelős mencdzserrel beszélgettünk, — nincs tandíj, és nonprofit intézmé akadémia alá legalább 6 lokálianak  romszorosát keresheti a tanár fize- 
A CNE (Cisco Networking Acad. nyek tarthatják. kell tanoznia. tésének, tehát erén a kísértés, bogy 
my) program 5-6 évvel ezelőtt in- Az itthoni bevezetéshez előszötís A regionális az aktató magasabb 

dult az Egyesült Államokban. Az be kellett mutatni a programot az — riumi eszközeit a Cisco ni előbb-utóbb elhagyja az 
eredeti cél az iskolai rendszergaz-  oklatási intézményeknek, az ő ré. ez két kapcsoló és négy útválasztó, iskolát A megoldás egy független 
dák megfelelő felkészítése volt, de . szükről nagy volt az érdeklődés. A mintegy 20 ezer dollár értékben. A keresztül való finan- 
érdemesnek látszott a következő lépés az angol nyelvű úáknak az eszközöket 


alapismeretekkel bővítve megnyitni 
a diákok előtt. 

Ma középfokú és felsőfokú ísko- 
ákban zajlik a képzés, amely négy 
szemeszterből áll, szemeszterenként 
70 tanórával. Általános csomagkap- 
csolt hálózati ismereteket oktatnak 
az alapoktól kezdve a CCNE minő- 
sítési szintig, A megcélzott közön- 
ség a 16 év feletti diákok köre, felső 


tananyag lefordítása, amelynek a 
Möítsássát szagat ÉSE HÉA 
et állja. Erre mindenképpen szűk. 
ség volt, mert a szakmai angol 
nyelv-tudás. követelménye. nagyon 
leszűkítete volna azoknak a diá- 
koknak a körét, akik számára elér- 
hető a képzés. A magyar a harmadik 
nyelv. amelyre lefordítják a CNA- 


kerülhetne ki, amelyek hamarosan 
szakemberteáegyyal nézhetnek em 
eeraezsemve get gegen erő] 


magyvállalazok 
Mint Papp istván elmondta, a kor- 


Magyarországnak em kez mód 


Elosztani a tartalmat 


korhatár nincs. Korábban más szak- . dítása elkészült, jelenleg dolgoznak . nológia egyes elemei körülbelül egy 
mában dolgozó felnőttek is átképez- . a második szemeszteren, a harma- éve álltak össze teljes 
hetik így magukat informatikai . dik-negyedik szemeszter pedig vár- működő technológiává — 


szakemberré. 

Az oktatás tanári felügyelet mel- 
lett folyik, a tananyag elméleti része 
azonban online érhető el egy. az 
Egyesült Államokban lévő kiszol- 
gálóról. A gyakorlati képzés az is- 
kolába telepített Cisco eszközökön 
történik, mivel a program fő célja 
az azonnal piacképes ismeretek át- 
adása, a gyakorlat adja a tananyag 


lévő kiszolgálókra kerülnek. A CNA 
Hierarchikus — felépítésű nonprofit 
szervezet. A Cisco — a program fej- 
kesztője — alatt áll minden ország- 
ban vagy államban egy Cisco Acad- 
emy Training Center (CATC). Ha- 
zánkban ez az intézmény a Kandó 
Kálmán Főiskola. amely regionális 


egy, az intemetet aktívan használó 


tegyen meg az 
6 weboldalára belépő ügyfeleinek a 
komfortérzetőért", beleértve a ma- 


ximális rendelkezésre állást, terhe- 
léselosztást, útvonal-optimalizálást. 
Ez támogatja a CDN különböző 


ptimalizálási megoldásokkal. 
Három területet fog át a CON: a 
tartalomtól függő útválzsztási (CR — 
Coment Routing), a tartalomtól füg- 
26 terheléselosztási (CS — Content 
Switching) és a tartalomszétosztást 
(CED — Comtent Edge Delívery). Az 
első terület, a tartalomtól függő út- 
választás — bár szerencsésebb len- 
ne terheléstől függő útválasztásnak 
hívni — kifejezetten a világ számos 
tinacionális nagyvállalatok számára 


fogos. Ezeket 2 kiszolgálótkat föld- 
rajzilag általában égy helyezik el, 
bogy minél egyentetesebben legye 
nek terhelve. 


Amikor tehát valaki beírja a bön- 
sészőbe az xyzcom webcímet, ak 
kar a DNS-kiszolgáló annak a web. 
kiszolgálónak az IP-címét küldi el. 
amelyiktől az adott időpontban vár. 
hatóan a leggyorszbb kiszolgálást 
Aapja. Egyáltalán nem biztos, hogy 
€z a hozzá távolságban legközeietb 
ső kiszolgáló. mert elképzelhető, 
bogy az éppen túherbelt, míg az 
időeholódás miatt a másik konti 
nenszn lévőnek sokkal több a szz- 


Microsoft vagy Oracle 


Epiphany vagy Oracle 


Siebel vagy Oracle 


IBM vagy Oracle 


Egy teljes körű, 


az Oracle-től, 


vagy részmegoldások 


integrált megoldás I 


Í Stratégiai beszerzés Commerce One vagy Oracle 
Termelésirányítás SAP vagy Oracle 
Ellátási lánc menedzsment i2 vagy Oracle 
Pénzügyi menedzsment SAP vagy Oracle 
Emberi erőforrás PeopleSoft vagy Oracle 
Támogatás Clarify vagy Oracle 
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sokasága számos 
szállítótól. 


A választás az Öné. 


ORACLE 


SOFTWARE POWERS THE NY 


www.oracle.com, www.oracie.hu 


n tudja kihasználni a "Hálózati Világ" 
VSE ; internetes szolgáltatásait? 


Egyszerűen. 
Keresse azt az internet szolgáltatót, akinél 


ezt az emblémát látja! 


CEICisco 


ere 


ett internet szolgáltatások forradalmasítják a vállalátok üzletmenetét, A VolP 
níz is átlép az internet korszakba, ami jelentős költségesökkenést és egy sor új 


nagával. A virtuális magánhálózat (VPN) alacsony költségű, nagy teljesítményű, nagy 
tok (WAN) kialakítását teszi lehetővé. 


A távoli alkalmazás-tárolásnak köszönhetően 
a vállalkozások szoftveri. 


nyeiket egy külső cégen keresztűl elégíthetik ki. De hogyan lehetséges 


ra, aki hozzásegítheti ahhoz, hogy valóban kihasználhassa ezén új 


technológtákban rejlő előnyöket? 


ressé azt a szolgáltatót, aki jogosult a Cisco Powered Network embléma 
asználatára. Ez azt jelenti, hogy rendszere Cisco technológiára épül — arra a technológiára, amely a 


"Hálózati Világ" internet szolgáltatá 


ainak mozgatórugója és amelyen gyakorlatilag napjaink teljes 


alma fut. Ennek segítsé 


el ez a szolgáltató képes az internetet az Ön vállalatának egyre 


atékonyabb szolgálatába állítani, Most, és a jövőben ís. 


Ci 


0 SYSTEMS 


Több információt szeretne? Kercsse fel a Cisco Systems honlapját, ahol tájékozódhat az 


szköze 


"ket használó internet szolgáltató partnercinkről! wwwcisco.com/go/epn 


EMPOWTRING THE 
INTERNET GENRKATION 


IEEE 
EE: 
kihül 
Hire 
HT 


re mind a négy webkíszolgáló előtt 
lévő. CRA-val (Content Routing 
Agemttel) rendelkező útválasztónak 
elküldi a kérést. Az CRA-k a DNS- 
kiszolgálónak válaszolnak, és ame- 
lyik válasza előbb ér oda, a DNS 
annak az IP-címét közli a böngésző- 
vel. A webkiszolgáló általában fízi- 
kailag nem egyetlen gép, hanem az 
oldalra skálázás (scale ou) jegyében 
több, azonos tartalommal rendelke- 
ző kiszolgáló (kiszolgálófarm), s 
közöttük valamilyen terheléselosztó 
(load balancing) mechanizmus mű- 
ködik. Ez lehet szoftveres megoldás 
is, a Cisco erre a célra a Cogtent 
Switch eszközét ajánlja, ez a közös 
hozzáférési pontja a kiszolgáló- 
farmnak, a böngésző az ő IP-címét 
ismeri; rajla keresztül kommunikál 
akiszolgálókkal. 

A Content Switch (CS) osztja szét 
a beérkező kéréseket a kiszolgálók 
között, Ehhez figyelnie kell a ki- 
szolgálók terhelését és válaszidejét, 
ami nem oldható meg egy egyszerű 
Pinggel, 

Van átmeneti tároló (proxy) funk: 
ciója is, ehhez pedig — mivel az át- 
meneti tárolást a hitp-állomány fej- 
lécében tiltják vagy engedélyezik — 
az alkalmazások szintjéig kell ..be- 
lenéznie" a csomagokba. Például 
egy webkamera képe vagy az árfo- 
Iyamlísta nyilván nem tárolható. A 
kényelmes elektronikus kereskede- 
lemhez figyelni kell a cookie-kat is. 
Például ha valaki a webfarm egyik 
kiszolgálóján . összeválogatoti. né 
hány árut, majd váratlan más elfog- 
laltsága miatt lebontotta a kapcsola 
Tot (a nyitott port vonzza a behato- 
lókatt). ha egy fél óra múlva újra 
bejelentkezik, akkor a terhelések: 
osztónak. ugyanarra a kiszolgálóra 
kell irányítania, Mindebből követ 
kezik, hogy a CS nagy teljesítmé 
nyű hardvert igényel. de megbíz: 
Hatóbbnak. tarják a szoftver alapú 
terheléselosztásnál, és szoftversem- 
leges, nem kötődik egyetlen operá- 
Ciós rendszerhez sem. 

A különböző helyeken lévő ki- 
szolgálók. közöti. tartalomszétosz 
tást És a szinkronitás fenntartását 
4 Content Engine eszközök segítik. 
Rugalmasan . konfigurálható. hogy 
múlyen tartalmat, mikor és hová to- 
vábbítsanak. automatikusan. Árme- 
neti tároláként fe működve csökken- 
Hk a sávszélességigényt. A CDN 
Egységes rendszer, de egyes elemei 
Külön-külön ís megvalósíthatók. A 
Content Routing iránt Magyarorszá- 
£on valószínűleg kicsi lesz az ér. 
deklődés, a Content Swirching — 
Hi vágás tethelőselosztő tect- 

— azonban komoly piacra 
ré ly pi 
Csárián Sándor 


tégiaváltásnak két módja van: egy- 
felől szélesíteni kell a termékpontfó- 
liót, ezi pedig más cégek éz tech- 
nológiák megvásárlásával, valamint 
fejlesztéssel lehet megvalósítani 
Másfelől pedig szoros partnerkap- 
csolatokat kell kialakítani azokkal 
a rendszerintegrátorokkai és más 
megoldásszállítókkal, amelyeknek 


közök 
sében. E kapcsolatok mindegyik 
partner számára előnyösek, hiszen a 


Lgety Lásztó, a kommuzákációs rend- 
szerek divízsójának igazgatója 


Cisco szélesebb körű megoldásokat 
képes szállítani, a többi partner pe- 
dig élvezi a multinacionális cég ke- 
reskzdelmi kapcsolataiból származó 
előnyöket. A Cisco tehát — Ecosys- 
tem néven — partneri hálózatot ala- 
kít ki. melynek tagjait Professional 
Services Partner fokozattal ismeri el. 

A fenti minősítést nem könnyű 
megszerezni: a Cisco ügyel a minő- 
ségre. Az igazgató hozzátette, hogy 
Migyarocszágon a Synergon volt az 
első, amelynek a Cisco Gold Part. 
ner minősítést adott ki, így remélik, 
sikerül megfelcini professzionális 
szolgáltatóként is. A szolgáltatói le- 
vékenység a teljes informatikai pa- 
lettát magában foglalja a tervezés. 


sag. A Cisco helyi partnereket kerez, 
a régióban egyelőre a 

tárgyal. Ligety Lászó 
hogy a minősítés etsó lépcsójén már 


H 


téktőzsác, a Westel vagy a Minisz- 
terelnöki Hivatal. 


Hosszú távú előnyök 


A professzionális szolgáltatói minő 
sítés nemcsak a már meglévő ta. 


képzést kapnak, ennek révén ese- 
tenként külföldi projektekbe ís be 
Tudnak szállni. Volt már arra példa, 
hogy a Cisco ázsiai vagy közei-ke- 
leti megrendelésekhez hívta a Syn. 
ergont A szállítható tudás megszer- 
zész különösen előnyös a Synergon 
Számára. hiszen a cég terjeszkedni 
szeretne a közép-kelet-európai ré- 
gióban. 


megőcielően a Smerpos 1 olyas a 
mereteket akar megszerezni, zme- 
lyek unikurumak számítanak a régjó 
ban. jelenleg kér dyen minősítésszi 
rendelkeznek (WAN Solutóns Spc- 
cialut — Európában másodikként: 
Vosce Access $pocsalist) és további 
minősítés (IP Teiepbony Sgociadat 
megszerzése van fotyamzzdban. 


vábbi előnyöket hoz. mivel edőiz 
projektek vezetése a vevői oldalon 
sok esetben lazább. kötetlenebb 
magyar stilusban?" folyt. A Cisco 
módszertana  azocban szigorúbb, 
dökütmemált projekszervezést kö- 
vetel meg; egyfelől erószi a vállalat 
szervezetét, nyilvánvalóvá teszi az 
egyen felelősségi szinteket, másfe- 
kől pedig a Cisco-eszközök területén 


terjedhet azokra a rendszerintegrő. 
ciós megoldásokra is, ahol a Ciscén 
kívül más versenytárs termékemek 
ismerete is szfikségex — tette hozzá 
Ligety László. 

Kelemen Zaltán 


Oracle Portal — a nulladik kilométerkő 


Portálnak mint üzleti elemnek 
nem az üzemeltetésében vesz 
részt, hanem a portálok létrehozásá- 
hoz szükséges elemeket adja — szö- 
gezte le beszélgetésünk elején Klot 
Tamás. az Oracle Hungary c-busíness 
technológiai igazgatója. — Az utóbbi 
időben azért váltak fontos elemmé 
a portálok, mert a web fejlődésével. 
az e-commerce, az e-busíness ala- 
kulásával . szükségessé vált egy 
olyan elem, amilyen maga a portál. 
Belépőokdalra szükség van, vala- 
hol össze kell fogni a dolgokat, 
körponti helyről kelt elindulni — 
mondja a technológiai igazgató. 

Az Oracle külön terméket kínál e 
célra: az Oracle Portalt. ez kifeje- 
zenen azokra a problémákra össz- 
pontosít, amelyek egy belépőoldal 
építése során a legkrtikusabbak. 
14e tarozik például az. hogy gyor: 
san és könnyen testre szabható le- 
gyen az adott oldal, Az Oracle szá. 
mára ezen a téren ís rendkívül fontos 
szempont az egyéni igények maxi- 
mális figyelembevétele. Mindez azt 
jelenti, hogy egy nagyon könnyen 
kialakítható portált a felhasználója — 
csoportszínten vagy egyénileg — oly 
módon tud testre szabni, hogy a 
végeredmény a számára lehető leg- 
kényelmesebben használható legyen. 

A másik lényeges szempont, hogy 
az Oracle Portal bevezetett egy 
portletnek nevezett fogalmat: a por- 
tál felosztása során keletkező kisebb 
egységeket hívják portieteknek. Ezek 
az egységek nyíltak, azaz bármilyen 
másik portálról, webhelyról (e-som- 


A 2 Oracle technológiaszáltító: a 


merce. e-basíness) vagy bármilyen 
más információforrásból — legyen 
az akár egy egyszerű maúl server — 
képesek megjeleníteni információt 
Olyan, mintha információforrásokat 
kezelgetnénk a portleteken keresz- 
181 — mondta Kiotz Tamás, 


Kiotz Tamás. az Oracle Hungary 
e-msíness technológiai igazgatója 


A technológiai igazgató szerint 
lényeges, hogy az Oracic szabvá: 
nyos felllletet rakott a portlet mögé. 
ily módon nagyon sokan tudnak — 
az Oradte-től Függetlenül — ilyen 
megoldást gyártani. Az Orucie Por. 
tal további előnye, hogy adatbázis: 
cache lehetőségei kínál, s ezáltal 
lehetővé teszi a dinamikus adatok 
cachelését ís. természetesen beállít 
ható módon. 

Maga a ponálépító eszköz teljes 
portál kialakítására alkalmas — mond: 
ja Kiotz Tamás. Ez azt jelenti, hogy 
nemcsak a felület szintjén teszi le- 


hetővé a portlétek kialakítását, ha- 
nem olyan. site-mencdzsmeni jet 
legű funkciót is tartalmaz. ahová 
információkat lehet feltölteni. 

A felhasználó a portál mögött 
Oracie-adatbázisban tárolhat lokáli- 
san információkat. Űrizpokat, for 
mokat lehet készíteni az egyszerűbb 
információk (például: telefonkönyv) 
tárolására, de mód van bonyolut 
tabb alkalmazások megírására is. 
Ugyanakkor nem az a cél. hogy va- 
laki a teljes vállalattrányítását ennek 
a segítségével írja meg. Szűkség le- 
bel dokumentumok, egyéb, nem 
strukturált adatok (ridoo. hang stb.) 
tárolására. kategorizálására, hozzá 
férési jogosultságok hozzárendelé. 
sére, és az egészet a xits-on, kizáró- 
lag webes felületen keresztűl lehet 
mencázselni. 

Az Oracle imént ismertetett meg- 
oldását elsősorban közép- és nagy 
vállalatoknak szánják. De akadnak 
Olyan felhasználásai ís. amelyek 
klasszikus imtemetportálnak tekint. 
hetők. Ebben az esetben publikus, 
horizonrálíc intermetportálok meg- 
valósítására alkalmazzák az Oracle 
Portal — mondja Kiotz Tarnás -, de 
egyértelműen az a meggyőződésük. 
hogy sokkal hatékonyabban lehet 
vállalati környezetben alkalmazni 

A technológiai igazgató elmond. 
ta. hogy még WebDB korában elég 
sokan elkezdték alkalmazni az Or- 
acle Portalt. főleg intranet síte-okat 
Vészítettek vele, mert nagyon köny- 
nyen, programozás nélkül — az alap- 
funkciókat kihasználva — gyorsan 
lehet belső síte-okat kialakítani, 


Kimoodottsa egyszerű menedzsel- 
ri olyanok számára, akik végül ís az 
információ tulajáonosai és valódi 
felhasználót — teszi hozzá Klotz 
Tamás. Nem kell különböző tectmi 
kai trükkökkel megüsmerkednie an 
nak, aki a portál tartalmát akarja 
menedzselni A hánérben az összes 
információ mögöt ott áll egy 
Öracie adatbázis kezelő. ami azért 
lehet érdekes, mert a portálokon 
rengeteg információ gy 

igazából csak jól kell 
rajta. A keresést az támogatja, hogy 
az Oracde adatbáris-kezelőnek a 
atruktorálatlan . szövegekben való 
keresése roppant gyors indexelési 
folyamaton megy  kercsztül Az 
Oracle adatbázis-kezelő InterMedia 
vevű beépíten opciójának segítsége 
vel nagyon jól lehet keresni a méd: 
típusú információk között. 

Klorz Tamás hozzátette, hogy az 
Oracle internetalkalmazás szerver. 
nek létezik egy úgynevezett Wireicss 
Edítionje: ez az a megoldás, amelyet 
2 cég az m-commerce kapcsán ajánl 
és használ. Az XML atapá szerver 
révén kapcsolat jöhet létre a legkü. 
lönbözébb . protokollokon elérhető 
információforrásak, illetve a megfe. 
lelő elérési funkcióval felruházott 
mobileszközök között. Az Oracke 
Mcommerce szervere egyűlt tud mú- 
ködni a különböző motülszolgálta. 
tők WAP gateway-eivel: megtaka- 
rítja a WML programozást, és eleve 
úgy alakították ki. hogy sok felhasz. 
nálót egyszerre és zökkenőmente- 
sendehessen kiszolgálni. 


Z.K 
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CISCO EXPO 2000 


Kézben tartható rendszer a MÁV-nál 


puszta nagysága jelentette a legna- 
gyobb kihívást a rendszer kiépítésé- 
ben, folytatta Győri Gábor rend. 
szermérnök. Jelen állapotában a há. 
lózat 413 telephelyen mintegy 2100 
felhasználót ér el, 
UTP-végpontok száma 4800: kiter: 
jedtségét tekintve minden bizonnyal 
€z Magyarország 
IP magánhálózata, 
választó, néhány tucatnyi kapcsoló, 
több száz hub, valamint WaveLAN; 
eszközök jelentik az aktív hálózati 
elemeket; a switchek a nagyobb te 
lephelyeken és az igazgatósági köz 
pontokban. működnek. A. telepbe: 
lyek igen változatos képet mutat. 
nak: van, ahol csak egyetlen termi. 
nál működik, van. ahol több száz. 
Ennek megfelelően a felhasznált 
eszközök ís igen változatosak: az 
alapszintűektől kezdve egészen a 
Útválasztókig és 


a. Folytatás az I. oldalról 


kányi Gábor. Ezért itt 4 másodperc: 
ben maximálták a válaszídót A 
GIR esetében — belső informatikai 
rendszerről lévén szó - a válaszidő 
korántsem ilyen fontosságú; ennél 
csak annyit kötöttek ki, hogy hat 
konyan használható legyen a rend: 
szer. Mindezeknek az igényeknek 
megfelelően tervezték meg a háló- 
zani kapacitást a terminálonként 
zükségesnek ítélt 10 kilobitímás 
sodperves sávszélesség figyelembe. 
a gerinchálózat pedig ter: 
ált 


vételével 


mészetesen alkalmas az aggrei 


A MIHP-hálózat vázlatos rajza 


forgalom továbbítására. A tesztek 
során már bebizonyosodott, hogy ez 
a kapacitás bőven kielégíti a jelen- 
legi igényeket, és a rendszerben 
mind a passzív, mind az aktív ele: 
meket tekintve — bőven van tartalék 
is. Az aktív elemeket a Cisco termé. 
Kei közül választották: egyrészt Ma- 
gyarországon ez az elterjedtebb, 
másrészt úgy érezték, hogy a jövő: 
beni fejlesztések szempontjából ez 
a biztosabb választás. Referenciái 
alapján ugyancsak biztosak voltak 
abban, hogy az LNX képes lesz egy 
ekkora munka lebonyolítására. 

Az LNX számára is a hálózat 


csúcskategóriás 


lózatban 
megi 


egyik legni 


Ethernet-kapcsolól 
teljes termékskálája megtalálható. 
Sok munkát adott a változások 
követése, mind emberi, mind tech- 
nikai oldalról. A nag 
jekt közben változt: 
sőt bizonyos célkitűzések is, és eze 
ket mind kezelni kellett 
tőbb ponton ís felvetett műszaki 
problémákat, mondta Győri Gábor: 
ki kellett találni, hogy miként lehet 
ennyi űtválasztót egységesen kon. 
rálni és újrakonfigurálr 
ora és ennyire redundáns 
az optimális útválasztás 
dása sem triviális feladat. A 
2 hálózatot felkészítették arra, hogy 


ban ís tesztelték. 


de a kiépített 


Lyobb 
5 űt. 


sszesen 


tilag felügyelhető le 
hozzá Kő 


a Cisco szinte 


szabású pro- 
4 feltételek, 


A méret 


deegy 


a különféle meghibásodások esetén 
mindig a tervezett tartalék útra Áll- 
jon át a rendszer, és ezt a gyakorlat- got, 


Győri Gábor, Harkányi Gábor és Köszeghy Béla 


Arra ís gondosan ügyelt az LNX, 
hogy minden hálózati elem közpon- 
en — lette 
ehy Béla projektmene- 
dzser. Az már a munka elején nyil- 
vánvaló volt, hogy egy ekkora há. 
lózatot csak modern, központosított 
eszközökkel lehet működtetni. Erre 
szolgál a HP. OpenView hálózat- 
felügyeleti szoftver; a CiscoWorks 
2000 a Cisco berendezéseket figye- 
i, illetve működik a Remedy nevű 
hibajegykezelő rendszer is. 
Mindezeket a MÁV az országos 
felügyeleti központban maga mű. 
ködted, de a felügyeleti rendszerek 
a területi igazgatóságokról is elérhe- 
tőek. Így a hiba helyszínéhez köze- 
lehb tévő szakemberek is közvetle- 
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nül értesülnek az eseményekről, és 
ez felgyorsítja a hibák elhárítását. A 
felügyeleti megoldást úgy alakítot. 
ták ki, hogy a későbbiekben kap. 
csolható legyen a Siemens hálózati 
rendszeréhez is. Az üzembiztonsá 
a magas rendelkezésre állást 


szolgálja az ís, hogy mind a köz. 


ponti telephelyen, mind a hét regio. 
nális igazgatóságon redundáns háló. 
zati eszközök működnek, és redun. 
dáns összeköttetést biztosít az ATM/ 
Frame Relay gerinchálózat ís. 

Hamarosan megkezdődik az IP 
alapú hálózat üzemszerű használata; 
az eddigi tesztek és próbaüzemek 
alapján biztosnak látszik, hogy nem 
lesz gond a működtetés során, vélte 
Harkányi Gábor. Már készülnek ís a 
tervek a hálózat további kihasználá 
sára: egyrészt új alkalmazásokkal 
akarják bővíteni a GIR-t, másrészt a 
MÁV IP-hálózatán mint intraneten 
tervezik futtatni a vasút összes ed: 
digi és jövőbeli alkalmazását. 


Schopp Attila 


A CNA Magyarországon, és ami mögötte van 


A kapcsolatfei 
tems Magyarorszá 


F 


] kurzus csak a 99-es 
hetett 
korlati 
előkészítő munkára 


el. Ennek az az oka, hi 


] letve 
teret 


neg kell teremteni 
A CNA pri 
tézményeknek 


szigorú 


gtőrtént, azonban az el 
tanévben kezdőd 
gy a gya 
oktatás megkezdéséig reny 
an szükség; elő. 
zör ix ki kell képezni az. oktatókat, il. 


echnikai hát. 


már 


rendszemek kell eleget tenniűk, ehhez 
teg pedig jelentős mennyiségű időre és 
pénzre van szükség, Minden oktató. 
labor felszerelési bázisa szigorúan kö- 
tött mennyiségű és típusú berendezése- 
t kell, hogy magába foglaljon, ame- 
előteremtése nem lehetetlen, de 


evő in- 
feltétel. 


időigényes feladat. Nagy segítség, hogy 
a Cisco a regionális akadémiák — mint 
amilyen a mienk is —, tehát a több loká- 
lis akadémia munkáját összefogó, és 
ezek oktatóit kiképző intézmény felállí. 
tását 10 ezer dollár értékű laboratóriumi 
eszközkészlettel támogatja. 


Az eddigi visszajelzések alapján si. 
kere van a programnak? 


Természetesen. Sajnos nem tudunk 
eleget tenni az érdeklődők igényeinek. 
hiszen a képzés valóban nagy hangsúlyt 
helyez a gyakorlati oktatásra. Ennek 
megvalósításához azonban szükség van 
hálózati oktató laboratóriumra, amely- 


Ó 
nek befogadóképessége limitált. Gya. 
korlatilag minden hallgatónk szívesen 
venne részt a képzésben. Manapság a 
műszaki felsőoktatásban tanuló diákok 
nem pusztán érdeklődéssel fordulnak az 
internet irányába, hanem annak a tájé. 
kozottságnak . köszönhetően, amelyet 
éppen a világháló folytonos böngészé. 
sével szereznek meg, tökéletesen tisztá. 
ban vannak azzal, hogy a világ bizony 
akarva akaratlanul ebbe az irányba ha. 
lad. Tisztán látják, mekkora lehetőség- 
hez jutnak azáltal, hogy ilyen korszerű 
és valóban piacképes ismeretanyagot 
sajátíthatnak el egy olyan korszakban, 
amikor nagy valószínűséggel az ilyen 
írányú végzettséggel rendelkező pálya. 
kezdők számíthatnak a leggyorsabb, és 


a legkedvezőbb feltételek melletti elhe- 
lyezkedésre. És ezt meg is becsülik. El- 
helyezkedési lehetőségeiket pedig sem. 
milyen módon nem szűkíti be az a tény 
hogy éppen a Cisco eszközein szereztél 
tapasztalataikat, hiszen az itt megszer 
zett tudást bármilyen informatikai kör- 
nyezetben hasznosíthatják. 


— Ez azt jelenti, hogy azok a hallga. 
tók, akik ebből a képzésből kikerülnek a 
munkaerőpiacra, valódi hálózati szak- 
emberek? 


Igen, ez az igazság. Az oktató. 
anyag összeállításánál a Cisco szokatla 
nul nagy figyelmet fordított a képzés 
gyakorlati részére: a diákjainknak nap 
mint nap való életből vett példák alap- 
ján kidolgozott feladatokkal kell meg: 
küzdeniük. Azt pedig, hogy a laborg; 
korlatok során szerzett tapasztalataikat 
hasznosítani ís képcsek, minden vizsga 
alkalmával bizonyítaniuk kell, Gyakor. 
larilag ebben rejlik az a hihetetlen érték 
és reputáció a munkáltatók körében, 
amit a CCNA (Cisco Certified Network 
Assiciate) bizonyítvánnyal rendelkező 
szakemberek magukénak tudhatnak. (x) 


Cisco $rerews 


art 


HIRDETÉS 


AZ INSPIRÁCIÓ NEM DRÓTON JÖN. 


—- 


Az Armada 100$, Magyarország legkeresettebb notebookja: 


2-es processzor : opcionális 12.1 HPA/TFT kijelző . opcionális 32/64 MB 
érlő " 1,44MB floppy meghajtó : 568 merevlemez 
tereo hong : 56Kbps belső modem " teljes magyar lokalizáció 


BSE . Microsoft Word 2000 szoftver 


COMPAGa 


lnspiration Technology 


The dot it .CoM produkció bemutatja 


KÜKÉPESZTŐ 
ÜVEKEDES jöve 


f. 


] j 


s tersttot rő fotex ÖR L avi rográg INTERNET 1AJBAN). EGYSZER GGAK EZ A KIS CÉG AZT VETÉÉSÉRÉ. HOGY MÁR NEM I ÖLYÁTÉTÉCSI TÖRBÉJÉS EZZEL MEGVÁLTOZOTT AZ 
at ÉP ELKÉPESZTŐ ÉGY 90 TÉRYELMETLEKSÉGET OKOZÓ AvvEgréT Wrepatmufocrsznu és INTEGRÁCIÓS regstélkái . szenekcséke azolfátN 2 EGY agyóvvenos tc 

; 0.1 szkacáaay sokkot MÉRETEZHETŐSÉGÉRŐL a sun mintgésoeoet kIszovcátót HORZONTLISES STÁGIZHNTÓK, EGYMÁSHOZ KÖTVE EGY RENOSZERKÉNT KETEL 
BETŰT, MÉLY BEÍKS SZERTERMESÜLDÍS, MOTEN NÉNECVÓ, 5 SZÍNÁRA, A NIGYÓBB VÁLLALKOZÁSOKNAK a sun DATACENTER, MEGOLDÁSAI ezródíívax w4casló SZNTŰ RENDELKEZÉSEE 
FÉTisT ÉS 12 KIDLMKSOK FÖLVEKZIOS ÜZEMBE U 
TÁRMIZAZOSANN FURÓ FELADATOK ÉS A? ELTÉRŐ TA 
RENDSZERREL EGYUTT MICOTAÁK A. COM AROKTT 
SZOLGÁLTATÁSAIT, amen 


IASSON ÚNE, EGY IDCÁLÓ PEL 


NAGY TELJESÍTMÉNYŰ SZERVEREK 1106 TÖKÉLETESEK EGY FOLYAMATOSAN Ni ÁLLATAT SZÁMÁRA, MERT EGYETLEN SZERVÉR KÉPES A 
cezatésére MAXIMÁLIS ELÉRHETŐSÉG és necsízurósác errsewa SOLARIS OPERÁCIÓS 


TÖKÉLETESEN MÉRETEZHETŐ A HÁLÓZATI GAZDASÁL VEKVŐ IGÉNYEIHEZ. VÉGÜL MINDEHHEZ NYÚJT: 


SZEREPLŐINEK FOLYAMATOSAN N 


STÓL A MEGYMLÓSÍTÁSS ÉS 4 FOLYAMAIOS PRO V TAMOGATÁSJ6 TERJEDNE 
ax, sor egy NAGY ÖTLET A MEGFELELŐ TECHNOLÓGIÁVAL, ro 


NÓHEKYÓ X 


APRÓ ÜZLETI LEHETŐ 


CÉGGEL? NOS, MEGTUDTA, HOGY MI VAN A CSILLAGOKON TÚLI 


